O processo de enxugamento da
rede de distribuicdo brasileira
caminha para o seu final. Alguns
pontos ainda serdo fechados, mas
no geral as concessionarias sairao
mais fortalecidas da crise.

From the Top Produto Lancamento b
Paulo Rossi A estratégia Corolla A nova linha Sprinter
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From the Top

Gente&Negdcios

Do editor

uase la

0 momento em que a maioria aposta que o mercado fi-

nalmente chegou ao fundo do pogo e que a tendéncia

agora é de estabilidade com timido processo de retoma-
da pela frente, tudo indica que também caminha para o seu final
o processo mais agudo de reestruturagdo na rede de distribuicdo
brasileira.

O Pais perdeu 1,3 mil pontos de venda de veiculos, incluindo
motos, e ainda ha alguns em processo de fechamento. Mas “a
hemorragia estancou”, como diz o presidente da Fenabrave, Ala-
rico Assumpgdo Jr., e o setor de distribuicdo deve sair fortalecido
de todo esse processo, a exemplo do que aconteceu nos Estados
Unidos na crise de 2008/2009.

Acdes em busca de maior rentabilidade nas concessiondrias
podem ser vistas na reportagem de capa desta edigdo, que tam-
bém traz a relagdo completa dos indicados ao Prémio AutoData,
retratando, assim, uma série de cases de sucesso de empresas
que em plena crise inovaram e conseguiram resultados favora-
veis ao criar novas oportunidades de negécios. Também mostra-
mos a nova linha Mercedes-Benz Sprinter, a estratégia de suces-
so do Toyota Corolla e a situagdo atual do sistema de consércio
no From the Top com o presidente da Abrac, Paulo Rossi. ~ AD
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COM GRANDE ORGULHO, 0 GRUPO PSA RECEBEU DUAS INDICACOES
A ESSA IMPORTANTE PREMIACAO NAS CATEGORIAS “GESTAO”
E “PERSONALIDADE DO ANO” - COM CARLOS GOMES, NOSSO
PRESIDENTE BRASIL E AMERICA LATINA.

‘GRUPO PSA. CONSTRUINDO UM BRASIL COM CONFIANCA.
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Mordomia

Enquanto viaja, o cliente deixa o carro para
revisdo programada no préprio aeroporto.
Essa é a ideia do Audi Airport Service, ser-
vigo ja disponivel para clientes da marca
alemd em drea do estacionamento VIP do
Aeroporto de Congonhas, em Sdo Paulo. A
expectativa é atender de 150 a 200 clientes

por més, segundo o Grupo Eurobike.

A lveco Bus apresentou produto capaz
de atender o transporte de pessoas com
mobilidade reduzida com conforto e
seguranca sem a comum reducao da
capacidade de passageiros nesse tipo

de aplicacdo. O Daily Elevitta recebeu
poltrona elevatdria para o embarque do
lado externo do veiculo. O sistema estara
disponivel na rede da fabricante nos
proximos meses.
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Fregués

A Argentina segue como o principal destino
das exportagbes de autopecas: nos sete pri-
meiro meses do ano o pais vizinho comprou
US$ 1,03 bilhdo, 27,5% do total. Os Estados
Unidos responderam por 16,5% e o México
por 9,5%

Um terco

A Marcopolo tem encontrado nas exporta-
¢des alivio para o aperto do mercado inter-
no de 6nibus. A empresa de Caxias do Sul,
RS, fechou o primeiro semestre com receita
total de R$ 1,048 bilhdo. Exatos R$ 346,5
milhdes, ou 33%, tiveram origem nos em-
barques parafora do Pais. O valor exportado
a partir do Brasil superou em mais de 22%
o total registrado nos primeiros seis do ano

passado.
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Autonomos 1

A Ford esta aumentando sua estrutura para
acelerar o desenvolvimento e produgdo de
veiculos auténomos. A empresa faz parce-
rias com start-ups e aumenta sua estrutura
de desenvolvimento e pesquisa no Vale do

Silicio, nos Estados Unidos.

Autonomos 2

Mark Fields, presidente mundial, afirmou
que a montadora estadunidense pretende
produzir veiculos auténomos em escala co-
mercial a partir de 2021. Aideia, que integra
o plano Ford Smart Mobility, é que inicial-
mente essa linha de produtos seja utilizada
prioritariamente em servios de comparti-

lhamento.

Autonomos 3

A Volvo Cars também acaba de fechar acor-
do com a Uber para desenvolvimento con-
junto de um veiculo auténomo. O projeto

consumird US$ 300 milhges.

Morno

As exporta¢des da indistria brasileira de
autopecas totalizaram US$ 3,77 bilhdes de
janeiro a julho, 17% menos do que em igual
periodo do ano passado. As compras exter-

nas também recuaram 22,5%, para US$ 6,5

bilhdes.

Batalha 1

A Volkswagen do Brasil rescindiu os contra-
tos de fornecimento com as empresas do
Grupo Prevent, dentre elas a Keipers, Fa-
megq, Cavelagni e Mardel. A montadora ale-
ga que a frequente falta de fornecimento de
componentes por parte dessas companhias
jaaimpediram de produzir 100 mil veiculos

no Gltimo ano.

As empresas
negavam de

pé juntos até o
fechamento desta
edicdo, mas ndo
foram poucas

os indicadores
no mercado de
que, sim, de fato,
Grupo CAOA e
Chery negociam
alguma forma

de colaboracdo.

Algo como o

primeiro assumir
as operagdes
comerciais da

segunda.

Batalha 2

“Essa acdo foi a Gltima alternativa encontra-
da pela Volkswagen para normalizar a sua
operagdo e mitigar os impactos em toda a
cadeia produtiva”, justifica em nota a mon-
tadora, que também foi a justica para reque-
rer a retomada dos ferramentais de sua pro-
priedade que se encontram nas unidades do

Grupo Prevent.

Ficosa 1

A Ficosa decidiu dobrar sua capacidade de
produgdo no Brasil. A empresa acaba de
inaugurar fabrica em Jandira, na Grande Sao
Paulo, onde poderd produzir até 4 milhGes
de retrovisores e 3 milhdes de sistemas de

controle e comandos automotivos porano.

Ficosa 2

Comuma drea de 13 mil m?, a nova unidade
industrial absorvera as operagdes da antiga
unidade de Barueri, também na Grande Sao
Paulo, que serd desativada. De acordo com
o0 CEO da empresa, José Maria Serra, “Jandira
ndo apenas aumenta a competitividade no
Brasil, como também fortalece a presenca
daempresano Mercosul, umavez que serda

base das operagdes do grupo para a regido”.

Uruguai

A Hyundai acaba de iniciar a exportagdo
do seu hatch HB20 para Uruguai. Até o fim
do ano serdo trezentas unidades da versdo
Comfort Plus 1.6 nas configuragdes hatch
e seda. Na programagao da montadora ou-
tras seiscentas unidades serdo entregues ao
longo de 2017. As exportagdes da fabricante
comegaram em margo passado para o Para-
guai, com um pedido inicial de seiscentas
unidades do HB20X, a versdo aventureira

do modelo.
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Toyota 1

AToyota aproveitou a cerimbnia de inaugu-
ragdo de seu Centro de Pesquisa Aplicadaem
Sao Bernardo do Campo, SP, para também
dar largada a terceira etapa do seu projeto
5 Continents Drive. Nos préximos trés me-
ses a fabricante cobrird um trecho de 20 mil
quilémetros no territério latino-americano,
com o objetivo de esquadrinhar as verdadei-

ras condigdes de rodagem da regido.

Toyota 2

O projeto, promovido pela Gazoo Racing,
empresa do Grupo Toyota dedicada aos es-
portes automobilisticos, teve inicio em 2014
e ja passou pela Australia e pelos Estados
Unidos. Nas rotas percorridas engenheiros
e colaboradores da matriz da Toyota conhe-
cem na pratica e de perto as mais diversas
condicBes de rodovias e pavimentacdes ao
redor do mundo. Baseado na experiéncia
adquirida apés a rodagem, as equipes ini-
ciam estudos técnicos para delinear os desa-
fios em prol de melhorias em cada veiculo
fabricado pela Toyota nos cinco continentes

do planeta.

Diesel

A Volvo Cars lanca a linha 2017 do XC60
com motor diesel. O modelo marca sua
entrada no segmento de veiculos a diesel
no mercado brasileiro. O motor 2.4 litros,
turbodiesel de cinco cilindros desenvolve
220 cv e 440 Nm de torque. O veiculo é
equipado com sistema de tragdo integral e
transmissdo automatica de seis velocidades,
além de borboletas de troca de marchas na
coluna de dire¢do. O modelo é oferecido em
duas versdes de acabamento, Kinetic e Mo-
mentum, a topo de linha. A Kinetic sai por
R$ 199.950 e a Momentum, R$ 224.950.

O numero

milhdes de bicos
injetores ja foram
produzidos pela
Magneti Marelli
no Braisl, metade
do do Pico Eco,
injetor especifico
para motores

bicombustivel

Autd Jata

Premiada

A edicdo digital Megatendéncias da
Revista AutoData recebeu a Men¢ao
Honrosa da categoria Internet do
10° Prémio SAE Brasil de Jornalismo.
A publicagdo, disponivel no site da
editora (www.autodata.com.br),
concorreu com outros 253 trabalhos
inscritos. Com base em entrevistas
com engenheiros e executivos

dos varios segmentos do setor
automotivo, a publicagdo, lancada
em abril do ano passado, procura
estabelecer um retrato da inddstria
automotiva na proxima década. Ao
longo de 60 paginas, discorre sobre
processos produtivos, relacionamento
intrassetorial, tecnologias e produtos

— veiculos leves e pesados.
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Sistema Hibrido Toyota=HSD Sistema multimidia
Toyota Play com Tra

nsmissdo CVT?
e seletor de

Respeite a sinalizagéo de transito.

Carregador sem fio TV digital®, DVD®,
para smartphones® GPS© e cAmeradeté modo de condugdo

—r—IUS 2016
WHAT'S NEXT?

INHETRO

[\ Wi . w. | QUER SABER MAIS SOBRE A TECNOLOGIA HIBRIDA DA TOVOTA?
oo E1 0§ YoM | ... www.toyota.com.br/prius

*Dados calculados pela Toyota Motor Corporation de acordo com a quantidade de veiculos hibridos Toyota vendidos no mundo. **Quando comparado a um veiculo
hatchback médio com motorizagdo 1.8 16V com transmissdo automatica, abastecido com gasolina. ©Somente para aparelhos smartphones com tecnologia de recarga
sem fio (wireless). O carregamento deve ser feito com o aparelho sem capa protetora ou com capa protetora propria para carregamento de bateria sem fio (wireless).
Consulte as especificagdes técnicas de seu aparelho no manual do usuario. ®Por questdes de seguranga, as imagens da TV digital e do DVD player ndo serdo exibidas
enquanto o veiculo estiver em movimento. ©0O funcionamento do GPS depende da disponibilidade de sinal da regido, visdo desobstruida do céu, etc. A recepgdo do sinal
pode ser interrompida facilmente por peliculas protetoras nos vidros, telefones mdveis ou dispositivos eletrénicos, rastreadores proximos ao GPS, existéncia de arvores,
edificios ou fiagdo elétrica. Area de cobertura do mapa limitada. Recomenda-se que, ao deixar o veiculo, o condutor mantenha o SD Card em local ndo visivel a fim de
evitar que seja roubado. *GPS: Global Positioning System (Sistema Global de Posicionamento). 2CVT: Continuously Variable Transmission (Transmissdo Continuamente
Variavel). O Toyota Prius possui nota A no Programa Brasileiro de Etiquetagem Veicular do Inmetro (www.inmetro.gov.br). A Toyota oferece trés anos de garantia
de fabrica para toda a linha sem limite de quilometragem para uso particular, e trés anos ou 100.000 km (prevalecendo o que ocorrer primeiro) para uso comercial.
Consulte o livrete de garantia, o manual do proprietario ou o site www.toyota.com.br para mais informagdes. O Toyota Prius vem com tapetes genuinos de fabrica.
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Pensando mais longe



Va até uma concessionaria e deixe sua vida mais facil.
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Lubrificante da
engrenagem

Entrevista a Alzira Rodrigues, George Guimaraes e S.Stéfani

Fotos | Simdo Salomdo
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om queda na comercializagdo

de novas cotas este ano em in-

dice inferior ao da retracdo do
mercado de veiculos novos, o sistema
de consoércio foi um dos Gltimos a ser
atingido pela crise econdmica que afe-
ta o Pdis desde 2014. Conseguiu cres-
cer nos ultimos dois anos e sé agora,
em 2016, é que as vendas, nos diferen-
tes segmentos em que atua, comega-
ram a perder folego. Mesmo assim o

setor tem conseguido manter estavel

Por causa

da crise as
administradoras
passaram a criar
grupos com
prazos maiores,
de até 80 meses

o nimero de participantes ativos no
sistema, como revela Paulo Roberto
Rossi, presidente executivo da Abac,
Associa¢do Brasileira das Administra-
doras de Consdrcio, nesta entrevista
exclusiva para AutoData.

Ele define o consércio com o lubrifi-
cante da engrenagem dos setores nos
quais atua, por permitir 0 acesso de
consumidores que sem tal modalidade
encontrariam mais dificuldades para

adquirir os respectivos bens:

A Anfavea tem falado em 270 mil
cotas contempladas que néo se
converteram ainda na compra de
veiculos. E esse mesmo o total?
Ndo temos estatisticas exatas
quanto a esse n(imero. Eum
sistema dindmico, com cotas sendo
vendidas e outras contempladas a
cada momento. O importante do
consércio, que surgiu na década

de 60 com veiculos leves e hoje
abrange até servigos, é a liberdade
para o consumidor comprar o que
quiser com a carta de crédito. E

tem até o final do grupo para fazer
isso. Tal regra estd consolidada a
favor do consumidor desde 1992. E
defendemos que essa liberdade seja

mantida.

Mas ndo poderia haver um novo
estimulo a compra de automévei?
Isso é possivel e até saudavel. O
consumidor tem de ser estimulado
a comprar, tanto é que em junho do

ano passado fizemos o festival do

“O consorcio promove inclusdo so-
cial, pega todo mundo indistintamen-
te. E considerado investimento de fu-
turo”, destaca Rossi.

Do total dos consorciados, 67%
sdo das classes C e D. A classe B tem
participacdo de 26% e a A de 7%. Uma
das iniciativas adotadas pelas adminis-
tradoras para favorecer o consumidor
em periodo de crise foi esticar o prazo
dos grupos: hoje ha até de 80 meses no

caso dos automoveis.

consorciado contemplado justamente
para tentar gerar negbcios no
mercado de carros novos. A ideia foi
oferecer vantagens para incentiva-lo a

retirar o bem.

O consumidor pode receber
dinheiro em vez de adquirirum
bem?

Também pode. Mas retirar o crédito
em espécie tem sido uma excecdo.
Para fazé-lo é preciso estar com

todas as suas obrigacdes quitadas,
tanto com o grupo como com a
administradora. Se estiver no meio do
grupo tem de quitar todas as dividas

avencer.

Qual aimportancia do consércio
nos segmentos nos quais atua?

O consércio é o lubrificante de uma
ampla engrenagem. Se o consumidor
estd com dificuldade de obter crédito,
ou se 0s juros estdo muito altos, o
consorcio é uma opgdo. E hoje um

produto consolidado no mercado,

Setembro 2016 | AutoData
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No segmento de
veiculos leves
sao mais de

3,2 milhoes de
consorciados
ativos

com 7,1 milhdes de consorciados
ativos, incluindo veiculos
leves, pesados, motos, imdveis,

eletrodomésticos e até servicos.

Qual a representatividade dos
veiculos no sistema?

Os consorcios ligados a veiculos tém

ainda o maior peso em todo o sistema.

Dos 7,1 milhaes de consorciados
ativos, quase 6,2 milhdes sdo ligados
aarea veicular. O segmento de leves
tem pouco mais de 3,2 milhes,
enquanto o de motos supera 2,6
milhdes. Para os veiculos pesados hd

cerca de 280 mil clientes.

Tem muito cliente de veiculo novo
migrando para o usado. Ha como
quantificar esse fluxo?

E dificil precisar. Sabemos que

estd, sim, ocorrendo essa migracdo
exatamente pela flexibilidade que

o sistema oferece. O tiquete médio
hoje no consércio de automével

é de R$ 40,2 mil. Com esse valor

o consumidor opta pelo bem que
desejar. O que as administradoras
fazem em geral é trabalhar com
veiculos seminovos, muito em funcdo

de estarem ainda na garantia.

Qual o perfil de quem compra
consércio de pesado?

Existe uma diversificacdo bastante
grande nesse segmento, com
procura crescente tanto por parte

de frotistas como de autbnomos. O
veiculo pesado estd muito ligado a
ampliagdo e renovagdo da frota. Para

o0 autdnomo, inclusive, poder ser a

compra do seu primeiro caminhdo.
Para o frotista o consdrcio também
é bastante interessante. Tendo

uma carteira de cotas ele pode

se programar para oferecer lance
quando necessitar do produto e ndo

tiver sido contemplado.

Qual a relagdo das taxas de
financiamentos altas com o
consorcio?

Nio tem uma relacdo direta. A

gente cresceu quando os juros eram
negativos. O consorcio é mais um
lubrificante das engrenagens de toda
a cadeia automotiva. O pessoal ndo
deixa de financiar. Se houver um
sinistro, por exemplo, o veiculo tem
de ser substituido imediatamente.

A compra por consércio é mais
programada. Ha vérios perfis dentro
do segmento de pesados. Acreditamos
que o consorcio continuara

crescendo.

A opgao pelo consorcio se da
sempre de forma programada?
Nem sempre, mas esse planejamento
tem crescido. Pesquisa recente

da Abac mostra que 67% dos
consorciados planejam a compra.
Isso considerando o sistema em geral.
No caso dos caminhdes esse indice
chega a 78%. E nos automéveis,
especificamente, estd em 68%.

Sdo pessoas que pesquisaram o
mercado, foram atrds de informacdes
e chegaram a conclusdo que esse era
o melhor produto. Os principios da
educacdo financeira tém sido cada vez

mais disseminados no Brasil.

AutoData | Setembro 2016



Mais uma vez orgulhosamente indicados
ao prémio Autodata
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Categoria Inovagao Tecnoldégica — “Ao longo dos dois ultimos anos
intensificou a produgéo de turbinas para automéveis e viu seus produ-
tos passarem a equipar varios novos modelos fabricados no Brasil
notadamente nas categorias de menor poténcia de motorizagao. Além
disso, passou a produzir em sua fabrica de lItatiba, SP, a embreagem
viscosa eletrénica de velocidade variavel, produto oferecido para o
segmento de veiculos comerciais extrapesados.”

3 BorgWarner

borgwarner.com feel good about driving
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Qual o efetivo reflexo da atual crise
econdmica nos consorcios?

No balango do primeiro semestre
fechamos com estabilidade no
niimero de consorciados ativos.

Mas verificamos queda na compra

de novas cotas e também nas
contempladas. O problema é a falta
de confianca do consumidor, é a crise

de credibilidade que vivemos.

Algum segmento registra alta no
niimero de participantes ativos?
Sim. Isso acontece no caso dos
caminhdes e também no de
automoveis. Mas em pesados houve
queda no tiquete médio do valor da
cota, que baixou de R$ 166,4 mil para

R$ 129,9 mil. Ja em veiculos leves o

O problema € a
falta de confianca
do consumidor,

é a crise de

credibilidade que

vivemos

tiquete médio se manteve estavel em
R$ 40,2 mil, com crescimento de 5,2%
no nGimero de participantes ativos —
de 3 milhdes 80 mil para 3 milhdes
240 mil.

As administradoras trabalham no
sentido de adequar orcamento do
cliente ao valor da cota?

Diante do orgamento mais apertado
do consumidor, as administradoras
estdo estendendo os prazos. Em
automoveis os prazos tradicionais
eram de 50 meses, ha algum

tempo subiram para 60 e ja tem
administradora operando até com
80 meses. Em motos algumas
administradoras oferecem 72 meses
ante o prazo tradicional de 60. Com
uma prestagdo mais baixa amplia-se o

leque de potenciais compradores.

Qual é a queda na venda de novas
cotas este ano?

Em todo o sistema temos uma
queda média de 13,8%. No caso dos
automoveis é de 8,5% e nos pesados
de 10,2%. A mais acentuada vemos
no segmento de motos, que teve
retracdo de 17,8%.

Quais sdo as principais vantagens
do consércio?

Além do custo mais baixo em relacdo
as outras modalidades de crédito,

é um sistema que possibilita ao
cliente se planejar para chegar ao
primeiro automével, trocar um usado
e assim por diante. E tem ainda uma
vantagem adicional: o consumidor

pode usar até 10% do seu crédito para
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pagar IPVA, taxas de despachante,

seguro, coisas desses géneros.

Ha algum tipo de restri¢do quanto
avendado carro antes do término
do grupo?

O consorciado pode vender o bem se
a pessoa que compra-lo quitar todas

as suas obrigagdes. Isso se dd paraa

garantia do grupo como um todo.

Como esta a inadimpléncia no
sistema?

Nada que nos assuste. Hoje é da
ordem de 7%, considerando todos os
segmentos que o consorcio abrange,
um indice absolutamente controlavel.
Até porque os dados enviados ao
Banco Central sio mensais e esse
indice contempla aqueles que estdo
com apenas uma prestagdo atrasada e

na sequéncia a quitam.

E o sistema como um todo? Ainda
existem problemas no consércio
como foi comum nos primérdios da
modalidade?

Apbs a entrada do Banco Central
como fiscalizador, em 1991, o sistema
opera sem problemas. Naquela época
eram quase 500 administradoras, hoje
530 166. As administradoras tiveram
de aumentar capital minimo exigido

e tém seus niimeros fiscalizados

por auditores independentes. Elas

sdo obrigadas a mandar todos os
meses série de niimeros para o

BC, que controla desde a situagdo
financeira das empresas até as cotas
individualmente. E um sistema

altamente seguro e depurado.

Como é arelacdo entre consorcio,
montadoras e concessiondrias?

E uma relacdo altamente profissional.
Cada segmento tem seus problemas
e a gente nada mais é do que um

dos elos da cadeia. A Abac sempre
discute com a Anfavea, Fenabrave

e outras entidades do setor assuntos
de interesse comum. Cada um tem os
seus desafios e procuramos trabalhar

em parceria quando o0 tema exige.

Ndo seria oportuno fazer

outro festival do consorciado
contemplado?

Essa iniciativa tem de partir de quem
tem interesse em vender. A gente

ja comercializou a cota, portanto, o
interesse maior é da indistria. Seria
importante que concessionarias e
montadoras trabalhassem melhor

o0 p6s-venda, oferecendo vantagens
para os consorciados queja
adquiriram direito ao crédito. Na area
de caminhdes ha um trabalho grande
nesse sentido. As concessiondrias
promovem assembléias de
consorciados em seus espagos e
aproveitam para fazer promogao de

pegas, de revisdo etc.

Qual foi o efeito do festival do ano
passado?

Houve alguma movimentagao, mas
poderia ter sido maior se fosse mais
bem planejado. Algumas marcas e
até entidades s aderiram ao projeto
quando ele ja estava em andamento.
Tanto é que era para ser s6 em junho
e foi prorrogado para julho. Da nossa

parte, daremos forga para acontecer

O BC trouxe
normas rigidas
para o sistema. O
consorcio hoje é
altamente seguro
e depurado.
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outros festivais desde que haja
interesse dos demais envolvidos.

Talvez o préximo seja mais planejado.

Quantos contemplados tém hoje
no sistema?

Dos 7,1 milh&es de consorciados
ativos, cerca de 50% a 60% sdo
contemplados. Mas isso inclui tanto
os que estdo aguardando para
comprar como 0s que ja retiraram o

seu bem.

A que o senhor atribui o adiamento
da compra?

O momento econdmico ndo é muito
favoravel. Ao ndo retirar o bem o
consorciado preserva o seu dinheiro.
Ele precisa ser estimulado, torcemos,

portanto, para outros festivais.

Qual é o perfil médio do
consumidor de consércio?

O consobrcio serve para todas as
classes sociais, mas predominam

os consumidores das classes C e D,
responsaveis por 67% das compras
de novas cotas. A classe B tem
participagdo de 26% e a A representa

7%. Em tese, quem tem dinheiro

O consorcio
promove,

em Gltima
analise, uma
inclusao social

como investimento era de 40%. Na

pesquisa de 2015 o indice subiu para
60%. O consércio, em Gltima analise,
promove uma inclusdo social, pega
todo mundo indistintamente, é

considerado investimento de futuro.

Existem hoje grupos de carros

prefere pagar a vista. Mas na pratica . L usados?
tém aqueles que mesmo com dinheiro |nd|5tl ntamente O que existe, de fato, sdo grupos que
preferem se planejar para trocar o adquirem valor proporcional ao de
carro de tempo em tempo. um automdvel novo, normalmente
75% do crédito de um 0 Km. Sio
A maioria vé no consorcio um grupos que no geral visam comprar
investimento? um seminovo. No caso dos veiculos é
Atualmente sim. Fazemos pesquisa preciso ter um modelo de referéncia
anualmente sobre o perfil do nosso no grupo, o que ndo tira, ao final, a
publico e em 2014 o porcentual de liberdade do consorciado de adquirir
quem disse que optou pelo consorcio 0 que quiser. AD
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Buscar novos caminhos é fazer o carro mais vendido do Brasil revolucionar
a categoria mais uma vez, agora com o exclusivo sistema OnStar combinado
com a nova geragado do MyLink, compativel com Apple CarPlay e Android Auto.
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Todos juntos fazem um transito melhor.

Os servigos OnStar sdo uma cortesia da Chevrolet apenas pelos primeiros 12 meses e, apds esse periodo, passaréo a gerar custos ao proprietario do veiculo. Os servigos OnStar
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dependem da disponibilidade de rede celular compativel com a rede OnStar e da disponibilidade de sinal de GPS. Os servigcos de emergéncia funcionam como uma maneira de auxiliar na
precos dos servigos, a drea de cobertura dos servicos OnStar e do atendimento de emergéncia, bem como demais limitagdes dos servicos OnStar. Os veiculos Chevrolet estdo em conformidade
www.chevrolet.com.br - CAC: 0800 702 4200.
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4 muito se fala na area de

distribuicdo da necessidade

de se enxugar custos, investir
no pos-venda, fidelizar o cliente. Mas
nunca se viu processo tdo acelerado
em busca de competitividade como
o desencadeado com a atual crise.
Mais do que um enxugamento, o que
se vé nas redes hoje é significativa re-
estruturagdo das operagdes, tanto na
gestdo interna de cada unidade como

na presenca das marcas no territorio

|

Reviravolta
forcada

Redes de concessiondrias aproveitam o momento de
mercado em queda para buscar custos menores e
ampliar rentabilidade

Alzira Rodrigues | alzira@autodata.com.br
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nacional. Alguns pontos fecham en-
quanto outros abrem e as proprias
montadoras tém palpitado na reade-
quagdo de sua base distribuidora.
Pelos dados da Fenabrave, o setor
perdeu 1,3 mil pontos de venda em
quinze meses e hoje tem total de 7
mil. S6 no segmento de automdveis e
comerciais leves a reducdo foi de 800
pontos, saldo que leva em conta os
que fecharam e os que abriram, com

3,3 mil pontos ativos no momento.

Sem diivida quem mais sofre nesse
contexto sdo os representantes das
marcas veteranas, que tém volume re-
duzido acima da média e, assim, per-
dem participagdo. E para piorar o qua-
dro, sdo redes com perfil diferenciado
das constituidas mais recentemente,
com boa parte de revendas que de-
pende exclusivamente de um logoti-
po, ndo integram grupos multimarcas.

Eo que acontece, por exemplo, na
Volkswagen. “Sessenta por cento da
nossa rede ainda tm sangue azul”,
garante o presidente da Assobrav,
Associacdo Brasileira dos Distribuido-
res Volkswagen, Luis Eduardo Guido,
referindo-se a cor da logomarca da
montadora. “Ainda é uma marca tra-
dicional, dirigida por administragdo
familiar. Nos grandes centros ja pre-
valecem os grupos com mais de uma
marca, mas no Interior no é assim.”

E no caso dessas empresas familia-
res ainda se enfrenta o problema da

sucessdo. Segundo Guido, tém sido

poucos os problemas de insolvéncia
na rede. Mas acontece de uma con-
cessiondria fechar porque 0s Novos
membros da familia ndo querem assu-
mir o negdcio. “Ndo teve quebradeira,
poucos concessionarios deixaram a
representagdo da marca. Tem havido,
sim, uma danga das cadeiras, com gru-
pos comprando outros grupos.”

De concreto a rede Volkswagen
perdeu 31 pontos de venda desde
junho de 2015, reduzindo sua opera-
¢do de 617 para 586 concessiondrias.
Sao 280 grupos atuando com a mar-
ca hoje, seis a menos do que hd um
ano. Na atual fase, avalia Guido, nio
justiﬁcam, principalmente no Interior,
pontos apenas 10 ou 20 km distantes
entre si. “O consumidor de cidades
pequenas até gosta de passear nas

maiores para compras e lazer.”

VOLUME — O presidente da Asso-
brav reconhece que a situagdo das

veteranas é mais complicada do que

Ranking por marca eumuado atéjuhor2016

Fonte: Fenabrave

Marca Vendas Participagdo
1° GM 187.095 16,62%
2° Fiat 172.447 15,32%
3° VW 148.267 1317%
40 Hyundai 112.058 9,95%
5° Toyota 102.308 9,09%
6° Ford 97.400 8,65%
7° Renault 83.253 7,39%
8° | Honda 71.325 6,33%
9° Jeep 31.093 2,76%
10° | Nissan 30.085 2,67%
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a do mercado em geral em fungdo da
perda de participacdo. As trés lideres,
que por muito tempo tiveram mais de
70% do mercado, hoje somam pouco
mais do que 45%. No acumulado até
julho as participagdes de GM, Fiat e
Volkswagen foram de, respectivamen-
te, 16,2%, 15,3% e 13,2%.

Como tém as maiores redes, o pro-
blema passou a ser o volume de ven-
da por concessiondria. Na Volkswa-
gen, por exemplo, amédia por ponto é
de apenas 40 veiculos por més, menos
que a metade de outros tempos. Hoje
as redes que exibem maior média por
revenda sdo as da Toyota — cerca de
100 unidades mensais —, Honda e
Hyundai.

A maioria das montadoras vem de-
senvolvendo agdes em conjunto com
suas redes para adequar estoques, re-
avaliar pontos e ampliar competitivi-
dade. A Audi é um exemplo de empre-
sa que persegue nessa férmula, tanto
que ganhou duplamente o prémio
Marca do Ano promovido pela Fena-
brave — melhor rede e melhor marca.

E reflexo, segundo o CEO e presi-
dente da Audi do Brasil, Jorg Hofmann,
dos investimentos continuos na rede
de concessiondrios, na capacitagdo
dos profissionais, na oferta de servi-
cos diferenciados e na exceléncia do
atendimento do poés-venda. “Mesmo
em um momento de muitos desafios
ndo perdemos o foco em qualidade.”

Outra empresa que tem priorizado
agdes no pés-venda é a Citroén, hoje
com 120 casas no Pafs. Sua rede ja
passou por enxugamento e ainda esta

em curso processo de adequagdo dos

pontos aos novos tempos. Tem reven-
da abrindo, como em Sdo José dos
Pinhais, na Grande Curitiba, e outras
passando de mdos, conforme informa
Renato Sollitto, gerente de marketing
do produto da Citroén.

A prépria Fenabrave reconhece
que a reestruturagao das redes hoje
fortalecera as operagdes nas conces-
siondrias, tornando-as mais enxutas
e rentdveis ao final da crise. “Quem
conseguir atravessar essa ponte vai ter
dias melhores”, comenta o presidente
da Fenabrave, Alarico Assumpgao Jr..
Ele diz que o processo de enxugamen-
to ainda estd em curso, calculando
que mais 100 a 200 pontos de venda
ainda serdo fechados. Mas acredita
que agora falta pouco: “Setenta por

cento das mudangas ja ocorreram”.

ACC)ES COLETIVAS — Além de pro-
jetos conjuntos com as montadoras
também as entidades da area de dis-
tribuicdo desenvolvem agdes para
fortalecimento das redes. A Assobrav,
por exemplo, tem o programa Sinal
Vermelho, que retine grupos de vinte
concessionarios de tamanho similar
mas que atuam em regides distintas
para discutir seus problemas e as me-
lhores praticas. Ha ainda um grupo de
governanga corporativa, que acompa-
nha os processos de sucessdo.

Guido lembra que as redes vete-
ranas, em geral, ha pelo menos dois
anos reduzem drasticamente des-
pesas para se adequarem aos novos
tempos: “Ja foi feita a ligdo de casa e,
por isso, estamos operando hoje no

zero: sem lucro mas também sem pre-

Perto de 70%

das mudancas
necessarias

na rede ja
aconteceram. Mas
0 processo ainda

nao acabou.

Alarico Assumpgao Jr.

Divulgacdo/Fenabrave
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Mercedes-Benz.
A gente inaugura o futuro a cada dia.

A Mercedes-Benz estéd completando 60 anos de Brasil. E a nossa linha de vans esta presente nessa histéria ha mais de 20 anos,
com os veiculos Sprinter e também com o recém-langado Vito, que chegou agora para complementar a familia. Desde 1994, ja
foram vendidas mais de 130 mil unidades de vans Mercedes-Benz no mercado brasileiro. A relagdo com o Brasil é téo forte que
hoje, 60 anos depois, a Mercedes-Benz acaba de inaugurar uma nova fabrica para a produgao de automéveis em Iracemapolis, SP.
Para a Mercedes-Benz, todo dia é dia de fazer algo novo pelo Brasil. E 0 nosso jeito de inaugurar o futuro.
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juizo. Tomara consigamos atravessar
este periodo assim”.

O presidente da Assobrav elogia a
atual relacdo dos revendedores com
a montadora: “H4 pontos de vista
divergentes mas temos conseguido
discutir os problemas”. Em janeiro
foram criados oito grupos de traba-
[lho com membros da alta direcdo da
montadora e da Assobrav. Discutem
agbes comerciais, premium car, plano
pés-venda, produto, processos e efici-
éncia dealer, comerciais leves e proje-
to distribuicdo.

Guido também reconhece que a
Volkswagen, assim como a Fiat, estd
com linha de produtos relativamente
antiga. Segundo ele, o up! — o mais
moderno da marca — comega a ven-
der bem, assim como o Gol, que anda-
va esquecido e teve demanda amplia-
da a partir da incorporagdo de maior
conectividade. “O Gol chegou ao 10°
lugar entre os carros mais vendidos e
agora esta entre 0 4°e 5°."

Segundo o presidente da Assobrav,
o que tem de bom na marca hoje é a
linha de importados. “A Volkswagen
lancard no final do ano que vem ou
comego de 2018 um SUV feito a partir
da plataforma MQB. Dai, sim, teremos
produto para competir num segmento
que cresce”.

A partir de acordo feito com a mon-
tadora a rede VW opera hoje com 21
dias de estoque. Emprega, em média,
sessenta pessoas por casa e tem qua-
dro total de 35 mil profissionais.

“Tivemos problemas de turnover.
Muitos funciondrios da nossa rede,

altamente qualificados, sairam para

Sessenta por
cento da rede
Volkswagen ainda
tém sangue azul

Eduardo Guido

Divulgagio/Assobrave

trabalhar em concessionarias novas,
principalmente da Hyundai”, comen-
ta Guido, que discorda da tese de que
as concessionarias ndo tém de lucrar
com carro novo. “Com relacdo a mar-
gem, defendemos que o automével 0
Km tem de dar dinheiro, sim, ser nos-
so carro-chefe.”

Segundo ele, com a crise atual a de-
pendéncia do novo caiu de 70% para
20% a 25%. Hoje ha equilibrio entre
novos, usados, pecas e servigos. “Uma
das vantagens que temos é que o Gol
ainda é o mais vendido nos semino-
vos. Quem quer trocar normalmente
nos procura. A internet mudou muito
o mercado mas ainda é comum quem
tem um Gol procurar uma concessio-
naria da marca.”

Quanto ao momento do mercado,
Guido diz que o maior problema da
crise é que ja dura meses. “E o horizon-
te ndo é de retomada rdpida. Outras
crises que enfrentamos foram mais
curtas. Estdo falando que chegamos
no fundo do pogo, mas a recuperagdo
s6 vird no Gltimo trimestre e serd len-
ta. Retomada mais robusta s6 a partir

do segundo semestre de 2017."

BRACO COMERCIAL — Outra enti-
dade bastante atuante na 4rea de dis-
tribuicdo é a Abrahy, que representa
os concessionarios Hyundai. A asso-
ciagdo dispGe até mesmo de um brago
comercial que trabalha parcerias com
fornecedores para atendimento co-
letivo a rede, o que, assegura a asso-
ciacdo, reduz custos e garante maior
rentabilidade.

Em apenas um ano a entidade am-
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Estamos com as
portas abertas
para quem tem
produtos de
interesse da rede e
estiver disposto a
fazer parceria com
a associacao

Daniel Kelemen

Divulgacao/Abrahy
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pliou de cinco para catorze o niimero
de parcerias, incluindo fornecedores
de acessérios, mobiliario, uniformes e
até cartdo de crédito.

“O objetivo é usar o poder da rede
para garantir a todos os concessiona-
rios, sejam eles pequenos, médios ou
grandes, precos mais acessiveis, prati-
cados apenas para pedidos de grandes
quantidades”, explica o presidente da
Abrahy, Daniel Kelemen. “Estamos
com as portas abertas para quem tiver
produtos de interesse da rede.”

Recentemente a associacdo fechou
acordo com uma bandeira de cartio
de crédito e ja hd outrainteressadaem
atender a rede. No momento a Abrahy
faz contatos ainda com fornecedores
de pneus e acessérios em geral para
incrementar o atendimento.

O brago comercial da entidade foi
criado em 2008, oferecendo inicial-
mente o Seguro Nacional Hyundai.
Agora também conta com o Consér-
cio Nacional Hyundai, comercializado
em toda a rede, seja de produtos na-
cionais — linha HB20 — como também
de importados.

De acordo com Kelemen, a rede
tem buscado maior equilibrio entre os
negécios com 0 Km e o pds-venda e,
nesse sentido, a atuagdo da Abrahy na
area comercial tem sido importante
para garantir maior rentabilidade as
revendas. A entidade tem buscado até
parcerias bancarias para financiamen-
to do estoque de carros usados.

“As concessionarias Hyundai es-
tdo comecando a reter o usado para
ter em suas dependéncias o espago

dos seminovos, segmento no qual a

maioria ainda ndo atua. E esse é um
negécio cada vez mais importante no

contexto de equilibrar as receitas.”

VENDAS DIRETAS — A rede Hyun-
dai conta hoje com trezentos pontos
de venda, dos quais 91 de importa-
dos e os demais representantes da
linha HB20, produzida em Piracicaba,
no Interior paulista. O presidente da
Abrahy acredita que a marca devera
manter fatia de 10% do mercado até
o fim do ano.

O relacionamento da Abrahy com
a Hyundai Motors do Brasil, afirma o
presidente da associagdo, é bastante
positivo: “Estamos sempre alinhados
com relagdo as estratégias de merca-
do e afabricante participa das promo-
¢des de varejo, com taxas especiais
de financiamento e outras a¢des do
género para movimentar os negocios
neste periodo de retragdo”.

Para evitar vendas predatorias a
Abrahy mantém acordo com a Hyun-
dai, via convengdo de marca, que li-
mita as vendas diretas da fabricante.
“Hoje elas estdao numa faixa de apenas
9% do total que a montadora vende”.

A rede Hyundai opera atualmente
com estoque na faixa de 35 dias e, a
exemplo do presidente da Fenabrave,
Kemelen também acredita que o pior
da crise passou: As vendas dos dalti-
mos quatro meses demonstram esta-
bilidade no mercado. Acredito que ja
atingimos o fundo do pogo. Apesar
dos problemas politico-econémicos
do momento, acreditamos no poten-
cial do Pais, que saira fortalecido de

AD

toda esta crise.”
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TEM A NOSSA MARCA

Uma empresa, 12 marcas, 65 fabricas, 64 mil empregados, 50 centros de P&D e presenca em 180
paises. A grandiosidade da CNH Industrial vai além desses numeros: faz da empresa uma das
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gue a tecnologia aumenta a competitividade e que deve estar a disposicdo das pessoas, por meio
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O Bol’t dos sedas

George Guimardes | gguimaraes@autodata‘com.br

do de hoje especialistas ten-

tam explicar o excepcional

desempenho do multicam-
pedo Usain Bolt nas pistas de atletis-
mo. O velocista jamaicano quebrou o
recorde mundial nos 100 metros rasos
em 2008 e desde entdo segue como
que passeando diante dos demais
competidores, como no més passado,
nas Olimpiadas do Rio de Janeiro.

O mercado brasileiro de veiculos,
digamos, também tem o seu Bolt. O
Corolla passeia ha muito tempo dian-
te dos concorrentes do segmento que,
a exemplo dos adversarios do corre-

dor jamaicano, também tém muitos

atributos e qualificagdes, mas ainda
assim raramente colocam em risco a
soberania do seda da Toyota, estabele-
cida desde que desembarcou nas ruas
brasileiras e, especialmente, ap6s o ini-
cio de sua produgdo em Indaiatuba, SP,
em 1998.

Seu desempenho de mercado im-
pressiona também por ndo ter, como o
jamaicano das pistas — que com 1,95
m esta mais para jogador de basquete
do que para corredor —, o melhor perfil
para chegar a essa longeva hegemonia.
Lider entre os sedds médios em sete dos
Gltimos dez anos, o Corolla ndo é — e

nunca foi — o modelo do segmento com

Nem mesmo a
forte retracao do
mercado interno
interrompe

o incrivel
desempenho de
vendas do Toyota
Corolla, ja o
sexto carro mais
vendido do Pais.

Divulgacio/Toyota
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design mais arrojado, o mais barato,
mais potente, ndo dispde nem mesmo
de tecnologias que o diferenciam da
maioria dos sedds médios - vinte mode-
los, segundo classificagao da Fenabrave.

Mais ainda: a montadora também in-
veste, proporcionalmente, muito pouco
dinheiro em publicidade e nem mesmo
dispde de grande niimero de revende-
dores. Ao contrario, com pouco mais
de duas centenas de pontos de venda a
rede Toyota é quase trés vezes menor
do que a da Volkswagen ou da General
Motors, apenas para ficar em marcas
que dispdem de importantes competi-
dores do Corolla, como Jetta e Cruze.

Entdo o porqué dessa folgada li-
deranga, com vendas anuais que fre-
quentemente representaram  mais
de 25% do segmento, algumas vezes
superaram 40% e que de janeiro a ju-
lho deste ano ficaram em incontestes
46,4%, quatro vezes maiores do que
a do segundo colocado? E nesses sete
meses, é bom recordar, o mercado de
automoveis recuou 24,7%, enquanto
as vendas do Corolla chegaram a 37,8
mil licenciamentos, apenas 272 veicu-
los a menos do que em igual periodo
ano passado.

O modelo, que custaacima de R$ 70
mil, foi o sexto automdvel mais vendi-
do de janeiro a julho — o concorrente
mais préximo, o Honda Civic, ocupou
a 322 posigdo —, atrds apenas de Che-
vrolet Onix, Hyundai HB20, Ford Ka,
VW Gol, compactos que tém versdes
de entrada por menos da metade do
preco do Corolla. Ainda assim a dife-
renca para o quinto colocado, o Palio,

foi de apenas 172 veiculos licenciados.

Modelo deteve
quase metade
das vendas do

segmento até
julho e s6 perde
para hatches
compactos-no
mercado interno

Os motivos desse desepenho apon-
tados por analistas, e até mesmo por
profissionais de marcas concorrentes,
sdo muitos, mas podem ser sinteti-
zadas em eficiente engrenagem que
congrega imagem de marca, produgao
adequada, qualidade de produto e
bons servigos de p6s-venda.

“O produto entrega o que promete
e tem o suporte de uma rede que sabe
daimportancia de bons servigos e que
ndo precisa queimar o modelo com
descontos, o que reflete em bom valor
de revenda”, reconhece executivo de
marketing de montadora que, por ra-
zdo 6bvia, prefere ndo ser identificado.

André Bittar, gerente de produto
da consultoria Jato Dymanics, tem
esse mesmo raciocinio. Segundo ele, a

Toyota consegue produzir na medida

Vendas e participagdo do Corolla

® Licenciamentos (mil unidades)

@ Participagdo no segmento (%)
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Geracao atual
chegou ao mercado
brasileiro ja ha

dois anos

da demanda do mercado e, simultane-
amente, incutir sua cultura de qualida-
de nos revendedores. Essa somatéria
assegura “um circulo virtuoso!”, diz
Bittar, que pondera que um carro com
bom valor residual e que tenha liqui-
dez é sempre mais procurado em um
momento de incerteza econémica. “E
isso também mantém vendas de qua-
lidade em periodos mais dificeis, sem a

necessidade de queimar precos.”

ESTRATEGIA — Com uma produgio
bem ajustada a montadora também
pode se dar ao luxo de ndo depender
tanto das vendas diretas, normalmen-
te com margens bastante sacrificadas.
Levantamento da Jato aponta que ndo
mais do que 21% das vendas da marca
— eolha que o Etios para locadoras
fez essa média crescer um pouco no
dltimo ano — passam por esse meca-
nismo, enquanto, por exemplo, na Fiat
superam 43% ou chegam a quase 48%
na Renault. “Os estoques de Corolla
na rede sdo de dez dias em média. A
caréncia para o revendedor pagar o
veiculo sem juros é praticamente o
tempo de transporte da fabrica até ele,
enquanto outras montadoras conce-
dem prazos até trés vezes maiores.”

A propria génese da rede ajudaria
nesse bom entendimento da cultura
da marca por parte dos concessio-
ndrios, avalia Bittar. Ele lembra que a
maioria das revendas surgiu para ne-
gociar produtos importados da Toyota
com alto valor agregado, como a pica-
pe Hilux, o SW4 ou o préprio Corolla,
e, assim, estd acostumada com o per-

fil de clientes mais exigentes e com o

AutoData | Setembro 2016
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Base local

chamado TSA, o Toyota Sales Way,
cédigo estipulado pela fabrica para
conduta e qualidade de atendimento
nas revendas.

As concessionarias trabalham den-
tro de padrdes rigidos de atendimento.
O consultor afirma, por exemplo, que
autopegas sdo como remédios numa
farmdcia, “ndo podem ser empurradas
para o consumidor”. “O negécio de pe-
¢as, ndo é um objetivo, mas decorrén-
cia dos servigos prestados.”

Cliente satisfeito tende, na troca de
seu veiculo, a permanecer na mesma
marca ou até com o mesmo produto. £
o que acontece com o Corolla, segun-

do Roger Armellini, gerente geral de

A Toyota segue revitalizando sua

fabrica de Sao Bernardo do Campo, SP.
Aempresaacaba de inaugurar no com-
plexo seu primeiro centro de pesquisa
aplicada no Brasil. O projeto consumiu
R$ 46 milhdes nessa primeira fase e ja
conta com cem colaboradores. Uma
segunda etapa exigira outros R$ 19

milhes. E o quarto empreendimento

do género fora do Japdo. Os trés pri-
meiros foram instalados nos Estados
Unidos, Europa e Tailandia. Nele serdo
desenvolvidos, inicialmente, produtos
e pesquisas para o mercado brasileiro.
A ceriménia de inauguragdo mereceu
até mesmo a presenca do chairman
da Toyota Motor Corporation, Takeshi

Uchiyamada.

produto e marketing da montadora.
“E o carro de maior indice de fideliza-
¢do dentro de seu segmento e um dos
maiores do mercado brasileiro, perde
apenas para a Hilux”, acrescenta o
executivo, citando a pesquisa New Car
Byer, estudo compartilhado pelas fa-
bricantes de veiculos cujos indices ndo

podem ser divulgados.

FORMULA — O Corolla estd em sua
décima geragdo — lancada aqui em
2014 — e, diz Armellini, é produto que
resulta de aperfeicoamentos de déca-
das. “Creio que a Toyota encontrou o
melhor equilibrio entre prego, confor-
to, confiabilidade do produto e de todo
sistema de vendas e p6s-vendas, custo
de manutencdo e valor de revenda”,
interpreta Armellini, que, ha apenas
dois anos na montadora, ndo disfarca
o0 entusiasmo com a eficiéncia de toda
essa engrenagem e com o desempe-
nho mercadolégico do seda.

Armellini projeta que o Corolla
deve repetir, em 2016, as vendas do
ano passado, algo em torno de 67 mil
veiculos. E, enquanto em modelos da
concorréncia preponderam as versdes
de entrada como as mais vendidas, no
Corolla a XEl, intermedidria, responde
60% e outros 10% ficam por conta da
Altis, a topo de gama.

A GLI, de entrada, detém em média
ndo mais do que 30% a 35% dos licen-
ciamentos, com boa parcela negociada
com taxistas e pessoas portadoras de
deficiéncias fisicas. Para frotista, quase
nada. “Vendemos alguma coisa para as
locadoras apenas para ndo perder ami-
zade”, brinca Armellini AD
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Mercado

ste més a Fiat lanca seu motor

de trés cilindros para o mercado

brasileiro. A montadora, a pri-
meira a ter um carro 1.0 no Pais, em
1990, com o entdo Uno Mille, é mais
uma fabricante a se render a esta so-
lugdo técnica para alcancar maior efi-
ciéncia energética.

Produzido em Betim, MG, o novo
motor da Fiat, também 1.0 e que che-
ga a bordo do Uno 2017 junto ocm
um novo 1.3 quatro cilindros, ja é
o segundo trés cilindros apresenta-
do este ano e ndo serd o Gltimo. No
primeiro semestre a PSA passou a
importar o Pure Tech 1.2 e, embo-
ra a fabricante ndo confirme ainda,
serd produzido em Porto Real, R]. A
Renault, ao contrario, ja confirmou
que o Kwid, que sera apresentado no
Saldo do Automoével, terd um 1.0 trés
cilindros nacional, ja em produgdo
este més.

Com esse ritmo de seguidos langa-
mentos, tudo indica que os motores
de trés cilindros poderao estabelecer
rapidamente a hegemonia no mer-
cado interno. A excecdo da General
Motors, que ainda tem perseguido
reduzir consumo por meio de melho-
rias técnicas de seus quatro cilindros,
todas as montadoras generalistas
aqui instaladas tém ao menos um re-
presentante.

Os primeiros trés cilindros ven-
didos no Brasil, em 2012, eram im-
portados e equipavam o Kia Picanto.
Mas a nacionalizacdo ndo tardou e
ja em 2014 equipavam os Hyundai
HB20 fabricados em Piracicaba, SP, e

na sequéncia os Volkswagen Fox.

Divulgaao/Hyundai

Um cilindro

d INEros

para vender

IT1d1S

Os motores de trés cilindros ja dominam importante
fatia das vendas internas de automoéveis e tendem a

crescer ainda mais

George Guimardes \ gguimaraes@autodata.com.br
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A ascensdo dos trés cilindros, dife-
rente do que ocorreu com os 1.0 no
transcorrer dos anos 90 — incenti-
vados por sensivel reducdo do IPl e,
consequentemente, também do pre-
¢o ao consumidor final —, decorre da
busca pela economia de combustivel.

Ndo se trata, porém, de mera cons-
ciéncia ecoldgica das fabricantes. O
viés econ6mico também esta por trds
dessa onda. Afinal, somente com a
redugdo do consumo médio proposto
pelo Inovar-Auto as empresas poderdo
se livrar de pontos adicionais de IPI.

A presenca desses motores, de qual-
quer forma, ja é marcante no mercado
brasileiro. Dos quase 957,3 mil auto-
méveis licenciados até julho, 141 mil
contam com motores de trés cilindros,
15% de participagdo. A quase totalida-
de, 139,2 mil, de apenas 1 litro — fo-
ram registrados outros 1,8 mil 1.2 litro
e somente 82 unidades 1.5.

Os trés cilindros ja estdo presentes
em modelos nacionais e importados
de pelo menos onze marcas. Ford,
Hyundai e Volkswagen, em particu-
lar, tém se valido dessa solug¢do muito
mais do que as concorrentes.

A montadora alemi ja equipa boa
parte de sua linha. E a marca que
mais fortemente aderiu a esse novo
conceito e a que mais vende. O cha-
mado EA211 1.0l R3 esta em quatro
de seus modelos: Gol, Voyage, Fox e
up!. Amontadora foi mais além e pas-
sou a produzir também uma versdo
1.0 turbo, a TSI, com injecdo direta de
combustivel.

Levantamento da consultoria Jato

Dynamics mostra que de janeiro a

Motores 1.0,

1.2 e 1.5 de

trés cilindros ja
representam 15%
das vendas de
automaoveis-no

Brasil

Fiat Uno 2017 chega
este més com opcao de
motor de trés cilindros

julho foram negociados 45,3 mil au-
toméveis Volkswagen com motor trés
cilindros, 38% dos carros que vendeu
no periodo. Pouca coisa a mais do
que a Hyundai, com 44,8 mil HB20
1.0 trés cilindros negociados, 68%
do total do modelo e quase 40% da
marca.

A Ford vem logo a seguir com 38,7
mil Ka 1.0 trés cilindros emplacados,
ou 93% das vendas do compacto e
quase 45% de todos os automéveis
da marca licenciados nos sete primei-
ros meses de 2016.

Ainda é cedo para afirmar, com a
mais absoluta certeza, que os trés ci-
lindros predominardo tanto quanto
os 1.0 no mercado interno, que che-
garam a representar 70% das vendas
de veiculos de passeio em 2001 — e
ainda hoje, agora reforcados pelos
proprios 1.0 trés cilindros, detém
quase 34%. Mas pelos nimeros al-
cancados em menos de trés anos, ndo
dé, por outro lado, também para des-

cartar essa possibilidade.

Divulgagao/Fiat
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HB20, VW up! e Ford Ka, De qualquer maneira, Milad Kalu-
trés dos compactos que
tém feito sucesso com os

novos motores to de negbcios da Jato, entende que

me Neto, gerente de desenvolvimen-

os trés cilindros terdo crescimento
representativo, ja que roubardo mer-
cado dos 1.0 de quatro cilindros e se
beneficiario da evolu¢do de vendas
dos veiculos pequenos, que poten-
cialmente, segundo estudos da con-
sultoria, crescerdo 4% e 5% acima
da média do restante do mercado no
curto prazo.

“Alindustria investiu alto neste seg-
mento e, apesar de o mercado ainda
recessivo, a crise de confianga parece
estar no fim. Se ainda, como um todo,
tende a andar de lado em 2017, é es-
perado algum crescimento para os
segmentos B e B+, que mais utilizam

este tipo de motor no Brasil”.

Milad recorda que a participagdo
dos motores de trés cilindros tem
crescido no mundo, ainda que em pa-
tamares inferiores aos ja observados.
As vendas de automéveis equipados
com eles na Europa passaram de 735

mil unidades em 2012 para 1,6 mi-

Divulgagao/VW

Ilhio em 2015. Nas Américas, neste
mesmo periodo, saltaram de 15 mil
para 238 mil.

O mercado asitico destoa. Che-
gou a quase 3,1 milhGes de veiculos
em 2014 e no ano passado limitou-se
a 2,8 milhes, patamar médio desde
2012 no continente, que viu as ven-
das de trés cilindros crescerem, na
verdade, bem antes do que na Euro-
pa. A média anual de 1,5 milhdo de
2006 a 2009 saltou para 2,1 milhdes

nos dois anos seguintes, mais de trés

Divulgagio/Ford

vezes do que a Europa de entdo. AD
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De ponta a ponta

Ghosn: Brasil
seguird como
base produtiva
de automoéveis
da marca para o
Mercosul.

George Guimardes \ gguimaraes@autodata.com.br

Renault confirma
producao de
Kwid e Captur
nacionais,
modelos que
ocuparao 0s
extremos de sua
linha 2017

le vem com certa frequéncia ao
Brasil, até porque brasileiro de
Porto Velho, RO, nio costuma
dispensar alguns dias de férias no
Rio de Janeiro. Mas em agosto Carlos
Ghosn, CEO da Alianca Renault-Nis-
san, esteve no Brasil para, além de
acompanhar a abertura das Olimpi-
adas, evento do qual a Nissan foi pa-
trocinadora, confirmar dois novos Re-
nault nacionais: o compacto Kwid e o
utilitdrio esportivo Captur.
Os dois modelos, assim como outro

SUV, o Koleos, importado da Coreia,

Divulgacdo/Renault

estario nas revendas somente em
2017. Devem, contudo, ser as maiores
atragdes da marca no préximo Saldo
do Automével de Sao Paulo, que acon-
tecerd em novembro.

A produgdo dos dois carros nos
extremos da gama da empresa aqui
— Kwid no segmento de entrada e
Captur como o mais caro nacional da
marca — ndo representa, porém, apor-
te financeiro adicional para a planta
paranaense e jd estaria prevista den-
tro do atual ciclo de investimento que

soma R$ 500 milhdes, iniciado em

AutoData | Setembro 2016
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2014 e que se encerrara em 2018.
Ghosn, contudo, afirmou que a fi-
brica paranaense, que tem capacidade
anual para fabricar 380 mil veiculos
— chegou a 240 mil em 2013 — pode
eventualmente contratar algum refor-
¢o para seu atual quadro de funciona-
rios. Mas nio foi além disso, nem mes-
mo precisou quanto nem quando isso
se daria. “Nos falta uma parte impor-
tante: o pardmetro do mercado, como

ele crescerd.”

VOLUME — Em encontro na fabrica
paranaense, porém, o executivo fez
questdo de enfatizar que o Brasil se-
guirda como a base de produgdo de
automéveis Renault no Mercosul,
enquanto a planta de Santa Isabel, na

Argentina, ficara responsavel sobretu-

RENAULT <
r RENAULT
RENAULT r

A

Kwid tera
motor 1.0 de
trés cilindros

do pela produgdo da picape Alaskan,
projeto conjunto com Nissan e Mer-
cedes-Benz, que chegara as ruas no
transcorrer de 2017 e 2018.

A mensagem foi importante para a
planta brasileira a medida que o grupo
decidiu produzir Logan e Sandero no
pais vizinho.

“Ndo se trata de mudanca de es-
tratégia, mas de uma adaptagdo, um
modo de nos defendermos da insta-
bilidade dos dois mercados, da vola-
tilidade das regras do jogo na regiao”,
afirmou o executivo, assegurando que
a produgdo argentina de automéveis
serd limitada, apenas para comple-
mentar a gama local.

A aposta nos SUV na planta brasi-
leira é justificada pelo CEO da Alianca

Renault-Nissan pelo potencial do mer-

cado interno para esse tipo de veiculo,
cuja participagdo, pelos calculos da
montadora, dobrou nos Gltimos anos
ejaéde15%.

“Na Europa essa relagdo estd em
25% e no Brasil deve superar os 20% a
25% muito em breve.”

De concreto sobre o Kwid, Ghosn
afirmou apenas que ndo trabalha com
o objetivo de fazer dele o carro mais
barato do Brasil, como o mercado che-
gou a comentar “Queremos, sim, que
ele tenha a melhor relagdo custo-be-
neficio. Ja existem muitos carros com-
pactos caros no Brasil.”

O Kwid contard com quatro airbags
de série e nova geragdo de motor 1.0 —
a empresa desenvolve ainda um novo
1.6 —, mas agora de 3 cilindros, tam-
bém fabricado no Parand.

A produgdo do Duster ndo sera afe-
tada pela chegada do Captur, afirma
Ghosn, que admite que 0 novo modelo
compartilhard a plataforma do antigo
SUV — a do Kwid é totalmente nova,
a CMFA, e servird mundialmente tam-
bém a modelos Nissan compactos. “Os
dois modelos ja convivem na Europa
sem problema. Se destinam a publicos
bem distintos”.

Com Kwid, Captur, Koleos, a linha
atual nacional e também a importa-
da, além da futura picape argentina
Alaskan, que chegard ao Brasil so-
mente a partir de 2018, Ghosn diz
que a Renault se credencia a chegar
aos sonhados 10% de participagdo no
mercado interno de automdveis e co-
merciais leves. Hoje tem em torno de
7,4%. “E podemos chegar aos 8% rapi-
damente.” AD

AutoData | Setembro 2016
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TRABALHO PESADO
EM EQUIPE

Trés empresas, dois
anos de projeto.

A Ford Caminhoes
lanca uma nova linha de
veiculos com tecnologia
desenvolvida em
parceria exclusiva com
a Eaton, lider mundial
entre as fornecedoras
de transmissoes
automotivas, e

a Cummins, maior
fabricante independente
de motores diesel do
Pais. O resultado sao
funcoes que facilitam

o trabalho do condutor,
sem prejudicar a
robustez do conjunto.

ASSISTENTE DE PARTIDA
EM RAMPA (HLA)

O Assistente de Partida em Rampa —
ou HLA, do inglés Hill Lauch Assistant
— atua no sistema de frenagem do
veiculo, deixando-o parado no lugar
apos a retirada do pé do freio por até
trés segundos. Esse tempo a mais
facilita a retomada do movimento do
caminhdo mesmo em parada total.

Produzido por Abril Branded Content
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ALINHA CARGO TORQSHIFT éa
grande novidade dos langamentos da Ford.
O sistema de transmissdo automatizada, que
dispensa as trocas de marcha manuais, vem
em trés versdes: duas com dez velocidades
e outra com 16. Os objetivos do projeto, que
foi iniciado em 2014, sdo claros: aumentar

a economia de combustivel, a durabilidade
dos componentes e o desempenho do motor.
Entenda, a seguir, suas principais fungdes.

CAMBIO
AUTOMATIZADO
EATON

Produzido a partir da caixa

Eaton RT, famosa por sua forca e
resisténcia, o sistema escolhe a
melhor marcha de partida, tanto
no modo drive quanto no manual,
e o piloto automatico mantém a
mesma velocidade em subidas

e descidas. A manutencdo é
simples, com custo similar ao de FUN;AO
uma caixa de cdmbio manual. LOW

e FUNCOES
KICKDOWN E CREEP
S&do duas opgdes de condugdo: o
modo Economia de Combustivel
privilegia a eficiéncia do motor.
J& o modo Performance, ideal
para retomadas e ultrapassagens,

é ativado quando o motorista pisa
fundo no acelerador.

Indicada para enfrentar
longas descidas, a
func¢do Low reduz as
marchas de forma
gradual durante a
frenagem, garantindo
que o motor esteja
sempre na faixa de
rotagdo mais adequada
para a velocidade do
momento. Isso aumenta
a eficiéncia do freio-

A funcdo Creep utiliza a rotagdo do motor em -motor e a durabilidade
marcha lenta para permitir o avanco do veiculo do freio de servigo,
sem a necessidade de manter o pé no acelerador menos acionado ao

— é preciso apenas um toque no pedal. longo da viagem.

2429

TORGSHIFT

0800-703 FORD  ITHSH Saiba mais em: fordcargotorgshift.com.br

3673 [N

Todos juntos fazem um transito melhor.
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Lancamento

Negocio
sobre

Mercedes-Benz priorizou conforto e seguranga na nova familia Sprinter a fim de
entregar mais produtividade e rentabilidade

Décio Costa, de ltatiba, SP | decio@autodata.com.br

familia Mercedes-Benz Sprin-
ter atua no Pais desde meados
da década de 90. Da la para
ca, suas vendas acumulam mais de
120 mil unidades. Na ponta do lapis,
seu desempenho no mercado aponta
razbes para a companhia tratar com

especial atengdo os negdcios origi-

nados no segmento. Nas contas da
montadora, de 2011 a 2016 a linha
Sprinter trouxe crescimento de doze
pontos porcentuais em participa¢do
do mercado: tinha 14,3% e alcancou
26,3%. Nada mais natural, portanto,
que a fabricante invista na gama com

o objetivo de entregar produtos cada

vez melhores e capazes de suprir as
necessidades do transportador, sejam
de passageiros ou carga.

Assim, no inicio de agosto, a Mer-
cedes-Benz lancou a linha 2017 da se-
gunda geragdo do Sprinter, reduzindo
a defasagem existente entre o produto

europeu e o produzido para a Améri-

AutoData | Setembro 2016
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ca Latina. Além da aparéncia igual as
ofertas europeias, os modelos também
receberam ajustes tecnoldgicos a fim
de proporcionar uma ferramenta mais
adequada para garantir produtividade
e rentabilidade aos diversos negécios
aque se propéem.

Ha ainda outras razGes para que a
Mercedes-Benz ndo perca de vista as
possibilidades de negécios proporcio-
nados pelo Sprinter. Basta uma peque-

na espiada no faturamento nas ativi-

A familia contempla trés
configuracdes: furgao,
van e cabine-chassi.

Divulgagio/MBB

dades do e-commerce para entender a
relevancia conquistada por furgdes no
modelo de entregas rapidas e fraciona-
das.Em 2011 areceita do segmento foi
de R$ 18,7 bilhdes. Neste ano, a con-
tabilidade deve somar R$ 44,6 bilhdes.
Dai a versatilidade com que os
Sprinter devem estar vestidos. A fami-
lia se apresenta a partir de trés configu-
ragdes — van, cabine-chassi e furgao —
e, segundo a fabricante, contempla até
sessenta versdes ao combinar rodados
simples ou duplos, compacidades de
carga ou de passageiros, distancia de
entre-eixos e pacote de equipamentos.
Basicamente, a linha comporta a
Sprinter 313 CDI com motor de 129
cv e PBT para até 3.500 kg, a 415 CD|,
com motor de 146 cv e capacidade
para 3.880 kg e, finalmente, a 515
CDI, equipada com o mesmo motor
de 146 cv, mas com PBT de 5.000 kg.
Os novos Sprinter ja estdo na rede de
concessionadrias a partir de R$ 102 mil
“E um produto capaz de atender

qualquer tipo de negdcio sobre rodas”,

A AGCO tem cinco
bons motivos para ganhar
seu voto no Prémio AutoData:
Challenger, Fendt,-GSI, -

Massey Ferguson e Valt@‘.’ :

Foi oferecendo a mais alta tecnologia aos produtores rurais do mundo todo que a AGCO
foi indicada ao Prémio AutoData na categoria Montadora de Maquinas Agricolas e de Construcao.
Hoje queremos agradecer por essa indicagao e também pedir seu voto. Vote AGCO para o Prémio AutoData.

,//AAGCO

Your Agriculture Company
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Lancamento

Os novos Sprinter
ja estao na rede
de concessionarias
da marca a partir
de R$ 102 mil

ressalta Carlos Garcia, gerente sénior
de vans da Mercedes-Benz. “O clien-
te Sprinter também tem estrutura de
venda e pos-venda dedicada, como os
Vans Center e concessionarias exclusi-
va, e trés linhas de pecas de reposigdo
a disposicdo.”

A fabricante entende que para
melhor promover o negécio do seu
cliente o produto tem de entregar
mais conforto e seguranga, os aspec-
tos que mais ganharam destaque na
linha 2017 do Sprinter. Além de ABS
e airbags, a gama traz ESP adaptativo,
sistema que redine controle de estabi-
lidade, de tracdo e sensores de distri-
buigdo da forca de frenagem entre as
rodas, BAS, que reduz a distancia de
frenagem caso identifique situagdo
de emergéncia, sensores que evitam
capotamentos e o chamado assistente
de vento lateral, que impede desvios
da trajetéria do veiculo ocasionados
pela forca do vento.

Algumas conveniéncias introduzi-
das também asseguram a seguranga,

como o farol de circulagdo diurna que

Mercedes-Benz 60 anos

se acende ao dar a partida no veiculo,
faréis de neblina com assistente dire-
cional e sistema que em dias de chuva
limpa regularmente os discos de freios,
bastando para isso o limpador de pa-
ra-brisa estar acionado.

Por dentro dos Sprinter os reves-
timentos possuem novo padrdo, se-
melhante ao do utilitdrio Vito. Nas
versGes para passageiros os assentos
ficaram 40 mm mais largos e os en-
costos 25 mm mais altos. O volante
é ajustavel e com controles de acesso
ao audio. O interior foi concebido para
também funcionar como escritério,
com amplos porta-objetos.

“Pensamos em entregar um veiculo
que realmente facilite a vida da pessoa,
além de favorecer a produtividade de
seu negodcio”, diz Ana Paula Teixeira,
gerente de marketing de produtos de
vans. “Com o crescimento das entre-
gas rapidas e fracionadas nas grandes
cidades, seja por seu modelo urbano
ou pela legislagdo, o veiculo comercial
ganha cada vez mais relevancia e pas-

saaser uma ferramenta.” AD

O langamento da nova familia Sprin-
ter também faz parte das diversas a¢des
comemorativas dos 60 anos da Merce-
des-Benz no Pais, completados agora
em setembro.

A fabricante, além de renovar produ-
tos, conta uma histdria vitoriosa desde
que se estabeleceu no Pais. Das linhas

de produgdo da Sdo Bernardo do Cam-

po, no ABC paulista, sairam caminhdes
e Onibus que contextualizam o trans-
porte de carga e passageiro no Brasil,
além de contribuir com o desenvolvi-
mento da nagdo.

Desde o L312, conhecido como Tor-
pedo, o primeiro caminhdo produzi-
do pela montadora no Pais, passando

pelo L1113, produzido de 1969 a 1987,

o caminhdo mais vendido na histéria
do Brasil, até os modernos Actros, nio
é exagero dizer que grande parte da
economia brasileira vai e foi de Merce-
des-Benz. Da frota circulante, de cada
dez caminh@es, quatro sdo da fabrican-
te. No segmento de chassis sua partici-
pacdo ainda é mais relevante: de cada

dez dnibus, seis sdo da marca.

AutoData
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Servicos

Passos

1nternacionais

BMB, parceira da MAN especializada na customizagao de veiculos,

BMB, empresa parceira da

MAN Latin America especia-

lizada na customizacdo de
veiculos, iniciou os primeiros passos
de sua internacionalizagdo. A compa-
nhia decidiu levar seus conhecimentos
e capacidades para o México, particu-
larmente para Querétaro, cidade onde
também esta instalada a operagao pro-
dutiva da montadora.

De acordo com Marcos Balbinot,
socio-diretor da BMB, os planos se-
guem o mesmo modelo de negdcio
desenvolvido no Brasil, onde atende a
fabricante de caminhdes e 6nibus com
exclusividade em uma unidade locali-
zada em Resende, RJ.

“A MAN nos traz a demanda via
rede e com apoio da assisténcia téc-
nica nés entregamos a solugdo de
acordo com as necessidades da aplica-
¢do do cliente. Foi isso que permitiu a
MAN atender nichos de mercado e as-

sim esperamos fazer no México.”

decide investir no México

Décio Costa | decio@autodata.com.br

Para o executivo, as informacdes da
MAN e o entrosamento por mais de
15 anos com a engenharia da monta-
dora, periodo no qual a empresa ab-
sorveu em torno de 23% da producdo
da fabricante para customizagdo de
caminhdes e 6nibus, possibilita de-
senvolvimento de produtos com mais
competividade e, portanto, mais atra-
tivo ao cliente. “O objetivo é atender
a MAN e o cliente, seja qual for a sua
necessidade.”

No México, segundo conta Bal-
binot, as atividades da BMB devem
comecar em outubro ou novembro
e, inicialmente, pela adequagdo da
suspensdo pneumatica nos modelos
de caminhGes Volkswagen e MAN.
“Fizemos um acordo operacional com
a Suspensys e até margo do ano que
vem devemos ter a disposicdo seis fa-
milia de suspensdes pneumaticas para
oferecer ao transportador mexicano.”

O representante da BMB revela que

a solugdo pneumatica serd o chamariz
para que a montadora possa abrir no-
vos horizontes de negécios. “E cultural
no mercado mexicano modelos de ca-
minhdes de cabine bicuda e arranjo de
suspensdo pneumdtica, 90% da frota
é assim”, calcula. “Com a suspensao a
ar poderemos agregar volume de pro-
dugdo e valor ao produto, porque, até
agora, a falta dessa oferta vinha inibin-
do um pouco as vendas.”

A empresa investird na operagdo
US$ 500 mil nos préximos dois anos,
aporte destinado para os custos de
aluguel de um pavilhdo, capital de giro
e ferramental. “Comecaremos peque-
no, com os pés no chao, com quadro
de funcionarios de oito a dez pessoas
incialmente, mesclando mao de obra
do Brasil e do México”, conta Balbi-
not. “E uma oportunidade (nica, mas
temos certeza de que o prego, as solu-
¢Oes oferecidas e a garantia de fabrica

serdo nossos diferenciais.” AD

AutoData
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CONSTRUINDO UM
FUTURO SUSTENTAVEL

O Grupo Solvay inova a cada dia para criar produtos que melhoram a qualidade de vida
das pessoas.

Alinhado as praticas da Sustentabilidade, o Grupo atua no setor Quimico como um parceiro
responsavel e ativo. Suas inovacdes para diferentes mercados tém dado contribuicdo
decisiva para a superacao dos desafios enfrentados pela sociedade.

Com a aquisicao da Rhodia, em 2011, o Grupo se consolidou como um dos maiores
players globais do setor.

, RHODIA
www.rhodia.com.br ( SOLVAY GROUP


http://www.rhodia.com.br/
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Prémio AutoData

Faca sua escolha

Redacdo AutoData | redacaoad@autodata.com.br

Comeca neste
més a eleicao

dos

Melhores do Setor

Automotivo, q

ue

serao conhecidos
em evento a ser

realizado em
novembro em
Sao Paulo

eitores da revista AutoData e da
Agéncia AutoData de Noticias ja
podem votar no Prémio AutoDa-
ta 2016, que elegera os melhores dos
melhores do setor automotivo em de-
zessete categorias, incluindo a Perso-
nalidade do Ano. Os concorrentes ao
prémio foram escolhidos pelo corpo
editorial de AutoData, que reuniu-se
em meados de julho para definir os
melhores cases retratados pela editora
ao longo dos doze meses anteriores.
Nesta edicdo, a partir da pagina 57,
o eleitor terd acesso a todos os cases
escolhidos, que contemplam doze ca-
tegorias destinadas a destaques em-
presariais, quatro de produtos e uma
dos executivos da industria.
O Prémio AutoData é considerado
0 principal reconhecimento empresa-
rial do setor automotivo brasileiro e
chega em 2016 a sua 17* edigdo. Este
ano, ao contrdrio dos anteriores, sera
promovido um (nico evento, no final
de novembro em Sdo Paulo, para ho-
menagear todos os concorrentes e ao
mesmo tempo divulgar os vencedores.
Participam da premiagdo um total
de 45 empresas, dezesseis veiculos e
quatro executivos — Carlos Gomes,
presidente da PSA, Philipp Schiemer,
presidente da Mercedes-Benz do Bra-

sil, William Lee, presidente da Hyun-

dai Motor do Brasil, e Steve St. Angelo,
CEO da Toyota para América Latina e
Caribe da Toyota.

Os vencedores de cada categoria
serdo escolhidos ndo apenas pelo voto
direto dos leitores da Revista AutoDa-
ta e da Agéncia AutoData de Noticias,
como também dos participantes do
Congresso Perspectivas 2017, que
acontecera em Sdo Paulo nos proxi-
mos dias 17 e 18 de outubro.

O regulamento do Prémio AutoDa-
ta 2016 é simples e os resultados ob-
viamente transparentes, com a eleigdo
sendo realizada em duas etapas. Os
concorrentes ao prémio estdo relacio-
nados na cédula de votagdo encartada
nesta edicdo. O eleitor deve escolher e
assinalar trés dos indicados em cada
uma das categorias. As excegdes ficam
para aquelas nas quais constam so-
mente trés indicacdes. Nestes casos,
deve-se votar em duas.

E obrigatério votar em todas as ca-
tegorias, caso contrdrio todos os votos
serdo automaticamente anulados. O
objetivo do Prémio Os Melhores do
Setor Automotivo é incentivar em-
presas e seus responsdveis a cada vez
mais buscar a ousadia e oferecer ao
setor automotivo brasileiro o estado
da arte em processos, produtos e qua-

AD

lidade de vendas.

AutoData
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Montadora de Automéveis e Comerciais Leves

¢ Aatual lider em vendas do mercado brasileiro anunciou hd um ano pacote adicional de investimentos

no Pais da ordem de R$ 6,5 bilhdes que, somado ao aporte de igual valor divulgado anteriormente,
: totaliza valor de R$ 13 bilhdes a ser aplicado por aqui até o final de 2019. O recurso sera destinado
. prioritariamente ao desenvolvimento de uma nova familia de veiculos, que sera comercializada nos

© chamados paises emergentes. Em terras brasileiras serdo produzidos seis novos modelos de diferentes

. tamanhos e segmentos. Além de ocupar a primeira posigao no ranking nacional por marcas, a GM

Hyundai . Desde a sua chegada ao Brasil a Hyundai vem mostrando eficiéncia tanto na escolha dos produtos

- destinados ao consumidor local como na forma agressiva com que atua no mercado. A empresa
inaugurou fabrica em Piracicaba, no Interior paulista, no inicio de 2013 e vem registrando vendas
¢ crescentes desde que aqui se instalou. No acumulado de janeiro a julho deste ano conquistou

fa quarta colocagdo no ranking das dez marcas mais vendidas no Pais, com 112 mil veiculos

emplacados e participagdo de 9,95%. O HB20 atingiu venda de 65,6 mil unidades no periodo e

¢ AMercedes-Benz, tradicional fabricante de caminh@es e 6nibus, voltou a atuar no segmento de

automaveis por aqui com a inauguragdo, em marco, de uma fabrica em Iracemépolis, no Interior de
¢ Sdo Paulo, que consumiu investimento de R$ 600 milhes. A produgdo na nova planta foi iniciada
¢ com os modelos Classe C e jd estd confirmada também a fabricagdo local do utilitdrio GLA. A fabrica

- de Iracemapolis tem capacidade para produzir 20 mil unidades/ano e se destaca por algumas

© caracteristicas como Lean Culture (cultura enxuta) e produgdo verde que utiliza conceitos, processos

Toyota . AToyota continua rodando ao largo da crise. Manteve-se estével ao longo de 2015, ganhando

TOYTA 9,64%. No acumulado dos primeiros sete meses é a quinta, com 102 mil emplacamentos e fatia de

participagdo frente as concorrentes, e continua ampliando seu espago no mercado automobilistico

¢ brasileiro este ano. Em julho, por exemplo, a marca atingiu o quarto posto no ranking das marcas

¢ mais vendidas no Pais, com a venda de 16,8 mil automéveis e comerciais leves e uma participagao de

Pensando mafs longe © 9,09%. Este ano inaugurou fabrica de motores em Porto Feliz, Interior de Sdo Paulo, um projeto que

i consumiu investimentos da ordem de R$ 580 milhdes.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar

a volta ao mundo movido a energia solar. > it

SOLVAY GROUP

Saiba mais sobre esta inovacao em: www.rhodia.com.br + www.solarimpulse.com

Setembro 2016 | AutoData
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Montadora de Veiculos Comerciais

DAF ¢ Mesmo admitindo que estd atualmente em ritmo mais lento do que o inicialmente programado, a

. DAF é a (inica montadora de veiculos pesados que registra vendas em alta, movimento que comegou

: no ano passado e se mantém em 2016. A empresa adotou a estratégia de administrar sua produgao

DAF de forma a ndo elevar seus estoques. Suas vendas em 2015 evoluiram 72,4%, frente a um recuo do
APAGCAR GOMPANY . segmento como um todo de mais de 50%, alcangando 443 unidades. No primeiro semestre deste

. ano houve novo crescimento, de 58,3%, enquanto o mercado retraiu, na média, 31,3%. A empesa

CNH llndustrbi‘al-lvecg Alveco esta consolidando no perfodo 2014/2016 investimentos da ordem de R$ 650 milhdes,

dos quais R$ 250 milhes destinados ao desenvolvimento e aperfeigopamento de seus produtos. A

estratégia da Iveco é racionalizar sua linha de caminhdes e, assim, participar dos diversos segmentos
l V Eco em que atua de forma mais focada. Em abril a empresa fez ampla atualizagdo na gama de seus
CARREGADA DE POTENCIA. produtos, apresentando novos integrantes nas familias Daily e Tector, melhorias nos motores dos

: pesados Stralis e Hi-Way, além de mais op¢des nos chamados caminhdes vocacionais. Na linha de

! comerciais leves Daily, introduziu uma versao intermedidria, a 40514, com PBT de 4 toneladas.

MAN AMAN Latin America entende que a crise do mercado de caminhdes e dnibus jd atingiu seu ponto

© maximo e avalia estar pronta para dar inicio a uma nova fase de crescimento no Brasil, fortalecida por

¢ uma série de ajustes realizados em sua estrutura, tanto no aspecto comercial como no administrativo :

(LA @ - e produtivo. A empresa confirmou investimentos de R$ 400 milhdes até 2017, que serdo aplicados
Caminhoes H
Onibus . no desenvolvimento de novos produtos para o mercado brasileiro, e iniciou campanha denominada

. “Vire a chave”, inicialmente utilizada na comunicagdo interna de otimismo e na sequéncia estendida

Mercedes-Benz i Ao comemorar 60 anos de atividades no Pais a Mercedes-Benz consolida-se como uma das maiores

 fabricantes de caminhdes e dnibus do Pais, com fébricas em Sdo Bernardo do Campo, SP, e Juiz de
i Fora, MG, além de ter voltado a atuar no segmento de automéveis, com produgao em Iracemapolis,
¢ SP. De acordo com dados da Fenabrave, no acumulado de janeiro a julho a empresa comercializou

: 8.875 caminh&es no mercado brasileiro, assumindo a lideranca no segmento com participagdo de

© 29,%. A Mercedes-Benz também é a primeira no ranking de fabricantes de chassis de 6nibus, com

5.370 unidades emplacadas nos primeiros sete meses e penetracao de 60,2%.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar s
a volta ao mundo movido a energia solar. > SHODIA.

Saiba mais sobre esta inovacao em: www.rhodia.com.br »+ www.solarimpulse.com
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Montadora de Maquinas Agricolas e de Construgao

AAGCD

Your Agriculture Company

: globais, fato que pode criar vérias oportunidades de exportagdo para seus fornecedores locais.

: agricola nimero 200.000 na unidade produtiva de Mogi das Cruzes, SP.

AAGCO, tradicional montadora de maquinas agricolas e de construgao, manteve em 2015, por meio
de suas duas principais marcas — Massey Ferguson e Valtra —, participagdo de 45% no mercado
brasileiro e de 42% na América Latina, apesar da redugdo de vendas verificada no periodo. Atenta as

oportunidades que podem ser abertas nas crises, a empresa investe na implantagao de plataformas

Atualmente a empresa trabalha com um indice de nacionalizagdo de 80% que, com este movimento

de globalizagdo, deve cair para 65%. A empresa também comemorou a produgdo local de seu motor

CNHi-New Holland
Construction

CINH

INDUSTRIAL

¢ agricultura de precisdo. O dispositivo permite troca de informagées entre as maquinas e satélites,

¢ estabelecer o caminho a ser percorrido na lavoura.

A montadora italiana estd investindo pesado para trazer os principios da conectividade também
para o segmento de maquinas agricolas e de construgao, proporcionando um novo mundo aos
canteiros de obras e lavouras. Nesse contexto, os produtos da CNH Industrial passaram a oferecer,

dentre outros itens, o chamado FleetGrade, recurso indispensavel para o que hoje se considera como

fazendo com que os equipamentos trabalhem de forma guiada, independentemente da agao do

operador, possibilitando determinar o melhor dngulo de trabalho da lamina de motoniveladoras ou

JOHN DEERE

: produgdo deverd ser iniciada em 2018 na fabrica de Indaiatuba, SP, unidade que deverd ser ampliada

Para nacionalizar tratores de esteira e maquinas de construgdo que ja vende no mercado brasileiro
como produtos importados a John Deere anunciou investimentos de cerca de R$ 80 milhdes no

Pais. Com esse aporte passardo a ser fabricados no Brasil trés novos modelos: 700J, 750) e 850). A

em cerca de 3 mil m? para receber os novos produtos.
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Sistemista

GRUPO AETHRA

SISTEMAS AUTOMODTIVOS

Fundada no final da década de 70 a Aethra cresceu ao longo dos anos com foco em inovagdo e acabou
ingressando no restrito grupo de sistemistas, mesmo sendo de capital totalmente nacional. Este ano
aempresa adotou a tecnologia de estampagem roll forming, um processo de produgdo com alta
tecnologia e que ainda é usado por poucas empresas no mundo. Ele garante maior resisténcia, robustez
e seguranga, além de reduzir o peso da peca. Todas as maquinas utilizadas neste novo processo foram

. importadas da Italia. Outra novidade foi o inicio de produgdo dos tanques de combustiveis especiais

A Eaton entende que o mercado brasileiro deverd retomar sua forga no futuro e, assim, continua
investindo pesado em desenvolvimento de novas tecnologias e introdugao de novos produtos
no mercado doméstico. No primeiro semestre deste ano langou quatro novas transmissdes
automatizadas para caminhdes leves, médios e semi-pesados, duas delas, inclusive, totalmente

. desenvolvidas pela engenharia brasileira da marca.

thyssenkpjupp

thyssenkrupp

De origem alemd, a thyssenkrupp inaugurou em Pogos de Calda, MG, uma nova planta de
componentes automotivos, na qual investiu R$ 60 milh&es ao longo dos dois tiltimos anos.
Desenhada para atender a demanda da Volkswagen, a nova fabrica produz eixos de comando de
vélvula integrados a tampa do cabegote do motor. Sua capacidade inicial é de 500 mil pegas por ano.
Anova fabrica, que é a sexta da marca no Brasil, ja foi desenvolvida dentro do moderno conceito

denominado industria 4.0.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do

Desde outubro de 2015 a ZF desenvolve um programa junto a sua base de fornecedores estratégicos,
que visa obter melhorias na cadeia a partir de evolugdes em gestdo, produtividade e competitividade. :
Denominada Programa de Desenvolvimento de Fornecedores ZF, a iniciativa abrange 25 parceiras
das categorias tear 2 e 3 e foi dividida, a principio, em dois médulos: financeiro e de produgao. O

primeiro é realizado por profissionais do IEL e 0 segundo por profissionais da prépria ZF.
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Fornecedor de Pecas, Partes e Componentes

Hella ¢ Para ter maior flexibilidade em seus negdcios no Brasil e ganhar participagao de mercado, a Hella

inaugurou fabrica em Indaiatuba, no Interior de Sao Paulo, parte de um investimento que totalizou,
© até este momento, R$ 43 milhdes. A nova unidade industrial produzira médulos de conforto que

¢ controlam o acionamento do vidro elétrico, travas das portas e iluminagao interna de automéveis.

© Ainda neste ano a empresa iniciard também a producdo de bombas de combustivel e hd planos para

. instalar ainda uma linha de médulos de diregdo elétrica e pedais de acelerador.

Maxion W‘heels

© AMaxion Wheels, uma das maiores fabricantes de rodas do mundo, inaugurou nova fabrica de rodas
¢ de aluminio em Limeira, SP. A nova unidade, localizada no mesmo terreno que ja abrigava sua fabrica |

Mm ux'ON - de rodas de ago para veiculos leves, consumiu investimentos da ordem de R$ 120 milh@es. Em sua

primeira fase a planta tera capacidade para produzir 800 mil rodas/ano e até 2018 podera chegara?2

WHEELS

milhGes, dobrando, na pratica, a capacidade de oferta do produto.

Sumitomo Dunlop | ASumitomo Dumlop anunciou investimentos de R$ 487 milhdes na construgdo de uma nova fabrica

de pneus de caminhdes no Brasil e na ampliagao da unidade que é responsavel pela produgao de
pneus destinados a automoveis. A nova fabrica sera erguida em Fazenda do Rio Grande, na regido
> DUNLOP metropolitana de Curitiba, PR, ao lado da primeira planta de pneus de passeio, inaugurada em 2013.
ASETM QUP D MUNDD OFRA

Segundo aempresa, a nova planta seraa primeira da marca no mundo a empregara tecnologia

Sun System, que produz pneus sem emendas. S6 este projeto demandard investimento de R$ 104

TDM Fricpion . ATDM Friction, fabricante de lona e pastilhas de freios da marca Cobreq para os segmentos de

veiculos leves e pesados, pertencente ao grupo japonés Nisshinbom, investiu R$ 142 milhdes na

construgdo de uma nova fabrica em Salto de ltu, no Interior de Sao Paulo. Sua construgao ja foi
m concluida e a nova planta estard 100% operante entre o final deste ano e o inicio de 2017. Mesmo
_..,ms..mm;h - com a atual crise do setor automotivo, a empresa registrou crescimento de produgao e vendas no

. Brasil e na América do Sul no primeiro semestre, de respectivamente 18% e 13%. Com a nova fabrica

espera obter mais 20% de incremento em suas operagdes até 2020.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do » 4 S
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar ;
a volta ao mundo movido a energia solar. - R i @

Saiba mais sobre esta inovacao em: www.rhodia.com.br + www.solarimpulse.com

Setembro 2016 | AutoData


http://www.rhodia.com.br/
http://www.solarimpulse.com/

Produtor de Motores

Cummins

¢ a Cummins esta investindo pesado na melhoria de todos os seus processos, tanto produtivos como
¢ comerciais. A empresa reestruturou a area de componentes e eliminou varios niveis hierarquicos. A
 fabricante de origem estadunidense também deu andamento ao processo de nacionalizagdo iniciado

. no ano passado, passando a produzir aqui pegas que vinham de outras fabricas da marca no mundo.

Como alternativa para ultrapassar as dificuldades impostas pela atual crise do mercado brasileiro

CNHi-FPT Industrial

© CNHi, manteve seu programa de investimentos no desenvolvimento de novos produtos e langou

¢ recentemente novos motores da familia NEF, que equipam os caminh@es Iveco Tector de 17 e 26

POWERTRAIN TECHNOLOGIES

- nova familia NEF, a empresa conseguiu ser homologada na legislagao Proconve/MAR-1, que entrard

. Apesar da crise que enfrenta hoje nos segmentos nos quais atua, a FPT, integrante do Grupo

i contou, inclusive, com a integragdo das equipes de engenharia da FPT no Brasil e na ltalia. Com a

toneladas, além de uma nova versdo do conhecido motor C13. O desenvolvimento desses produtos

MWM Mq‘tores

© alternativa a queda de negdcios no Brasil. Este ano a empresa fechou acordo com a empresa sul-

ANASIETAR DOMPANY

30% em 2015 e, neste ano, a previsdo é de nova alta, desta vez na faixa de 10% a 15%. Para alcancar

¢ coreana Doosan Infracore, por meio do qual a companhia asiatica passara a oferecer em sua rede
¢ de distribuigdo os motores Acteon 4.8L, voltados para a geracdo de energia. O acordo de cinco anos

© prevé avenda de 2,5 mil motores anuais para aquele mercado. As exportacdes da MWM cresceram

AMWM continua firme em sua estratégia de agressividade no mercado internacional como

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do

Neste ano a Volkswagen apresentou a sua grande cartada na atual batalha pela eficiéncia energética
ao langar o motor TSI Total Flex. Dotado de bloco de aluminio, de injegdo direta e turbocompressor
de baixa inércia fornecido pela BorgWarner, o novo motor estreou equipando o modelo up! e na
sequéncia passou a ser utilizado em outros produtos da marca. Produzido na fabrica de Sao Carlos,
Interior de Sdo Paulo, o TSI Total Flex desenvolve poténcia de até 105 cv abastecido com etanol e 101 :

¢ cvcom gasolina.
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Encarrocador de Onibus

Caio
Especialista na produgdo de carrogarias destinadas principalmente ao transporte urbano de
passageiros e uma das tradicionais lideres desse segmento no Brasil, a Caio viu nas exportagdes uma
alternativa importante para ganhar um pouco de félego neste periodo de crise no mercado brasileiro.
s n{ Apresentou no final de 2015 uma versao de exportagdo para o modelo urbano Mondengo, de motor
B traseiro, encarrogada sobre chassis Mercedes-Benz, e enviada para o Chile. Um dos objetivos da
nova carrogaria, que tem 13me capacidade para transportar 32 passageiros sentados, foi conciliar
tecnologia com baixo custo de manutengao.
*
Marcopolo
Por meio de uma megafusdo anunciada no final de 2015, a Marcopolo incorporou as atividades
de sua concorrente Neobus, formando uma tinica companhia que hoje responde por mais de
50% da produgdo de carrogarias de dnibus do Brasil. A incorporagao foi a fase final de um negocio
.‘.“ iniciado em 2007, quando 39% das agdes da San Marino Onibus, dona da marca Neobus, foram
ar ¢ adquiridas pela Marcopolo. Em sua nova fase, a gestao das empresas continuou separada tanto em
Man cop olo termos comerciais como industriais e as marcas e seus produtos foram preservados no mercado
como independentes. Os antigos controladores da Neobus assumiram a posi¢do de acionistas da
¢ Marcopolo e permaneceram a frente da gestdo das operagdes da marca.
*
Mascarello

A Mascarello, empresa sediada em Cascavel, PR, fechou importante parceira com a Iveco Bus para

o desenvolvimento da carrogaria do GranClass 150521, um modelo de 15 toneladas que sera

7z comercializado principalmente em regides rurais do Brasil. Por meio dessa parceira, o novo micro-
Mascgrello ) ‘ ‘ ) - .
ForreceriasaOniburtide  gnibus da Iveco sera oferecido aos clientes como veiculo completo, ou seja, ja com a carrogaria da

Mascarello.
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Produtor de Implementos Rodoviarios

HLibreIaﬂto

<

UBRELATO
Eite ¢ s Laminls

© Na contramdo do mercado brasileiro de implementos rodoviérios, que registra queda acima de 30%
. nas vendas de implementos rodoviarios, a Librelato projeta crescer sua receita em cerca de 28% este
¢ ano e atingir faturamento da ordem de R$ 400 milhdes. Ao longo do primeiro semestre deste ano a

: empresa, que tem sede em Orleans, SC, conseguiu expandir seus negécios em 14%.

Apesar da grave crise que assola o mercado brasileiro desde o inicio do ano passado, a Noma,
fabricante paranaense de implementos rodoviarios, conseguiu ampliar participagdo em 2015,
registrando queda de vendas inferior & da média do segmento. De acordo com a empresa, tal
desempenho foi possivel gragas a oferta de bons produtos, com solug6es diferenciadas para os
clientes, oferecidas principalmente a partir do desenvolvimento de carretas de aluminio, mais leves e, :

. portanto, capazes de oferecer maior capacidade de carga.

Empresas

[RANDON]|

ARandon Implementos colocou em prética no inicio deste ano nova etapa de sua reorganizagao
produtiva e empresarial, que tem como um dos objetivos principais ter linhas de produto préximas
dos mercados consumidores. Dentro dessa estratégia um dos alvos foi 0 segmento de leves. A
empresa concentrou a produgdo dessa linha em sua unidade produtiva de Guarulhos, SP, a fim de

. obter escala competitiva e estar proxima do seu principal polo consumidor que é o paulista.

Truckvan

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do

Como forma de contornar a grave crise do mercado de caminhdes a Truckvan investiu na ampliagao
do seu portfélio de produtos e passou a oferecer carrogarias especiais para nichos especificos de
aplicagdo. O primeiro modelo langado a partir dessa estratégia foi um carro-forte para transporte de
valores ou cargas preciosas. A empresa investiu R$ 1 milhdo no desenvolvimento dessa carrogaria
que, além de ser mais leve e compacta, tem cabine avangada e oferece melhor angulo de visdo parao

i motorista.
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Qualidade e parceria

Com presenca constante nos prémios da maioria das montadoras instaladas no Brasil a Bosch é uma
das sistemistas que investe pesado em qualidade, tecnologia e inovagao. Por conta dessa postura
@ BOSCH a empresa também tem sido citada com constdncia nas Gltimas edigdes do Prémio AutoData. Por
Tecnologlaparaavida  © rés anos consecutivos a Bosch ficou entre os primeiros quatro colocados do Ranking AutoData de

. Qualidade e Parceira sendo que, neste ano, ocupou a terceira colocagao.

A postura da NGK de investir constantemente em qualidade, tanto de produgdo como de parceria
com seus clientes, é incontestavel. Justamente por ser amplamente premiada pelas montadoras a
companhia integrou a lista dos quatro primeiros colocados do Ranking AutoData de Qualidade e
Parceira nos trés anos em que essa premiagdo existe, sendo que nos dois primeiros foia primeira
colocada. No ano passado a empresa atingiu a marca histéria de 2 bilhges de velas de ignicdo e de

200 milhdes de cabos de ignigdo produzidos no Brasil.

Afabricante de pneus teve presenca constante na maioria dos prémios das montadoras
principalmente ao longo dos dois Gltimos anos e, em 2015, ganhou o Prémio AutoData na categoria
l= exportagao por meio de votagao direta dos leitores da revista e da agéncia produzidas pela editora. A
IRELLI soma dessas performances levou a Pirelli a ocupar o primeiro lugar no Ranking AutoData de Parceira

e Qualidade que foi fechado em julho Gltimo.

© Aperformance da Schaeffler em termos de qualidade e atendimento aos seus clientes também
garantiu a presenca da empresa entre as quatro principais colocadas do Ranking AutoData de
SCHAEFFLER . . . oA i .
¢ Qualidade e Parceria nos trés anos de existéncia da premiagao. Este ano a empresa foi a quarta
UK @ FAG i colocada desse ranking, que leva em conta os prémios concedidos por montadoras, entidades de

- classe e pela propria Autodata.
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Gestdo

Ao retomar suas atividades produtivas no Brasil a Audi inaugurou também uma nova fase
administrativa por aqui, inaugurando nova sede em Sdo Paulo que prioriza maior interagdo dos seus
funciondrios. O novo escritério paulista abriga 150 colaboradores — mais do que o dobro do que
tinha dois anos antes — e funciona de forma totalmente integrada, com varias inovagdes que tém por
objetivo deixar claro que a Audi é uma empresa moderna, de mente aberta, com todos trabalhando

¢ satisfeitos com o que fazem.

O complexo de 10 mil m? na Zona Sul de Sao Paulo, batizado de Caoa Hyundai Premium Service e
inaugurado no segundo semestre de 2015, completou mais de 20 mil atendimentos, dos quais 12,6
mil referentes a revisdes. A operagdo jd atingiu seu ponto de equilibrio financeiro e alcangou 958
pontos no indice de Satisfacdo do Cliente, dezoito acima da meta proposta pela Hyundai. A férmula
teve tanto sucesso que o grupo ja estuda a implantagdo de outras unidades do género em regides

. metropolitanas, incluindo Rio de Janeiro, Recife e Porto Alegre, além de uma segunda em Sdo Paulo.

A Ford Caminhdes langou um servigo inédito na area de pés-venda: o contrato de manutengdo para
caminhdes usados. O programa passou a oferecer aos frotistas uma opgao que, até entdo, estava
disponivel somente para os veiculos 0 Km. Sua contratagdo pode ser feita com ou sem a inclusdo
de pecas de desgaste natural e, assim como nos novos, envolve valores mensais predeterminados e

i atendimento em todo territério nacional.

GROUPE

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do

. Aestratégia implantada pela PSA nos (ltimos dois anos de fazer mais com menos deu certo e, no

fechamento de 2015, a sua operagdo latino-americana voltou a operar no azul. A empresa definiu
amplo programa de reestruturagio mundial de suas atividades e a base brasileira estd seguindo
arisca todas as etapas que lhe foram atribuidas. Também como parte do plano a montadora
encaminha programa de nacionalizagao de € 70 milhdes na América Latina, dos quais € 50 milhdes

no Brasil. A meta desse trabalho é passar de 65% para 85% o indice de nacionalizagdo dos produtos
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Inovagdo Tecnoldgica

Ao longo dos dois tltimos anos a BorgWarner incrementou a produgdo de turbinas para automéveis

e viu seus produtos equipando varios novos modelos fabricados no Brasil, principalmente nas
*B Wi categorias de menor poténcia de motorizagdo. Além disso, passou a produzir em sua fabrica

de ltatiba, SP, a embreagem viscosa eletrénica de velocidade variavel, produto oferecido para o

. segmento de veiculos comerciais extrapesados.

Ford . Atecnologia Ecobost, disponivel nos motores de carros Ford na Europa e nos Estados Unidos desde

2010, finalmente desembarca no mercado brasileiro, equipando o New Fiesta 1.0 Ecobost. O motor,
ao menos por enquanto, nao serd produzido no Pais e nem tera versao flex. Segundo a Ford, o
volume de vendas esperado ainda ndo justifica investimento em linha local. A versdo 1.0 escolhida
para o Brasil tem 3 cilindros e alcanga 125 cavalos, a mesma poténcia do atual Sigma 1.6 aspirado.

. Em outro sentido, agora da conectividade, a montadora esta langando o sistema Sync, que promete

i ser dez vezes mais répido que o anterior que equipava os automdveis da marca.

© Afabricante italiana jd tem pronta a nacionalizagdo de pneus Pirelli tipo run para atender a producio

. local de modelos de luxo. Os novos pneus, que serdo fabricados na unidade de Feira de Santana,

I IRELLI © naBahia, serdo fornecidos inicialmente para a BMW e para a Mercedes-Benz e tém especificagdes

- diferenciadas para cada cliente.

Entendendo que a parceria com seus clientes vai além da simples venda dos caminhdes e nibus,
aVolvo passou a oferecer aos transportadores o Dynafleet, recurso embarcado nos veiculos da
marca que permite o gerenciamento da frota por meio de pilares como posicionamento de consumo
VDLVO e desempenho. Os dados obtidos sdo transformados em relatérios e, a partir deles, é possivel
encontrar-se solugbes para as deficiéncias recorrentes nas rotas. O acesso as informagdes pode ser

 feito por computadores, tablets ou smartphones.
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Exportador

© Alveco é uma das montadoras que vém buscando novas oportunidades para driblar a crise interna

IVECO

CARREGADA DE POTENCIA.

. modelos leves e pesados para mercados como Argentina, Chile, Colombia, Paraguai e Uruguai.

com a expansdo de negécios em outros paises, principalmente os da América Latina. Em 2015 a

empresa registrou aumento de 53% em suas exportagdes, com o0 embarque de 3,3 mil unidades de

© agressiva tanto no Brasil como na Argentina e reforgou a presenca de seu aftermarket em todaa

i América Latina. Com isto conquistou o fornecimento de novos sensores paraa Hondae paraa

PST ELECTRONICS"

i novos negdcios, principalmente os referentes ao pais vizinho, possibilitaram a PSA fechar 2015 com
- receitasimilar a obtida em 2014, de cerca de R$ 500 milh&es. Também no ano passado a empresa

: completou plano de investimentos de R$ 150 milhdes na regio.

. Como alternativa a queda de negécios no mercado brasileiro, a PST implantou estratégia comercial

Toyota, no Brasil, e de aparelhos de radio para a Fiat, para a PSA e para a lveco na Argentina. Os

exportagdes representam hoje 70% da produgdo de Sdo Bernardo do Campo, SP, alta de 10% em relagao

© 22015. Com esta estratégia, a empresa exporta hoje para 26 paises, incluindo Oriente Médio, Asiae

. acapacidade de cada planta e as condig6es de mercado. Para ampliar ainda mais seus negécios, esta

¢ AScania estd se consolidando como a maior exportadora de caminh@es e dnibus do setor. Suas

- Africa do Sul. Esse movimento é possivel gragas ao sistema global de produgao, que garante a oferta do

© mesmo produto em todo mundo e flexibilidade para a empresa direcionar seus volumes de acordo com

\(pl kswqgen

Volkswagen
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A montadora continua na posigao de maior exportadora brasileira de veiculos e, no final do ano
passado, iniciou 0 embarque do VW up! fabricado em Taubaté, SP, para o México. Na ocasido a
empresa ja somava exportagdes de 20 mil unidades do modelo somente para a Argentina e para o
Uruguai. Em 2015 a VW contabilizou crescimento de mais de 20% em suas exportagdes em relagao

: a0 ano anterior, alcangando volume préximo a 100 mil unidades.
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Divulgacio/Audi

Divulgacio/GM

Divulgagio/Fiat

Divulgacio/VW

Veiculo Automoével

Aversdo sedd do C3, que comegou a ser fabricada em Sdo José dos Pinhais, PR,
em meados do segundo semestre do ano passado, confirmou o retorno da marca
Audi como montadora local. O modelo atingiu vendas de 2,7 mil unidades no
- acumulado de janeiro ajulho, o que lhe garantiu participagdo de 3,36% no

. ranking nacional de sedas médios, de acordo com dados da Fenabrave.

Desde 2015 o Chevrolet Onix tornou-se o lider de vendas no mercado brasileiro,
desbancando concorrentes com mais tradiio de mercado. £ um dos pilares da
reestruturagao de portfélio de produtos da General Motors no Brasil e ganhou
nova versao em meados deste ano. No acumulado de janeiro a julho ja foram

emplacados mais de 80 mil Onix.

- Modelo subcompacto que compartilha plataforma, conjunto mecanico e
componentes com 0 Uno, o Mobi deu a medida justa do que a Fiat pretende para
o segmento de entrada do mercado brasileiro: um veiculo simples e, na medida :
do possivel, barato o suficiente para chamar a atengdo daqueles consumidores
que, nos Gltimos dois anos, com a saida de linha do Mille, partiram para a

i concorréncia e, até em maior grau, para os seminovos.

- O Golf Geragdo 7 inaugurou nova fase da Volkswagen do Brasil, sendo

o primeiro veiculo da marca fabricado a partir do novo conceito de

estratégia modular MQB, que permite compartilhar a base estrutural para o
desenvolvimento de veiculos de diferentes segmentos, gerando menor tempo de
produgdo e custo mais competitivo. Para produzi-lo na fabrica de Sao José dos

i Pinhais, PR, a VW investiu em novos processos e sistemas de montagem.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do > ' _ S
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar o

a volta ao mundo movido a energia solar.

RHODIA
SOLVAY GROUP

Saiba mais sobre esta inovacao em: www.rhodia.com.br + www.solarimpulse.com
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Divulgacio/Fiat

Divulgacio/MBB

Veiculo Comercial Leve

- Primeiro veiculo da marca Fiat feito no Brasil fora da fibrica de Betim, MG,
a picape Toro representou o inicio de um novo ciclo da marca no Pais, com
proposta de renovagdo total do portfélio nos préximos trés anos. Fabricada em
Goiana, PE, chegou ao mercado em quatro versdes com a proposta de conciliar

© o espago interno e conforto de um SUV com uma capacidade de carga de até 1

: tonelada.

O alvo da Ford com a nova Ranger é, principalmente, o agronegécio. O
veiculo passou a oferecer, desde suas versdes basicas, varios itens de conforto
disponiveis somente nos sedds. Para atender as exigéncias mais rigidas do
Inovar-Auto, a Ranger ganhou itens como direcdo elétrica e nova calibragao da

¢ transmissdo, que reduziram seu consumo de combustivel em 15% em média.

A picape da Renault derivada do utilitdrio Duster, equipada com cabine dupla
e capacidade para cinco passageiros, chegou ao mercado brasileiro no final de
2015. Com a Duster Oroch a Renault criou no Brasil uma nova categoria de
picapes, formada por modelos que ocupam faixa entre as compactas e as de

. médio porte.

A Mercedes-Benz ampliou sua participagdo no segmento de vans e furgdes
médios com o langcamento do Vito, utilitrio disponivel tanto para o transporte
de passageiros como de cargas. Desde sua versdo mais simples, o modelo
carrega ampla lista de equipamentos de série, especialmente aqueles

. relacionados a seguranca.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar

a volta ao mundo movido a energia solar. — ot

SOLVAY GROUP

Saiba mais sobre esta inovacao em: www.rhodia.com.br »+ www.solarimpulse.com
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Divulgacio/Ford

Divulgacio/MBB

/MAN

Divulgac:

T-.

Divulgacio/Volvo

Veiculo Caminhao

AFord iniciou sua preparagdo para uma eventual retomada das vendas

no mercado brasileiro e apresentou a nova linha Cargo com novas opgdes
principalmente para o segmento de médios. Seis modelos passaram a ser

i equipados, inclusive, com caixa de transmissdo automatizada TorqueShift, que

- foi desenvolvida em conjunto com a Eaton e oferece recursos como opgdo de

¢ trocas manuais, assisténcia de partida em rampa e fungao low para descidas.

recebeu toda atengdo da equipe de engenheiros do Brasil para ficar menos
alemdo e mais brasileiro, atendendo solicitagdes do mercado nacional,
principalmente no segmento do agronegécio. Além de atualizagdo em seu
visual, o caminhdo ganhou suspensdo metilica, freios a tambor e maior angulo
* de entrada, além de um novo motor que desenvolve 460 cv ou 510 cv, 0 mais

i potente da marca no Brasil.

Uma das principais atragdes da MAN no dltimo ano foi a volta da opgdo Titan
para o Constellation 19.330, um modelo que a montadora considera como sob
medida para quem quer comprar um caminhdo de baixo custo sem abrir mao
i de tecnologia, desempenho, qualidade e robustez. Com PBT de 45 toneladas, o

modelo tem motor Cummins ISL de 330cv e pode ser equipado com transmissdo :

i manual ou automatizada, ambas da ZF.

principal langamento foi o FH versdo 6x4, equipado com inédito sistema
suspensor do eixo. Ele permite que o segundo eixo motriz do cavalo-mecanico
seja desativado e as rodas elevadas, fazendo com que o veiculo passe a rodar
como um 4x2. O recurso é especialmente vantajoso quando o caminhio estiver

: descarregado Oou com pouca carga, POiS proporciona substancial economia com

i combustivel e pneus, além de tornar mais facil as manobras em espacos restritos.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar

a volta ao mundo movido a energia solar. RHOD\A

SOLVAY GROUP
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Veiculo Onibus

Por meio da sua marca lveco Bus, a montadora deu mais um passo para
consolidar sua presenga no mercado de 8nibus no Brasil com o langamento

do modelo GranClass 150521, um micrdo com capacidade para 15 toneladas

. destinado a aplicag@es rurais e que foi especialmente projetado para atender ao

programa Caminho da Escola.

Divulgacio/Iveco

AVolare passou a ser oficialmente fabricante de 6nibus apé6s a apresentagao

G oficial, no inicio deste ano, do modelo batizado de Cinco, projeto que consumiu
investimentos da ordem de R$ 100 milhdes. Trata-se de um micro-6nibus de
conceito de desenvolvimento bastante incomum para o mercado brasileiro. O

- produto foi desenvolvido a partir da carrocaria e ndo do chassi, que no caso é de :

5 toneladas, podendo transportar de 13 a 20 passageiros.

Divulgacio/Volare

suspensdo pneumdtica. O modelo fez sua estreia com entregas para o programa
Caminho da Escola e passou a ser oferecido também para vendas destinadas ao
transporte de passageiros. Desenvolvido especialmente para vias urbanas de

- dificil circulagao, tem entre-eixos de 5 m e possibilita a construgao de carrogarias :
de mais de 7,7 m, com opgdo de portas em ambos os lados e acomodagdo de até A

i 3 boxes para cadeirantes.

© Confiante no potencial do mercado brasileiro a Volvo apresentou o novo modelo :
- B310R, destinado a aplicagGes rodoviarias que vao desde fretamento até viagens
 interestaduais de média distancia. O novo chassi tem configuragdo 4x2 e é

equipado com motor de 310 cv de poténcia.

Divulgagio/Volvo

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar
a volta ao mundo movido a energia solar. — B it B
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Divulgacio/PSA

Carlos Gomes

O presidente da PSA, Carlos

Gomes, liderou o trabalho de
reestruturacdo da atividade
do grupo na América Latina
e reconduziu a empresa ao

caminho da competitividade

na regido. No Pais desde
julho de 2010, o executivo

preside as operages do
grupo no Brasil e América

Latina. Nascido em Portugal,

Carlos Gomes entrou no setor

automotivo em 1988, na
Citroén, em sua terra natal.
Passou depois pela Renault
e Fiat até assumir seu atual

cargo.

Personalidade do Ano

Salomao

2N

3o

Sim,

Philipp Schiemer

No ano em que a Mercedes-
Benz do Brasil comemora
seus 60 anos de atividades no
Pais, o presidente da empresa,
Philipp Schiemer, mostrou
coragem em demonstrar seus
pontos de vista a respeito
do atual momento politico
e econdmico do Brasil e
encaminhar processo de
reestruturagdo da companhia
para enfrentar a atual crise e
deixar a companhia cada vez

mais competitiva.

William Lee

Na presidéncia da Hyundai do

Brasil desde janeiro de 2014,
William Lee lidera o processo
de desenvolvimento local
da montadora que, ano apés
ano, vem ganhando espago
no mercado brasileiro. Antes
de assumir o atual cargo, o
executivo sul-coreano era
o vice-presidente sénior de
operagdes internacionais da
Hyundai Motor Company,
ja envolvido no projeto
de expansdo além-mar da
companhia. Durante sua
gestdo, a marca comemorou
avenda de mais de 300 mil
unidades do compacto HB20

no mercado nacional.

0 Grupo Solvay é o principal patrocinador do
Solar Impulse, o primeiro avido a voar e dar

a volta ao mundo movido a energia solar.

Saiba mais sobre esta inovacao em: www.rhodia.com.br + www.solarimpulse.com
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Simdo Salomio

Steve St. Angelo

AToyota caminha a passos
largos para ser em futuro
breve uma das marcas mais
admiradas do Brasil e da
América Latina. Como CEO
para América Latina e Caribe
da Toyota, Steve St. Angelo
vem atuando de forma
decisiva para o desempenho
favoravel da marca na regido
e, principalmente, no Brasil.
No cargo desde margo de

2013.

RHODIA
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Gente & Negécios

Assumpcgao Jr.
Alarico Assumpgdo
Janior, presidente da
Fenabrave, assume
a presidéncia da
Aladda — Associa¢do
Latino-Americana
de Distribuidores
de Automotores.
Ele assumiu o cargo
para o biénio 2016-
2018 em cerimdnia
realizada em agosto
durante o Congresso

Fenabrave, em Sdo

Schaefer
:

O alemio Peter

Schaefer é o novo
diretor de Qualidade

Assegurada da

Volkswagen do Brasil.

O executivo, de 52

anos, responde ao

Paulo. presidente e CEO da
montadora David
Powels.
30 mil

A Case Construction Equipment langa com-
panha para celebrar o marco de 30 mil re-
troescavadeiras vendidas no Pais, desde
1968, quando comegaram a desembarcar as
primeiras maquinas. Além de andncios na
TV, no radio, na imprensa e nas midias so-
ciais com depoimento de clientes, a empresa
escolheu a Expointer 2016 para comemorar,
de 27 de agosto a 4 de setembro, em Esteio,
RS. Também criou o hotsite www.casece.

com.br/30milretros.

Em Campinas

AStuttgartinaugura a primeira concessiona-
ria Porsche de Campinas, SP. A loja, segundo
a empresa, é a mais recente etapa cumprida
na expansdo da rede da marca no Pais. A
Stuttgart Campinas atendera grupo expres-
sivo de clientes que antes precisava se des-

locar até Sao Paulo para ser atendido.

Vicent Gillet é o
novo vice-presidente
de marketing
internacional
da Hertz Global
Holdings. Sera
responsavel pela
Europa, Oriente
Médio, Africa, Asia e

América Latina.

Mouro

Divulgagdo/Grupo PSA

Jean Mouro assume a

diregdo de operagdes
de desenvolvimento,
estilo, industrial,
logistica e compras
no comité de dire¢do
do Grupo PSA na

América Latina.

Tavares
Responsavel pelas
divisGes de pecas

genuinas DAF e
Paccar e de pegas
multimarcas TRP,

Carlos Alberto
Tavares é o novo
diretor da Paccar

Parts no Brasil. Ele se

reporta a Frank van
Den Dungen, diretor
geral da Paccar Parts
na Europa, e integra o
quadro executivo da

DAF Caminhdes no

Brasil.

Divulgagao/Mini

Nova geracdo

Anova geragdo do MINI Cabrio acaba de fazer sua estreia no Bra-

sil repleta de novidades. Dentre os aprimoramentos em relagdo a

geragdo anterior o conversivel tem capota elétrica e novo motor

2.0 TwinPower Turbo, de quatro cilindros e 192 cavalos de potén-

cia. Langado na Europa em fevereiro deste ano, o modelo ja esta

disponivel nas concessionarias da marca em todo o Pais na versdo

exclusiva MINI Cooper S Cabrio, pelo prego sugerido de

R$ 164.950.
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Gente & Negécios

Exportacdo 4x4

AVolare entrega duas unidades do seu modelo Executivo 4x4

para a Fetrans, operadora de Angola, na costa Ocidental da Africa.
Os onibus serdo utilizados para interligar a Capital Luanda as re-
gides de dificil acesso, locais nos quais o transporte convencional
ndo consegue alcancar. O sistema de transmissdo possui op¢ao

de 4x2, 4x4 integral e 4x4 reduzida.

Em Araraquara

A RG Log inaugura unidade em Araraqua-
ra, SP, onde encontra oportunidades nas
areas do agronegdcio e da manufatura. Uma
aposta da empresa para atuar na logistica
de insumos e produtos acabados. Préximo
da rodovia Washington Luis, o local tem
escritorio de 100 m? e patio de 5 mil m2. A
operagdo ird gerar em torno de 250 empre-
gos eincrementar em 30% o faturamento da

companhia.

Novos sensores

APST Electronics expande seus fornecimen-
tos para a Toyota, agora com os sensores de
estacionamento da nova versdo do Etios, a
Platinum, hatch e sedd. O equipamento é
ligado automaticamente quando se engata
a marcha a ré e emite beeps cujo volume
cresce a medida que o carro se aproxima de

algum objeto.

Divulgacio/Nolare

1,1 milhdo

A Audi apura crescimento em vendas em to-
das as regiGes em que atua. Em julho a em-
presa entregou 149,4 mil unidades em todo
o mundo, aumento de 2,3% sobre julho de
2015. No acumulado do ano as vendas glo-
bais somaram 1,1 milhdo de veiculos, alta de
5,2% na comparagdo com o mesmo periodo

do ano passado.

Vitéria da Conquista

A Tiper, empresa recapadora de pneus, ga-
nhou mais uma concessiondria, a Novo
Paraiso Recapagens, de Vitéria da Conquis-
ta, BA. Para recapar pneus da prépria frota
e atender transportadores da regido a casa
recebeu o Centro Tipler de Servigos. Tudo de
acordo com as normas do Inmetro e selo de

garantia de seguranga.

Expansdo

O Consércio Mercedes-Benz para cami-
nhdes e veiculos comerciais leves vive pe-
riodo de expansdo, informa a empresa, que
vendeu 1,3 mil cotas em dez meses. Nove-
centas delas referem-se a trés grupos lan-
cados em outubro e encerrados em junho,
e as restantes sdo de trés grupos abertos
recentemente. Seminovos da SelecTrucks
também podem ser adquiridos por meio do

consarcio.

Recarga

Parceria da BMW Brasil com a Ipiranga visa
a instalagdo de pontos de recarga para vei-
culos BMW elétricos e hibridos nos postos
da rede de distribui¢do de combustiveis. Os
pontos de recarga sao operados pelos novos
dispositivos BMW i Wallbox Pro. A primei-
ro ponto foi instalado na Barra da Tijuca, no

Rio de Janeiro, R).
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Gente & Negécios

80 milhoes

A unidade Powertrain do grupo Magne-
ti Marelli acaba de atingir o nimero de 80
milhdes de bicos injetores produzidos para
o setor automotivo brasileiro. Pioneira no
fornecimento do sistema flex, batizado de
SFS, a empresa também se consagrou como
a primeira sistemista a montar uma linha de
producdo de bicos injetores com tecnologia
especifica para atender aos modelos equipa-
dos com sistema bicombustivel, conhecidos

como Pico Eco.

Certificada

A fabrica da Jaguar Land Rover de ltatiaia,
R, recebe a certificagdo 1ISO 9001:2008, que
atesta o atendimento dos requisitos do SQG,
Sistema de Gestdo da Qualidade, servigos e
produtos. A avaliagdo foi feita pela VCA, Ve-
hicle Certification Agency.

Mais dois anos

Incialmente prevista para durar dois anos, a
Ford resolveu estender para quatro o tem-
po de produgdo do novo GT. A decisdo visa
adequar a oferta ao ntimero de inscritos na
pré-venda do modelo, muito acima da capa-
cidade prevista para o esportivo. Segundo a
Ford, 7 mil interessados se inscreveram em
abril passado para a compra da programa-
¢do inicial de 500 unidades. O terceiro ano
de produgdo sera destinado aos candidatos
que ficaram na lista de espera. Os clientes
inicialmente ndo selecionados ou que per-
deram o prazo de inscrigdo serdo atendidos
no ano quarto de produgdo. Carroceria e ro-
das de fibra de carbono, motor V6 EcoBoost
com mais de 600 cv, suspensdo ajustavel,
freios de carbonoceramica e painel total-
mente digital e configuravel sdo algumas

das novidades do superesportivo.

Sob medida

A Estre Ambiental, uma das maiores empre-
sas de coleta de residuos do Brasil, acaba de
adquirir trinta caminhdes Volkswagen. Os
modelos Constellation 25.420 e Compactor
Worker 17.230 e 17.280 operam em Araca-
ju, SE. Os dez novos modelos Constellation
25.420 deverdo rodar em média 7 mil quil6-
metros/més. Os cavalos-mecanicos sio uti-
lizados para fazer o transbordo dos residuos.
J& os vinte veiculos da linha Constellation e
Worker chegardo a cerca de 3,5 mil quiléme-
tros/més. Sdo veiculos desenvolvidos sob
medida para a aplicagdo, que fazem parte da

linha de modelos vocacionais Compactor.

Zero Residuo
A Eaton de Mogi Mirim, SP, alcanga o impor-
tante marco de Zero Residuos para Aterro

Sanitdrio.

Divulgagio/MAN

Portfélio ampliado

AMAN Latin America amplia seu portfélio de caminhdes dotados

de transmissdo totalmente automatica para uso em situagoes
severas, como na construcdo civil. O caminhdo que agora recebeu
atransmissao Allison totalmente automatica foi o Volkswagen
26.280 6x4 Constructor. Ha mais Allison para modelos Constella-
tion 17.330 e 17.280, destinados ao combate de incéndios, e para

o Constellation 17.280 utilizado na coleta de residuos.
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Parcerias
para a

1441

bilidade

do futuro

crescimento continuo dos

grandes centros urbanos

lanca desafios importantes
para o setor da mobilidade, seja de
passageiros ou de cargas, em todos os
modais. Tais desafios evidenciam um
conflito basilar entre o nimero ver-
tiginosamente crescente de usudrios
com necessidade de transporte cada
vez mais veloz e a sustentabilidade do
sistema, além da preservagdo do meio
ambiente. Nos mercados asidtico, eu-
ropeu e norte-americano esse cendrio
de alta complexidade tem impelido
empresas, centros de pesquisa, univer-
sidades e autoridades a busca de acdes
conjuntas e coordenadas para solu-
¢bes ndo apenas tecnolégicas, mas
que incluem especialmente legislagao.

Essa é uma tendéncia irreversivel,

com solugdes especificas para cada
regido. Em Bangkok, por exemplo, ha
investimento massivo na ampliagdo
das redes de trens urbanos e metrds,
enquanto em Frankfurt e Viena os pla-
nos sdo para o desenvolvimento da in-
tegracdo de veiculos por redes digitais
inteligentes, que, com a introducdo da
condugdo autdnoma, permite a me-
lhoria dos fluxos.

Esses exemplos mostram que ndo
hd uma solugdo padrdo para todos os
paises e cada um tem que desenvolver
suas propostas mais eficientes.

Dentro desse escopo sobressaem
como parte da solugdo para a mobi-
lidade itens de seguranca e conforto,
frequentes na cesta das novas neces-
sidades dos usuarios de transporte,

tanto plblico quanto individual. Ha

vérios exemplos de tecnologias antes
restritas a veiculos do segmento de
luxo, hoje aplicadas em todos os seg-
mentos, como controle de estabilidade
e de tracdo, dentre outros.

Areas importantes de inovagdo tec-
noldgica surgem ainda no desenvolvi-
mento de modelos de gerenciamento
dos vdrios modais de transporte, na
interconexdo entre o transporte indivi-
dual e de massas, e na complexidade
dos algoritmos e softwares de geren-
ciamento tanto dos veiculos como da
malha viaria.

No caso do Brasil, exceto por algu-
mas iniciativas pontuais em algumas
cidades de uso de carro compartilha-
do, estamos longe de termos uma es-
tratégia em dmbito nacional. Temos
que pensar em criar grupos de traba-
lho integrados rapidamente. Um bom
comego seria entregar as linhas de
metrd, que estdo atrasadas na maioria
das cidades. E inconcebivel no mundo
atual que cidades do porte de Curitiba
e Campinas ndo tenham nenhuma li-
nha de metr6. Fica dificil falar em inte-
grar algo que ndo existe.

O lado bom é que as oportunidades
existem, estdo ai. O conceito de vei-
culo auténomo faz parte da solugao,
tanto no que afeta conforto e seguran-
¢a como no que implica em melhoria
do trafego. As empresas do setor tém
atualmente suas areas de pesquisa
e inovacdo totalmente dedicadas ao
desenvolvimento e aperfeicoamento

de tecnologias para atender a essas

demandas. AD
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The Future in Motion

Solucoes de Gerenciamento de Dados Contifiental ™

Carro-Motorista-Pista

A ligacao entre eles, deixe com a gente.

Ndo é apenas o que acontece dentro do carro que influencia a
experiéncia de dirigir. Por isso, a Divisdo Interior da Continental
desenvolve solucoes de interface que garantem as informacgoes
mais relevantes para uma dire¢ao confortdvel e segura.

Direcdo inteligente & Continental.
Saiba mais em continental-automotive.com.br

foryoumarketing.com
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Reduza a velocidade, preserve a vida

Dez geracoes de
pura

Parabéns !

Este sera mais um de seus grandes sucessos.

(Scdrpios)

Rua Platina, 100 | 09550-630 | Sao Caetano do Sul - SP
14224 9600 | www.scorpios.com.br



