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PREMIO AUTODATA 2022
0S VENCEDORES

Foram entregues em novembro os trofeus as
22 empresas vencedoras do Prémio AutoData
2022 e anunciados os dois executivos do ano, de
montadora e de fornecedor, e a Empresa do Ano.

AutoData comemorou seus trinta anos de
circulacao contando a historia do setor automotivo
nacional e homenageando suas personalidades.

o AUTODATA 30 ANOS
TRES DECADAS EM UMA NOITE

M’ERGADO
ASSINATURAS DE VEICULOS

Locadoras e montadoras apostam na demanda
crescente da locagao de carros por longo prazo,
em contratos de um a trés anos.

POLO AUTOMOTIVO
DECOLAGEM EM PERNAMBUCO

Stellantis cresce e promove transformacao
econdtmica e social em Goiana e cidades ao redor,
com adensamento da cadeia de fornecedores.

Foto: Fabio Arantes

GREAT WALL

ESTRATEGIA E PRODUTOS

Fabricante chinesa nomeia concessionarios no
Brasil, traca plano comercial a apresenta primeiro
produto no Pais, o SUV médio Haval H6.

LANGAMENTO

NOVA CHEVROLET MONTANA

A GM apresentou sua nova picape compacta por
inteiro, ja deu os precos e abriu encomendas, mas
entregas s6 comecam em fevereiro.

SEMINARIO

BRASIL ELETRICO + ESG

Evento de AutoData abordou o desenvolvimento
da eletrificacao no Pais em combinacao com
praticas de governanca socioambiental.

PREMIO

BMW SOCIOAMBIENTAL

Fabricante premia programas e iniciativas de
responsabilidade social e ambiental de sete
empresas fornecedoras do grupo no Brasil

LENTES FROM THE TOP
Os bastidores do setor LLuiz Carlos Moraes
automotivo. e Carlos Delich, os

eleitos executivos
do ano do Prémio
AutoData 2022.

E as cutucadas
nos vespeiros que
ninguem cutuca.

GENTE & NEGOCI0S

Noticias da industria
automotiva e
movimentacoes de
executivos pela cobertura
da Agéncia AutoData.

FIM DE PAPO

Frases e numeros
mais relevantes e
irrelevantes do més,
escolhidos a dedo pela
nossa redacao.
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» EDITORIAL

0 apagar das luzes de 2022 fica a sensacao dubia: nao foi tao ruim
quanto se esperava, nem foi tao bom quanto poderia ser. Na eco-
nomia o crescimento projetado do PIB este ano, na casa de 3%,
e bem melhor do que 0 0,5% esperado em janeiro passado. Dizem os
economistas que o ano foi salvo pela valorizacao das commodities,

principalmente as agricolas, e medidas de estimulo ao consumo e a
complementacao de renda, fatores que nao estao mais no horizonte
de 2023, quando o Pais devera enfrentar ventos contrarios da provavel

recessao global e mercado interno deprimido por juros altos, renda baixa,
o credito caro e restrito, familias endividadas e inadimpléncia em ascensao.

Ou seja: a expansao deste ano nao foi suficiente para compensar o

fraco desempenho de anos anteriores, muito menos para reduzir os
’ indices de pobreza do Pais, e nos proximo doze meses nao se espera
~ nada melhor.

Na gestao o Brasil colhe os frutos da obscuridade politica que domi-
nou o cenario nos ultimos quatro anos, que transformou o Pais em paria
internacional do meio ambiente, das relacdes internacionais e da tragédia
da covid-19 que ceifou quase 700 mil vidas. Ao menos as eleicoes de
outubro apontaram para o fim do descalabro socioecondmico, elegendo

0 m gente mais civilizada para o Executivo, com esperanca de a partir de 1°
de janeiro recuperar, a0 menos em parte, tudo que foi perdido.

Para o setor automotivo 2022 foi mais um ano de estagnacao, preju-
dicado pela falta de microchips que fez o mercado recuar no primeiro
trimestre para niveis de vinte anos atras. Ainda assim as vendas do-
mesticas fecham no patamar de 2 milhdes de unidades, quase igual a
2021, 0 que € um milagre levando-se em consideracao a renda media
do brasileiro e o tiquete médio de um carro vendido no Brasil hoje: R$
140 mil. Vendeu-se menos por muito mais e assim so perdeu dinheiro
quem nao tinha produtos caros para vender.

Para 2023 o grande desafio sera negociar politicas para recuperar os

volumes do mercado brasileiro, o que so podera ser feito pela parte de
baixo, pois 0s ricos ja compraram todos os carros que podiam ate agora.
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LENTES

DEIXA QUEIMAR

No instante em que a disputa
politica pela Fiesp alcanca um
inesperado segundo turno, e

em alta temperatura, com o ex-
presidente por quase vinte anos

e patrono da chapa vencedora
liderando turma grande pela
destituicao do presidente Josué
Gomes da Silva, Anfavea e
Sindipecas tém atitudes diferentes
diante da sedicao. Nem sempre
foi assim. Eu me recordo que

as duas entidades mantinham
encontros constantes visando a
sintonia fina de suas demandas
junto a Federacao e que este tipo
de relacao, de contato proximo,
fol muito util e produtivo em mais
de uma situacao. Reduzida a sua
menor expressac o que detonou o
movimento destituinte foi manifesto
coordenado pela Fiesp e que
granjeou assinaturas e muitos
apoios em defesa da democracia
e da Justica divulgado no inicio de
agosto - pois houve quem nem
assinou e quem definitivamente
nao concordou com ele. Um
deles foi o ex-presidente da Fiesp,
apoiador classico da escuridao.

Por Vicente Alessi, filho
Sugestdes, criticas, comentarios,
ofensas e assemelhados

para esta coluna podem ser
dirigidos para o e-mail
vi@autodata.com.br

DEIXA QUEIMAR 2

O Sindipecas manifestou-se, por
meio de sua assessoria, pela
‘preservacao dos mandatos,
legalmente conquistados e de
acordo com os estatutos, e pela
normalidade no cotidiano da
entidade’ Da Anfavea obtive
manifestacao extra-oficial de um

de seus delegados representantes
Jjunto a Fiesp, e ex-presidente, Luiz
Carlos Moraes: “Este assunto nao
esta na pauta da Anfavea, que
continua trabalhando na Fiesp

nos temas prioritarios da industria:
descarbonizacao, reforma tributaria,
reducao do custo Brasil' Para a
direcao da Anfavea, aparentemente,
€ razoavel deixar o incéndio correr
solto: talvez nao disponha de
apaziguadores a altura da ocasiao.
Mas no ambito do Sinfavea sabe-
se que ha guem busque e apoie
posicao de consenso, de conciliacao
e de ajustes de rumo.

Dezembro 2022 | AutoData

Divulgagao


mailto:vi@autodata.com.br

BRASIL £ OITAVO NO WORLD TOP TEN
A informacao certamente me passou despercebida, provavelmente no
primeiro trimestre, mas me chamou a atencao agora, gerada por pesquisa
realizada pela GoShorty, empresa inglesa especializada em vender seguros
temporarios, de curto prazo, e baseados em numeros fornecidos pela OICA:
o ranking dos paises produtores de veiculos referente a 2021. Nele o Brasil
ocupa o oitavo lugar no Top Ten, com um total de 2 milhoes 248 mil 253
unidades, das quais 1 milhao 707 mil 851 foram carros e 540 mil 402 foram
comerciais leves e pesados. Veja o quadro geral:
Os numeros da China, que sao impressionantes mesmo depois da passagem
da covid 19, representam crescimento de 3% sobre o resultado de 2020 e
a pesquisa acredita que cheguem a pelo menos 35 milhoes, no total, em
2025. A producao estadunidense cresceu 4% e a do Japao declinou 3%. De
qualquer maneira o dominio destes trés paises na producao mundial de
veiculos & notavel: representa 64% a mais do que a producao somada dos
outros sete paises constantes na relacao, 36 milhdes 36 mil 389 unidades
contra 20 milhdes 347 mil 952 unidades. Toda a pesquisa esta em https:.//
goshorty.co.uk/blog/motoring-production-capitals/.

Posicdo Pais Carros produzidos VemL[J]Ir(:]sdlcj(Z)mggmam Total produzido 2021
1 China 21407 962 4 674 258 26 082 220
2 Estados Unidos 1563 060 7604154 9167214
3 Japao 6619 242 12271113 1846 955
4 india 3631095 768 017 4399112
5 Coreia do Sul 3162721 299 671 3462 404
6 Alemanha 3096 165 212 521 3308 692
1 México 1708 242 2437411 3145653
8 Brasil 1707 851 540 402 2 248 253
9 Espanha 1662174 435959 2098133
10 Tailandia 594 690 1091015 1685705

BRASIL E OITAVO NO WORLD TOP TEN 2
Outra informacao relatada pela pesquisa da GoShorty € a relacao dos dez
paises cujos resultados, em 2021, significaram as mais altas variacoes da
producao, para cima. Esta lista € liderada pela Argentina, que produziu 69%
a mais e chegou a 434 mil 753 unidades, seguida por Indonesia, 63%, e india,
30%. Vém depois Cazaquistao, Marrocos. Tailandia, Africa do Sul, Brasil com
12%, Portugal e Austria.

BRASIL £ OITAVO NO WORLD TOP TEN 3
E ha, tambem, na pesquisa dados sobre os paises que menos produziram
veiculos em 2021, uma lista que € encabecada pela Sérvia, que produziu
9% a menos do que no ano anterior e Nao ultrapassou 21 mil 263 unidades.
Vem depois o Egito, com 23 mil 754, e o Cazaquistao, com 92 mil 417. Os
outros sete sao Finlandia, Eslovénia, Austria, Uzbesquistao, Bélgica, Taiwan,
e Portugal. A pesquisa avancou para os paises que tiveram, na relacao 2020
com 2021, as maiores quedas na producao de veiculos. Esta lista € aberta
pela Eslovénia, com queda de 32%, para 95 mil 797 unidades, acompanhada
por Canada, com menos 19%, e pelo Uzbesquistao, com 15%. Depois véem
Alemanha, Sérvia, Espanha, Reino Unido, Roménia e Republica Tcheca.
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NO WORLD TOP TEN 4
Outro dado curioso,
este relativo apenas aos
27 paises que integram
a Uniao Européia, €

a respeito do grau

de dependéncia

dos trabalhadores
destes paises de

seus empregos na
industria de veiculos.
Os trés primeiros

mais dependentes

sao Eslovaquia, 16,2%,
Romeénia, 15.2%, e
Republica Tcheca,
13,8%, seguidos de
Suécia, Hungria,
Alemanha, Eslovénia,
Espanha e Polénia.

E os paises menos
dependentes?: sao
Grécia, Chipre, Croacia,
Dinamarca, Republica
da Irlanda, Letonia,
Lituania, Estonia e
Finlandia.


https://goshorty.co.uk/blog/motoring-production-capitals/
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FROM THE TOP » LUIZ CARLOS MORAES, MERCEDES-BENZ

Executivo enfrentou o pior momento da pandemia
na presidéncia da Anfavea

Aos 63 anos o senhor é atualmente di-
retor de comunicacao e relacoes insti-
tucionais da Mercedes-Benz do Brasil,
na qual trabalha ha quase 45 anos. Na
presidéncia da Anfavea, de 2019 ao inicio
de 2022, liderou a entidade no momento
mais critico da pandemia. Como recebeu
sua eleicao como Executivo do Ano de
Montadora pelos leitores de AutoData?
Eu nao esperava, ate porque estava con-
correndo com trés CEOs de grandes
montadoras [Antonio Filosa, Stellantis;
Pablo Di Si, Volkswagen; e Rafael Chang,
Toyotal. Foi uma surpresa agradavel. Mas
preciso dizer que neste periodo intenso
tive grande suporte da equipe da Anfa-
vea e da Mercedes. Foi gragas a todo o
apoio que recebi na empresa na qual
trabalho que consegui me dedicar a en-
tidade e enfrentar tudo que aconteceu.

Entrevista a Pedro Kutney

Como foi sua experiéncia na presidéncia

da Anfavea?
Lembro que comecamos em abril de
2019 e aprovamos com todos os CEOs
das associadas as acoes prioritarias,
com propostas para reduzir custos e
aumentar nossa eficiéncia. Entao a covid
comecou na China, no fim de 2019, e 0
maior problema vislumbrado na época
seria a falta de pecas, que poderia parar
fabricas a partir de marco ou abril de
2020. Mas a pandemia chegou forte e
em 14 de marco tudo parou. Tivemos
de esquecer dos projetos para tratar da
crise. Eu nao sabia de todas as consequ-
éncias, mas percebi que aquele eraum
enorme problema, o mundo sairia menor
daquilo tudo. E assim foi. Para alem da
tragedia da sanitaria, com centenas de
mortes todos os dias, veio a crise de em-
prego, crise financeira, concessionarias
e fabricas fechadas... Depois, quando
contornamos o problema sanitario e vol-
tamos a produzir, fomos atingidos pela
falta de matérias-primas. Minha funcao
foi gerenciar a crise. Tinha reunides com
0s CEOs quase todos os dias para eleger
as prioridades. A cada momento tinha
um problema novo: negociar a abertura
de linhas de financiamento, a Medida
Provisoria 936 [que garantia parte do
pagamento dos salarios pelo governo
durante o periodo de afastamento do
trabalhol, a falta de pecas, adiamentos
de legislacoes, teve de tudo.

O senhor dizia nha época que precisava
“fatiar o elefante”, em referéncia aos
muitos problemas a resolver. Sobrou
ainda muitas fatias desse elefante?
Acho que sim. As cadeias logisticas
foram desorganizadas e isto nao esta
completamente resolvido, ainda faltam
semicondutores e teremos desafios em
2023. Tambem ha o impacto financeiro
da pandemia. Muitos governos, inclusive
no Brasil, injetaram dinheiro na econo-
mia, deram auxilios emergenciais, garan-
tiram pagamentos de salarios... Tudo isso
tinha de ser feito, mas provocou inflagao
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FROM THE TOP » LUIZ CARLOS MORAES, MERCEDES-BENZ

“A industria tem futuro no Brasil:
temos uma boa base de producao e
engenharia, nossos produtos ja estao
bastante atualizados. O grande desafio
e a recuperacao de volumes.”

sem precedentes no mundo inteiro, cujo
remedio aplicado agora € o aumento das
taxas de juro. O grande desafio do novo
governo sera estimular a economia em
uma situacao em que muitos ainda nao
recuperaram o emprego ou a renda que
tinham antes da pandemia. Nao vejo
solucao para isso em 2023.

E qual parte do elefante o senhor julga
que conseguiu fatiar?

A Anfavea participou da elaboracao de
medidas de emergéncia que foram bem-
-sucedidas, como a edicao da Medida
Provisoria 936 para preservacao de em-
pregos e renda, bem como a aprovacao
de linhas de financiamento a pequenas
e medias empresas, o que ajudou Nossa
cadeia de fornecedores. Conseguimos
em pouco tempo encontrar solugoes
para reabrir fabricas e voltar a produzir
com padroes de seguranca sanitaria.
Tambem demos nossa contribuicao com
doacgoes, manutencao de respiradores
e outras acoes, todos se juntaram nisto.

O estudo O Caminho da Descarboni-
zacao do Setor Automotivo no Brasil,
elaborado pela Anfavea com a BCG, é
uma conquista da sua gestao?

Foi muito importante, nada parecido ti-
nha sido feito antes. Em consenso com
todas as empresas associadas consegui-
Mos mostrar que o setor nem € o maior
responsavel pelas emissoes de CO2 no
Pais, mas cumprira com sua parte na
descarbonizacao e aponta os caminhos
que podem ser seguidos nesta decada,

com uso combinado de eletrificacao e
biocombustiveis. Apresentamos este
estudo a entidades, imprensa e governo.
Creio que com isto ajudamos bastante
a balizar medidas que deverao ser to-
madas Nos proximos anos.

Como foi sua trajetoria profissional?

Comecei muito cedo na Mercedes-
-Benz na area financeira, em 1978, ainda
fazendo a faculdade de Economia. A
maior parte do tempo atuei nas areas
financeiras da empresa, como fiscal,
auditoria, planejamento, tesouraria e
composicao de precos. Algo que me
deu muito prazer na minha carreira € que
alem da minha atividade sempre estive
envolvido em algum projeto paralelo.
Ajudei nas negociacdes para construir
a fabrica de Juiz de Fora IMGI, trabalhei
na criacao do Banco Mercedes-Benz
e do consorcio, na integracao com a
Chrysler e o fechamento da fabrica de
Campo Largo [PR], modelagem de linhas
de financiamento para exportacoes. Em
2013 fui nomeado diretor de relacdes
governamentais, participei do projeto
da fabrica de automoéveis de Iracema-
polis [SPI. Logo assumi, adicionalmente,
a diretoria de comunicagao corporativa
e exerco ambas as funcoes ate agora.
Também continuo na Anfavea, na qual
atuo desde 2012 como vice-presidente
representante da Mercedes. Apos o pe-
riodo na presidéncia da entidade vol-
tei este ano a me dedicar a empresa,
na qual tenho muito trabalho a realizar
dentro do plano de reestruturacao que
estamos aplicando.

Como o senhor projeta o futuro do setor
automotivo no Brasil?

A industria tem futuro no Brasil: temos
uma boa base de producao e engenharia,
Nossos produtos ja estao bastante atuali-
zados. O grande desafio € a recuperagao
de volumes, com um olhar tambéem para
aumentar as exportacoes. Outro grande
desafio é a transformacao tecnologica
de descarbonizacao da industria que o
Brasil precisa acompanhar. (]
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Chegamos ao final de um ano repleto de desafios,
conquistas e aprendizado. Mais uma pagina de uma I LlGADOS
historia em movimento, que escrevemos juntos. ~
Neste momento de reflexao por tudo que passamos, NA UN'AO
convidamos vocé a olhar para a frente, planejar, torcer

e mais uma vez, sonhar. Que o novo ano nos traga

alegrias, saude, inspiracdo, sucesso e prosperidade.

Obrigado por continuar confiando no nosso trabalho

conjunto e por estarmos juntos em mais um ano dessa

jornada, onde unidos, movemos o que importa.

Conte conosco sempre, como contamos com VOceé.

Feliz Natal e Prospero 2023, dos seus amigos na Dana!

)

DANA

Use seu celular e assista
ao video que preparamos.

(

@canaldana dana.com.br °/Cana|dana
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FROM THE TOP » CARLOS DELICH, ZF

Problemas superatos
e toda forga a

Entrevista a Pedro Kutney

Executivo defende localizagao agressiva da producao de componentes no Brasil

O senhor foi eleito Executivo do Ano de
empresa fornecedora de componentes
no Prémio AutoData 2022. Como recebeu
esta premiacao?
Fiquei surpreso e agradecido, porque na
ZF nao trabalhamos para ganhar prémios
individuais, nunca investimos em relacoes
publicas para promover um nome mas,
Sim, para promover a empresa e seus
resultados. Para nos este premio mostra
que o trabalho que a ZF esta fazendo no
Brasil esta dando resultados.

O senhor ocupava posicao na empresa na
Alemanha e chegou a presidéncia da ZF
Ameérica do Sul no inicio de 2019, um ano
antes do inicio da pandemia aqui. Como
foram estes ultimos anos no Brasil?
Em qualquer parte do mundo teriam sido
momentos muito demandantes. Aqui nao
foi diferente. Tinhamos reunioes todos os
dias, ouvimos todos e tomamos algumas
decisdes que, hoje, podem ser conside-
radas demasiadamente conservadoras,
mas tudo foi em comum acordo. No fim
acho que fizemos um trabalho bem feito.
Nossos resultados falam por si. Tivemos
varios problemas no inicio da pandemia,
contornamos e continuamos a trabalhar,
depois veio a falta de microchips e se-
guimos trabalhando com clientes e for-
necedores para reduzir as perdas.

Qual grande desafio o senhor relembra
de ter enfrentado na empresa quando
a pandemia ainda matava centenas de
pessoas por dia mas todos ja estavam de
volta ao trabalho?
O primeiro desafio foi como enfrentar o
pessoal que nao queria tomar vacina. En-
tendemos que as pessoas tém o direito
de escolher o que fazer, mas tambéem
devemos ponderar como as decisoes
individuais podem afetar os outros. Nao
demitimos ninguém por causa disto mas
comecamos a exigir testes destas pes-
soas a cada trés dias para que entrassem
no local de trabalho. Hoje avalio que
isto, talvez, foi uma pressao exagerada,
mas naquele momento, com todos os
obitos, era o mais acertado a fazer. Com
o tempo conseguimos convencer muitos
a se imunizar. Hoje temos apenas nove
pessoas que nao tomaram vacina no
meio de 6 mil funcionarios, mas eram
cinquenta. Conversamos com todos e
superamos o problema.

A ZF nos ultimos anos vem nacionalizan-
do a producao de novos sistemas, como
atransmissao automatizada TraXon, dire-
cao elétrica, centrais de processamento
e freio de estacionamento elétrico. Como
foi possivel contornar a falta de compo-
nentes e manter os lancamentos?
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“[ fundamental continuar a nacionalizar
com muita agressividade. A industria
automotiva brasileira nao sobrevivera
tralhando em CKD, apenas montando
conjuntos semimontados. Estou certo
de que este & o caminho.”

Posso dizer que fizemos muito mais do
que tinha de ser feito. Compramos com-
ponentes eletronicos de muitas fontes
alternativas, fomos bater na porta do
varejo de diferentes partes do mundo.
Nossos colegas na Alemanha nos aju-
daram nisso. Assumimos certos riscos.
Tivemos de verificar a qualidade desses
itens e, quando nao encontravamos exa-
tamente o que estavamos procurando,
fizemos modificacoes em questao de
dias, tudo em acordo com os clientes -
esta € uma flexibilidade que em tempos
normais demoraria de nove meses a um
ano [para aprovar um novo componentel.
Se nao fosse isto o problema teria sido
muito pior. Nosso pessoal de logistica,
qualidade e operacoes se desdobrou.
Muitas vezes mandavamos motoqueiros
esperar No aeroporto por componentes
que o pessoal na fabrica esperava chegar
para continuar produzindo. E inacreditavel
quantas horas perdemos por tudo isso.
Mas nosso objetivo sempre foi nao parar
a producao dos clientes.

E conseguiram atingir este objetivo? Ou
algum cliente parou a linha por falta de
pecas da ZF?

Muitas vezes simplesmente nao tinhamos
componentes para produzir e as entregas
atrasaram. Claro que os clientes fizeram
pressao, mas tinham compreensao do
problema, no mundo inteiro faltaram
chips, por isso entenderam e nos deram
todo o suporte para reduzir as perdas.

A ZF seguira mais adiante com a nacio-
nalizacao de sistemas e componentes
no Brasil nos proximos anos?

Depois de todos os problemas que tive-
Mos na pandemia, com a falta de eletro-
nicos, € fundamental continuar a naciona-
lizar com muita agressividade. A industria
automotiva brasileira nao sobrevivera
tralhando em CKD, apenas montando
conjuntos semimontados com partes
importadas. Nos precisamos fazer mais
localizacao. Alguns anos atras tinhamos
duvidas a esse respeito mas agora estou
certo de que este € o caminho. Neste
sentido estamos muito orgulhosos de
Jjateraquilinhas completas de producao
de ECUs [unidades de processamento
eletronico que controlam diversas fun-
¢oes nos veiculos]. Tambem produzimos
transmissoes automaticas TraXon e as
exportaremos.

A ZF conseguiu manter o nivel de expor-
tacoes nestes ultimos anos?

Tivemos uma perda importante. Expor-
tavamos transmissoes para a Kamaz, na
Russia, era um otimo negocio, mas com
a guerra na Ucrania tivemos de cancelar.
Estamos conquistando novos clientes
para a transmissao Traxon na Turquia e na
Espanha. Nosso objetivo € ocupar toda a
capacidade que esta sobrando aqui com
vendas externas. Também estamos pros-
pectando o fornecimento de componen-
tes para veiculos leves no México e nos
Estados Unidos. Todos esses negocios
garantem investimentos aqui.

Qual sua visao sobre o futuro da cadeia
automotiva no Brasil? Vai crescer?

AAmeérica do Sul perdeu importancia no
cenario global, mas o mercado sul-ame-
ricano tem potencial para 3,5 milhdes a 4
milhdes de veiculos/ano, € uma questao
de tempo chegar a esta producao. Entao
aquestao nao € se a industria automotiva
vai crescer ou nao no Brasil: nos temos de
crescer porque temos massa critica para
isso, um mercado perto de 400 milhdes
de habitantes para atender. n

Dezembro 2022 | AutoData



ONIBUS

ELETRICO COM
TECNOLOGIA

100%

BRASILEIRA

Ha mais de 20 anos, a Eletra fabrica os
melhores Onibus elétricos da América Latina.

A Eletra esta preparada para atender a demanda de transporte publico sustentavel
das principais cidades brasileiras.
Até o final de 2022, lancara cinco novos modelos 100% elétricos,
com tecnologia nacional.
E em 2023 estara em condicdes de produzir 1.800 onibus
elétricos/ano em sua nova area industrial de 27 mil m?
na Via Anchieta (SP).
Néo fara isso sozinha, e sim em parceria com
empresas como WEG, Caio, Mercedes-Benz,
Scania e outras.
Ou seja, com empresas instaladas no Brasil, que
pagam impostos e geram emprego no Brasil.
A Eletra € uma empresa brasileira comprometida
com um pais mais saudavel e um mundo melhor.
Com emissao zero e tecnologia nacional.
Com muito orgulho.

eletra

TECNOLOGIA DE TRAGAO ELETRICA

www.eletrabus.com
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Stellantis @
a Empresa
do Ano

Foram distribuidos 22 troféus as empresas
vencedoras e aos dois Executivos do Ano

Redacao AutoData

0 mesmo evento em que come-
Morou seus primeiros 30 Anos de
existéncia (veja a proxima reporta-

gem desta edicao) AutoData realizou
também a entrega dos troféus da vigesi-
ma-terceira edicao do Prémio AutoData
- Melhores do Setor Automotivo 2022, que
este ano contou com 94 cases finalistas
de cinquenta empresas, em 24 categorias.
E nao deu outra: o troféu especial de Em-
presa do Ano foi para o Grupo Stellantis,
escolhido pela equipe de jornalistas da
editora por seu excepcional desempenho.
Os vencedores de 22 das 24 categorias

do prémio ja tinham sido anunciados no
comeco de novembro e os representantes
das empresas foram receber no evento do
dia 17 os seus troféus - este ano especial-
mente encomendados ao artista plastico
Daniel Rogerio de Paulo, que moldou a
mao cada peca feita com retalhos de aco
fornecidos pela Trufer, empresa especia-
lizada na coleta e no encaminhamento
de sucatas metalicas para reciclagem,

Dezembro 2022 | AutoData
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que foi uma das patrocinadoras do Prémio
AutoData 2022 ao lado da TIM.

No evento foram anunciados os pre-
miados que faltavam: alem da Empresa
do Ano os dois Executivos do Ano eleitos
pelos leitores de AutoData, um de fabri-
cante de veiculos e outro de autopecas,
ambos entrevistados na secao From The
Top deste més.

‘Este ano tivemos recorde de votacao
com mais de 10 mil acessos ao site do
premio’, disse o socio Marcio Stefani. “De-
cidimos, entao, unira comemoracao pelos
30 anos de AutoData com o prémio, que
consideramos como um tributo especial
tanto para a Empresa do Ano como para as
liderancas de fornecedor e de montadora!”

EXECUTIVOS DO ANO

Carlos Delich, presidente da ZF Ame-
rica do Sul, foi eleito Executivo do Ano
Fornecedores: "Gostaria de agradecer a
AutoData por toda a energia que da a to-
dos que estao nesta industria, para todo
0 pessoal que esta envolvido em nosso
trabalho, que se multiplica por quatro, cin-
CO, seis vezes. Nao acho que exista opor-
tunidade melhor para desejar a todos um
proximo ano um pouco melhor que este”.

AutoData | Dezembro 2022

O prémio de Executivo do Ano Monta-
doras foi para Luiz Carlos Moraes, diretor
de comunicacao e relacoes institucionais
da Mercedes-Benz do Brasil e ex-presi-
dente da Anfavea na gestao 2019-2022:
‘Parabenizo AutoData pelos seus 30 anos e
agradeco o prémio. Agradeco a equipe da
Mercedes que segurou o rojao na minha
auséncia, e, claro, a equipe da Anfavea,
vice-presidentes, a sua equipe técnica e
aos CEOs da industria, porque a participa-
cao deles no meio da pandemia foi muito
maior, muito intensa, conversamos muito
sobre 0s problemas. Sozinho ninguem faz
nada e com a ajuda deles foi mais facil
atravessar esta fase tao complexa’

A EMPRESA DO ANO

Finalizando o Prémio AutoData o tro-
feu de Empresa do Ano 2022 foi para o
Grupo Stellantis, representada no evento
por Marcio Tonani, vice-presidente de
desenvolvimento de produto na Ame-
rica do Sul: “Parabéns a AutoData pelos
30 anos, pela construcao e ajuda que
deram a industria automobilistica. To-
dos sabemos que a Stellantis € movida
por pessoas e pela diversidade, que traz
muitos beneficios”.

21
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O executivo dedicou o prémio a duas
liderancas da companhia: “Peco licen-
ca para homenagear duas pessoas que
fazem parte desta historia: a primeira
a quem sucedi ha cinco anos, e que in-
felizmente nos deixou este ano, Claudio
Demaria, que foi protagonista de um mo-
delo de desenvolvimento de produto e
de pessoas que trouxe para o Brasil co-
nhecimento, competéncia e tecnologia. A
segunda pessoa que quero homenagear
e Antonio Filosa [presidente da Stellantis

Foto Fabio Arantes

Ameérica do Sull, que com a sua compe-
téncia e a sua geréncia conseguiu fazer a
Stellantis chegar hoje a este ponto onde
a gente esta, com um grande volume de
lancamentos de produtos que estao trans-
formando a industria automotiva”

O Brasil e a Ameérica do Sul formam
a regiao onde a fusao dos grupos FCA e
PSA, que deu origem ao Grupo Stellan-
tis no inicio de 2021, possibilitou 0 maior
crescimento da nova empresa no mundo.
Todas as marcas da corporagao vendidas
nos mercados sul-americanos anotaram
recordes de vendas.

Os modelos Fiat, Jeep, Peugeot e
Citroén produzidos em trés fabricas no
Brasil e em duas na Argentina anotaram
desempenhos acima da media. No Brasila
Fiat consolidou sua lideranca e aumentou
sua participacao de mercado em 2022,
para 22%, com trés dos dez carros mais
vendidos do Pais. A Jeep, s6 com veicu-
los premium, estabeleceu-se como sexta
marca mais vendida. Peugeot e Citroén,
que no antigo Grupo PSA tinham menos
de 1% do mercado brasileiro, registraram
0S maiores crescimentos porcentuais de
emplacamentos: as duas somadas ja tém
quase 4% este ano. [
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Marelli Automotive Lighting

Tecnologia de iluminacao e sensores de deteccao
perfeitamente integrados que suportam todos os
niveis de direcdo autbnoma sem comprometer o

estilo do veiculo.

POWERING
PROGRESS
TOGETHER

Avisdo tecnoldgica da Marelli é de ser a
escolha da Montadora para Sistemas em
ambito Global. Aproveitando da nossa
experiéncia e contando com um forte
ecossistema de parceiros, criamos valor real
para nossos clientes, fornecendo solugdes
totalmente integradas de iluminacao,
sensoriamento, eletrénica, interiores e
também eletrificagdo para os veiculos de
hoje e de amanha.

QPEHCOD

MARELLI.COM


https://marelli.com/
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Stellantis

Montadora de automoveis e comerciais leves

Nascido da fusao de FCA e PSA, em janeiro de 2021,
0 Grupo Stellantis converteu-se no maior fabricante
de veiculos na América do Sul, com a producao de
carros de quatro de suas catorze marcas - Fiat,
Jeep, Peugeot e Citroén - em trés fbricas no Brasil
e duas na Argentina, além de importar para a regiao
modelos Ram, DS e Opel. No mercado brasileiro

0 grupo terminou 2021 com 500 mil veiculos
emplacados, alcancou quase 33% de participacao,
com cinco dos dez veiculos mais vendidos do Pais,
incluindo a lider picape Strada. A Fiat retomou a
lideranca com quase um quarto das vendas, a Jeep
esteve 0 ano todo no Top 10, e Peugeot e Citroén
voltaram a anotar crescimentos expressivos.

Fotos Ricardo Rollo

Mercedes-Benz

Montadora de veiculos comerciais

A Mercedes-Benz mantém planos ambiciosos. Apds
lancar, em 2019, a nova geracao do extrapesado
Actros desenvolvida no Brasil, em 2021 lancou 0
Arocs nacional, dedicado a aplicacoes pesadas em
mineracgao e na construgao civil. Este ano passara
a produzir seu primeiro chassi de onibus elétrico,
0 80500u, em Sao Bernardo do Campo, SP, em
iniciativa que consome RS 100 milhdes do ciclo
de RS 2.4 bilhdes que a montadora aplica no Pais
no periodo 2018-2022. A empresa sustenta forte
presenca em todos os segmentos de veiculos
comerciais e vem ampliando as exportacoes a
partir da fabrica brasileira.

Divulgacao/MB

Dezembro 2022 | AutoData
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CNH Industrial

Montadora de maquinas agricolas e de construgao

0 Grupo CNH Industrial acena com orcamento

de compras de USS 1,5 bilhdo na América Latina

em 2022, valor 50% maior do que o de 2021.0
aumento confirma a aposta em mais um ano de forte
crescimento da construcao civil e do agronegécio,
segmentos em que a empresa opera com tratores,
colheitadeiras e maguinas Case e New Holland. O
avanco da localizagdo de componentes também

abre oportunidades para exportar a operagoes da
companhia em outros mercados. No segmento de
cana-de-acticar a Case IH lancou nova colheitadeira,
a Autosoft Série 9000, que recebeu investimento de
RS 100 milhdes para desenvolvimento realizado na
fabrica de Piracicaba, SP.

Bosch

Sistemista

A drea automotiva da Bosch faturou RS 5,4 bilhdes
na América Latina em 2021, cifra 34% superior

a obtida em 2020, consolidando-se como a maior
empresa sistemista instalada na regido. Mais de
10% das receitas vieram da operacao brasileira

e um quarto foi originado em exportagoes para 0
continente e a Europa. A empresa investiu RS 180
milhoes em 2021, incluindo no valor a transferéncia
de linha de producdo de bicos injetores dos
Estados Unidos para o Brasil. A sistemista também
comemorou a producdo de 3 milhdes de sistemas
FlexStart fabricados em Campinas, SP, ao longo

de dez anos. A solugdo substitui o tanquinho de
gasolina para a partida a frio com etanol.

AutoData | Dezembro 2022
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Bridgestone

Fornecedor de pecas, partes e componentes

A Bridgestone, que celebrou em 2021 a marca de
440 milhoes de pneus produzidos no Brasil em suas
duas fabricas de Santo André, SP. e Camacari, BA,
anunciou investimento de RS 700 milhdes para
modernizagdo e ampliagao da produgao de pneus
para veiculos leves na Bahia. As obras comegaram
no ano passado e a empresa promete gerar mais
420 novos empregos diretos. Com 0 novo aporte
a capacidade produtiva no Pais serd expandida em
20%, para 4,3 milhdes de pneus/ano. A fabrica

da Bahia, inaugurada em 2006, produz pneus de
automdveis e picapes para atender montadoras,
mercado de reposicao e exportacoes.

Eletra

Powertrain (motores, eixos e transmissoes)

Tradicional fabricante de veiculos comerciais pesados
eletrificados a Eletra esta expandindo a operacéo

em Sao Bernardo do Campo, SP, para converter
onibus com motor diesel em elétricos, atendendo a
demanda crescente de prefeituras em adotar esses
modelos nas frotas de transporte publico para reduzir
emissdes. A empresa desembolsou RS 10 milhdes
para acomodar os planos de crescimento em novo
enderego com espaco maior, com mudanca do bairro
do Montanhao, onde tinha capacidade de produzir 25
unidades/més, para galpao de 27 mil m? onde poderd
fazer até 150/més. O local pertencia a Conexel e ficou
fechado por cinco anos no km 16 da via Anchieta,
vizinho a Mercedes-Benz.

Dezembro 2022 | AutoData



Marcopolo
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Fabricante de carrogarias e implementos (caminhoes e dnibus)

A empresa ja esta preparando suas linhas para
iniciar a produgao em série, em 2022, do dnibus
100% elétrico Attivi, que foi homologado depois

de passar por testes internos em campos de
prova. 0 modelo serd ofertado ao mercado na
versao integral, com chassi produzido pela
prépria Marcopolo, ou somente a carroceria sobre
chassis de terceiros. 0 inicio de producao, com
um lote piloto para a validagao do processo de
manufatura e logistica, deve acontecer até o fim
do ano. A entrega das primeiras unidades esta
prevista para o inicio de 2023.

Renault

Gestao/Montadoras

AutoData | Dezembro 2022

Apds crescer no Brasil com modelos de entrada,
como Logan, Sandero e Kwid a Renault anunciou que
adotard estratégia em linha com o plano global da
companhia, de focar em modelos de maior valor e
margens mais generosas. Sem abandonar os carros
compactos a montadora passara a apostar em
versoes com precos mais elevados. Apds 0 programa
de investimentos de RS 1,1 bilhdo, que se esgota até o
fim de 2022 e que ja renovou boa parte do portfdlio,
a Renault confirmou um novo ciclo, ainda sem valor
nem prazos divulgados, para introduzir a plataforma
global CMF-B na fabrica de Sao José dos Pinhais, PR,
que dara origem a um novo SUV e a outros modelos,
incluindo veiculos hibridos flex.
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SKF

Gestao/Fornecedores

0 plano de avancar na descarbonizagao de seus
processos de producdo fez a fabricante de
rolamentos SKF apostar em solugéo que trouxe
melhoria de produtividade e oportunidade de
ganhos extras. A empresa passou a recondicionar
0 0leo lubrificante usado do maquindrio e, como
consequéncia desta experiéncia hem-sucedida,
agora também oferece o servigo aos clientes. 0
sistema de recondicionamento de dleo RecondOil
foi patenteado pela SKF na Suécia, pais sede

da empresa, na década passada, e passou a ser
utilizado na fabrica brasileira de Cajamar, SP, em
abril de 2020.

Volkswagen

Sustentabilidade/Montadoras

A Volkswagen colocou os biocombustiveis no

centro de seu plano de descarbonizagdo no Brasil. A
montadora investe em um centro global de pesquisa
em etanol e biocombustiveis na fabrica de Sao
Bernardo do Campo, SP, para desenvolver motores
mais eficientes, powertrain hibridos flex e elgtricos
com células de hidrogénio. Em outra iniciativa fechou
com a Raizen o fornecimento de gds biometano
renovdvel para abastecer suas fabricas, em
substituiao ao gds natural fdssil. A parceria também
envolve o desenvolvimento de novas frmulas de
etanol - eleito o tinico combustivel para abastecer

a frota da montadora - e o fornecimento de energia
renovavel para a rede de concessiondrias.

Dezembro 2022 | AutoData
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Moura

Sustentabilidade/Fornecedores

Com o objetivo de ampliar o descarte correto de
baterias de automdveis a Moura selou parceria com
a Mapfre para recolher nos patios da seguradora em
Suzano, SP. & em Belo Horizonte, MG, as baterias

de veiculos que serdo destinados a destruicdo

como sucata. Apos retiradas sao identificadas e
enviadas para o centro de reciclagem da Moura,

em programa de logistica reversa em que boa

parte dos materiais € reaproveitada na producdo de
novas unidades, obedecendo a legislagao ambiental.
Mais de 8 toneladas de baterias de chumbo-dcido
sucateadas jd foram encaminhadas para reciclagem
até o fim de 2021.

vulgacao/Moura

Di

General Motors

Inovagao Tecnoldgica/Montadoras

A General Motors estd ampliando a estrutura de
engenharia na América do Sul para reforcar as dreas
de pesquisa e desenvolvimento no Brasil, com o
objetivo de ampliar as as oportunidades de negacios,
incluindo exportagao de servigos. 0s novos 250
engenheiros contratados vao compor as equipes do
Centro Tecnoldgico de Sao Caetano do Sul, SP, do
Campo de Provas da Cruz Alta em Indaiatuba, SP

e dos parceiros da empresa, atuando nas areas de
carroceria e estrutura, exterior, interior, chassis,
motor, transmissdo, eletronica, controladores,
software e simulagdo virtual. A expansdo faz parte
do ciclo de investimentos da companhia, de RS 10
hilhdes no periodo 2021-2024, anunciado em 2019.

Divulgacdo/GM

AutoData | Dezembro 2022
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Goodyear

Inovagao Tecnoldgica/Fornecedores

A Goodyear comegou a produzir pneus para picapes
e SUVs com 6leo de soja em sua composigao,

em substituicdo a derivados de petrdleo. Trata-

se do Wrangler Workhorse AT, fabricado pela
empresa em Americana, SP. A novidade melhorou o
desempenho na comparagdo com seu antecessor,

0 Wrangler Armortrac. Em testes realizados em
laboratdrio e no campo de provas da Goodyear o
pneu com leo de soja apresentou durabilidade
20% superior em quilometragem e reduziu em
4.6% o consumo de combustivel. Na andlise de
desempenho e dirigibilidade houve redugao de 22%
em aquaplanagem em curvas e de 4% na distancia
de frenagem em piso molhado.

Mercedes-Benz

Exportador/Montadora

A Mercedes-Benz do Brasil encerrou 2021 com
aumento de 53% nas exportacdes e 11,1 mil veiculos
embarcados. Foram 8 mil caminhdes, nimero 77%
superior ao de 2020, e 3,1 mil chassis de dnibus,
13% a mais. O volume de caminhdes exportados para
paises do Oriente Médio e para o Norte da Africa mais
do que dobrou, com alta de 117%, chegando a 571
unidades. Houve crescimento de 243% nas vendas de
caminhges para paises da América Latina, sem contar
a Argentina, com 2,8 mil embarques, além de 821
chassis, em alta de 78%. Também foram vendidos

3 mil 669 kits semidesmontados, para montagem
em destinos como Argentina, México, Egito, Quénia,
Argélia, Africa do Sul, Indonésia, Taiwan e Vietna.

Dezembro 2022 | AutoData



Marcopolo

Exportador/Fornecedores
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As exportacdes da Marcopolo continuam crescendo
e compensaram em parte a grave crise do mercado
brasileiro de onibus nos tltimos dois anos, 0 mais
afetado pela pandemia de covid-19. No fim de 2021
a empresa fechou o seu maior negdcio externo do
ano, um contrato para exportar 472 onibus urbanos
para a Costa do Marfim, Africa. Para realizar a
entrega foi necessdrio contratar um navio de grande
porte, com decks altos e estrutura parecida com

a de um estacionamento vertical, pois os veiculos
tém 13 m de comprimento, 3 m de altura e 2,6 m de
largura. A Africa € hoje 0 segundo maior mercado de
exportacdo da Marcopolo, depois da América Latina.

Nissan

Marketing, comunicagao e propaganda/Montadoras

AutoData | Dezembro 2022

A Nissan recebeu do Reclame Aqui o selo RA1000,
concedido para empresas com boas praticas no
pos-vendas. Para ter o certificado a empresa
precisa atingir alguns critérios como avaliagoes
acima de 50 pontos no site, responder a mais de
90% das solicitagoes dos consumidores, ter acima
de 90% de solucao dos casos e obter nota média
acima de / na avaliacdo dos consumidores. Em
outras agoes de comunicacdo a empresa adaptou
seu site institucional para libras, a lingua brasileira
de sinais. A linguagem esta disponivel para mais
de 10 milhdes de surdos e deficientes auditivos do
Pais para computadores e smartphones.
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Goodyear

Marketing, comunicagéo e propaganda/Fornecedores

Em iniciativas para contribuir com instituicoes
culturais a Goodyear confirmou dois patrocinios
importantes para 2022. Em acao institucional
incentivada patrocina o Museu do Futebol,
localizado em Sao Paulo pelo periodo de um ano.
De acordo com a fabricante de pneus a temporada
20272 & especial por ser ano de Copa do Mundo,

0 que atrai ainda mais os olhares e instiga visitas
a0 local que conta, de forma interativa, a histdria
dessa paixao nacional. A empresa também renovou
seu patrocinio a0 MASP, Museu de Arte de Séo
Paulo Assis Chateaubriand.

Honda City

Veiculo automavel

A quinta geracdo global e terceira nacional do
Honda City foi lancada no Brasil nas versoes
sedd e hatch. Ambas chegaram ao mercado em
2022 com a dificil missao de substituir o Fit e
0 Civic, que deixaram de ser produzidos no Pais.
Além de visual, motorizacdo e equipamentos
para atender os consumidores dos outros dois
modelos, a maior novidade ¢ a chegada da inédita
versao hatch, para ocupar exatamente o espago
do Fit. Para cumprir a missao os novos City
fabricados em Itirapina, SP, tanto hatch como
sedd, cresceram em tamanho, garantem mais
conforto interno e usam o motor 1.5 flex com
injecao direta de combustivel e 126 cv.

Dezembro 2022 | AutoData
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Nissan Frontier

Veiculo comercial leve

A nova Nissan Frontier produzida na Argentina
foi apresentada com grandes mudangas visuais e
motor diesel Euro 6 para atender as novas normas
de emissoes Proconve L7 que entraram em vigor
em 2022. A picape também ganhou reforcos no
chassi para garantir mais robustez. Com todas
as mudancas a Nissan busca ser protagonista

no segmento de picapes médias na América

do Sul. Em 2021 a Frontier somou 11 mil 821
emplacamentos no Brasil, atingindo seu recorde
de vendas no seu maior mercado na regido. Para
2022 a expectativa ¢ de novo recorde, uma vez
que em 2021 a demanda superou a oferta por
causa da falta de componentes de producao.

Volvo FH 540

Veiculo caminhao

0 Volvo FH 540 foi 0 caminhdo mais vendido no
Brasil em 2021, considerando todas as categorias,
com 8 mil 935 unidades emplacadas, ou 41%

das vendas da Volvo no Pais no ano. A linha FH de
extrapesados foi totalmente renovada e seguiu
gerando reducdo de consumo e confiabilidade,

0 que vem garantindo a demanda em alta pelo
modelo, procurado principalmente para operacoes
de transporte do agronegdcio. O FH 540 sustenta
a lideranca geral do mercado de caminhdes desde
2019. No segmento de pesados liderou 0 mercado
pela nona vez nos (ltimos treze anos e garantiu a
Volvo o topo do ranking da categoria.

AutoData | Dezembro 2022
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Scania K 320 4x2 a gas

Veiculo onibus

Na rota da descarbonizacao, apds comecar a
produzir caminhoes a gas no Pais, a Scania
desenvolveu o primeiro chassi de onibus
rodovidrio do Brasil com motor movido a gas
natural veicular ou biometano. 0 modelo K 320
4x2 ja ¢ usado para fretamento pela Turis Silva
no transporte de trabalhadores da usina de agos
especiais da Gerdau em Charqueadas, RS. 0
chassi tem motor traseiro Euro 6, de 320 cv, que
funciona com gas natural metano ou biometano,
ou a mistura de ambos.

BMW iX

Veiculo importado

Primeiro SUV da marca concebido para utilizar
somente powertrain elétrico no Brasil possui

a maior autonomia, de até 630 quildmetros.
Sao dois motores elétricos, um em cada eixo,
que oferecem 523 cv de poténcia e 78 kgfm de
torque na versao mais equipada, a xDriveb0.
Outra novidade para o mercado de luxo € que
0 iX possui todos os elementos utilizados em
sua producdo inseridos na cadeia da economia
circular. Além disso oferece muitas novidades
como o interior luxuoso e minimalista.

Dezembro 2022 | AutoData
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APOSTA ALTA EM
INOVACOES TECNOLOGICAS

Modernizacao das fabricas, reforgco
no time de engenharia e aceleragcao
rumo a eletromobilidade levaram
leitores de AutoData a eleger marca
como a mais inovadora na categoria
“Inovacao Tecnoldgica/Montadoras”

GM concentrou esforgos e investimentos para

modernizar suaiconica fabrica de Sdo Caetano

do Sul, no ABC paulista. A montadora também

ampliou, no ano passado, sua estrutura de en-

genharia na América do Sul reforcando as areas de pesquisa e

desenvolvimento do Centro Tecnoldgico, que fica nesta fabrica.

Cerca de 250 engenheiros foram contratados e estdo

trabalhando em dreas como carroceria & estrutura, exterior,

interior, chassis, motor, transmissdo, eletronica, controladores,

software e simulagdo virtual. A expansdo da engenharia de

produtos faz parte do plano de investimentos da companhia,
de 10 bilhGes de reais, até 2024 no Pais.

Aacdo visou maior integragdo da engenharia nacional com

os centros tecnoldgicos de pesquisa e desenvolvimento da

GM nos Estados Unidos, China e Coreia do Sul. E o primeiro
resultado pratico, culminou com o langamento da Nova Mon-
tana que passa a fazer parte da familia de veiculos globais da
Chevrolet, ja composta pelas atuais geracdes de Onix, Onix
Plus e Tracker, desenvolvidas também com o protagonismo
da engenharia brasileira.

O motor da Nova Montana, produzido na fabrica da em-
presa em Joinville, SC, € um 1.2 Turbo Flex com 133 cavalos
de poténcia e 21,4 kgfm (210 Nm) de torque, com uma cali-
bracdo customizada para melhor performance considerando
a proposta do veiculo. Uma das caracteristicas desse pro-
pulsor é que ele trabalha numa faixa de rotagdo mais baixa,
o que contribui para um maior siléncio a bordo e reducdo
das emissdes.

Além dos veiculos produzidos no Brasil, a Chevrolet vai
importar, a partir do proximo ano, trés novos modelos elétri-
cos: Bolt EUV, Blazer EV e Equinox EV. Essa jornada acelerada
de modernizacdo, aposta em engenharia nacional e ambicéo
de liderar a eletromobilidade no Pais, rendeu a GM o cobi-
cado Prémio AutoData na categoria Inovagdo Tecnoldgica/

Montadoras.
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Tres décadas de
historia automotiva
em uma noite

AutoData comemorou 30 anos de circulago e e e vt
relembrando sua trajetoria, e a da industria, com gveeg;ﬁeta; ngzggp@e:igggg;gz
homeﬂagens d0S perSOHagenS C|UB ajUdaram d da AutoData Editora. Boa parte dos pre-

H i i sentes faz parte da historia da industria
construir o setor automotivo nacional oot o Braal o mctabat. or
Por Pedro Damian meio de revista, site, agéncia e eventos,

ajudou a contar, analisar e contextualizar
nas ultimas trés décadas.

Dezembro 2022 | AutoData



No evento Marcio Stéfani,
publisher e sdcio de
AutoData, apresenta a
trajetoria da revista, de
seus fundadores e do
setor automotivo, com
homenagens a alguns dos
executivos que integram
esta histdria.

AutoData | Dezembro 2022

Foto: Fabio Arantes

Nos muitos reencontros que o evento
proporcionou amigos das antigas relem-
bravam o comeco de AutoData, quando
Fred Carvalho, S Stéfani, Sergio Duarte e
Vicente Alessi Filho fundaram a publica-
cao, dedicada a economia, aos Negocios
e a politica, que veio ao mundo no forma-
to de newsletter, que seria sustentada so
por assinaturas. O ano era 1992, o Brasil
estava mergulhado em profunda crise
economica e o setor automotivo - termo,
alias, cunhado na redacao de AutoData
- engendrava formas de voltar a crescer
em meio as dificuldades.

A formula que refundou o setor auto-
motivo no Pais foi encontrada pela uniao
de representantes de empresas, governo
e trabalhadores, reunidos na Camara Se-
torial da Industria Automobilistica, onde
foram firmados acordos ineditos que cria-
ram a base para o crescimento do setor
nos anos futuros - e abriu a oportunida-
de para o surgimento de um veiculo de
informacao especializado na cobertura
desta industria.

Marcio Stéfani, que ingressou na so-
ciedade em seus primeiros anos, em sua
apresentacao relembrou da importancia
do momento historico que tornou viavel

o surgimento de AutoData: "A Camara
Setorial era um assunto que merecia uma
publicacao que falasse sobre a industria.
Entao aquilo que era para ser um brinque-
do so para a gente escrever sobre algo
de que gostava alcancou credibilidade
tao forte que acabou virando um nego-
cio. Os sistemistas, quando chegaram
ao Pais, escolherem AutoData para se
apresentarem ao mercado, e isso tornou
viavel o inicio da nossa historia”

Nao so os sistemistas se aproxima-
ram da publicagcao: o primeiro anuncio
de AutoData foi de uma montadora, a
Scania. A propria associacao dos fabri-
cantes tambeéem via com bons olhos a
chegada de uma publicacao especiali-
zada no setor automotivo, como lembra
o presidente da Anfavea na epoca, Luiz
Adelar Scheuer, que tambem dirigia os
trabalhos Camara Setorial: “Foi impor-
tante o surgimento da AutoData para a
Anfavea. Tinhamos jornais generalistas
como Estadao, Gazeta Mercantil e DCI,
mas AutoData focou na nossa industria
com a atualidade de quem conhece
bem o setor e de quem tinha os conta-
tos certos. Eu sempre me encantei pela
divulgacao feita pela publicacao”.

Foto: Fabio Arantes
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Os sdcios Vicente Alessi
Filho e Mércio Stéfani
mostram a capa do
primeiro nimero de
AutoData ao receber no
palco Janaina, filha de S.
Stéfani, um dos quatro
fundadores da revista,
falecido ha um ano: “Meu
pai estaria cheio de
orgulho”.

Mais: "A conflanca nao vinha so das
montadoras mas, tambem, da industria de
autopecas, um segmento que a midia em
geralnao cobria e que AutoData passou a
cobrir e a mostrar sua importancia para o
desenvolvimento econdmico brasileiro”

Tambem presente ao evento Luis Pas-
quotto, ex-presidente da Cummins do
Brasil, que ficou na empresa por 29 anos,
liga AutoData ao seu inicio na industria
automotiva: "Acompanho AutoData ha
trinta anos: entrei no setor automotivo
dois meses antes de ser lancada. Vinha
da industria aeronautica, estava entran-
do na Cummins e nao conhecia o setor.
Por isto a publicagao foi, para mim, um
veiculo de educacao, muito didatica. Lia
muito Nos primeiros anos para acelerar
0 meu conhecimento”.

HISTORIAS E HOMENAGENS

Em sua apresentacao formal no even-
to Marcio Stéfani intercalou a narrativa
da historia de AutoData e do setor com
homenagens aos muitos empresarios e
executivos que contribuiram para o de-
senvolvimento da industria no Pais e da
publicacao que, nas suas palavras, vem
acompanhando a evolucao do setor com

‘coragem, desenvolvimento, pioneirismo,
credibilidade e relevancia”

Stefani prosseguiu: ‘Naquele 1992 foi
preciso muita coragem para assinar o
acordo da Camara Setorial, assim como
foi para criar a primeira publicacao espe-
cializada no setor. Depois disso o mundo
mostrou conflanca no futuro do mercado
brasileiro e investiu muito na industria
local. AutoData acompanhou todo este
processo de desenvolvimento ganhando
a confilanca de seus atores. Foram varios
0Ss pioneirismos da industria nestes trinta
anos, principalmente industriais e tecno-
logicos. AutoData nao ficou atras e, pio-
neiramente, criou 0s primeiros seminarios
econdmicos do setor automotivo, lancou
O primeiro servico de informacoes on-line
segmentado, criou o primeiro guia em-
presarial do setor automotivo brasileiro.
Conquistamos credibilidade, uma palavra
muito importante no mundo jornalistico
que € a base do trabalho de AutoData.
Nenhuma outra fonte de informacao con-
seguiu o nivel de conflanca alcancado por
AutoData nestas trés decadas. Por isto
temos relevancia, todas as reportagens
que publicamos sao importantes para o
planegjamento das empresas’.

Dezembro 2022 | AutoData

Foto: Fabio Arantes



As homenagens
comegaram com Luiz
Carlos Secco (mais
abaxo), que mostrou aos
fundadores a revista
Wards, que inspirou a
publicacao brasileira.
Também recebeu uma
placa de agradecimento
Luiz Adelar Sheuer, ex-
presidente da Anfavea
que participou das
negociagoes da Camara
Setorial Automotiva, em
1992, mesmo ano de

nascimento de AutoData.

AutoData | Dezembro 2022

Chamando ao palco o fundador Vi-
cente Alessi Filho e a sobrinha Janaina,
Marcio pergunta a filha de seu irmao, S.
Stefani, falecido ha pouco mais de um
ano, o que ele diria sobre aquele dia: "‘Meu
pai estaria cheio de orgulho”

O primeiro homenageado da noite foi
Luiz Carlos Secco, figura lendaria no jor-
nalismo do setor automotivo e ex-gerente
de imprensa da Ford. Foi Secco quem
sugeriu o exemplo de como AutoData
poderia ser, como relembrou Stefani: "O
grupo de cinco tinha o saudoso Sergio
Duarte [falecido em 2018], que criou o
nome AutoData, e 0 meu irmao, que

Fotos: Ricardo Rollo

virou estrela no ano passado. No inicio
de 1992 Fred e meu irmao entraram na
sala do Secco mostrando o projeto de
uma revista econdémica. O Secco pegou
no armario uma revista chamada Wards
Auto e mostrou a eles: € isso 0 que vocés
devem fazer”

Segundo o homenageado "o jornalis-
Mo automotivo deve ser analisado antes
e depois de AutoData, porque AutoData
contribuiu para o jornalismo e para o de-
senvolvimento da industria do Pais de
forma que nunca havia acontecido. Esses
meninos Nos ensinaram como deveria
ser o caminho para o sucesso. Tenho o
maior amor por AutoData porque o que
ela faz para a comunicacao e fantastico”

Outro homenageado com historia para
contar € Mauri Missaglia, ex-presidente da
Abrac, Associacao Brasileira de Conces-
sionarias Chevrolet. Marcio Stéfani contou
que "na edicao do Salao do Automovel
de 1992 o Mauri gostou de AutoData e
comprou assinatura para todas as con-
cessionarias. Isto permitiu a AutoData
sobreviver por um ano. Nao fosse este
empurrao talvez nao estivessemos co-
memorando este aniversario. Ele faz parte
de nossa historia e hoje ainda € uma de
nossas fontes”

Ao receber a placa Mauri afirmou que
‘AutoData acreditou em algo que nao
existia no Brasil: um orgao especializa-
do no setor automobilistico. Estamos
sempre juntos e sempre acreditamos
em vocés. Chegaram aos 30 anos e vao
mais longe ainda”.

DIRIGENTES DE ONTEM E HOJE

Dentre os muitos executivos que foram
- e ainda sao - fontes de informacao das
paginas de AutoData compareceram ao
evento e tambem receberam homena-
gens muitos dos dirigentes, de ontem e
de hoje, das entidades representativas
do setor automotivo. Pela associacao dos
fabricantes, a Anfavea, estavam presentes
o atual presidente, Marcio de Lima Leite,
e seus antecessores Luiz Adelar Scheuer,
Antonio Megale e Luiz Carlos de Moraes.
José Mauricio Andreta Junior representou
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a federacao que reune os distribuidores
oficiais de veiculos, a Fenabrave. Pelo
Sindipecas, que representa as empresas
fornecedoras de autopecas, estiveram la
o presidente Claudio Sahad e o conselhei-
ro Paulo Butori, o mais longevo dirigente
da entidade, que ficou por 22 anos na
presidéncia.

Areceber sua placa Butori destacou a
importancia de seu setor, sempre relatada
nas paginas de AutoData: "Tivemos que
acreditar que era uma realidade aquele
movimento em que o Stefani, o Vicente
e tantas outras pessoas que ali trabalha-
ram acreditavam. Nos somos hoje um
setor importante no mundo inteiro, com
empresas de grande porte”.

Na sequéncia Waldey Sanchez, execu-
tivo que trabalhou por quarenta anos no
setor automotivo e se aposentou como
presidente da fabricante de motores
MW/M International, destacou a impor-
tancia de AutoData em sua trajetoria:
"Vocés estao nos homenageando, mas
0s grandes homenageados deviam ser
voceés. O trabalho que fizeram ao lon-
go destes trinta anos conta a historia da
industria automotiva deste Pais. Direta
ou indiretamente me ajudaram de forma
extraordinaria”

Tambem homenageado Roberto Cor-
tes, CEO da Volkswagen Caminhodes e
Onibus, disse que espera continuar dando

Mauri Missaglia recebe

0 agradecimento de
Marcio Stéfani: comprou
assinaturas da newsletter
AutoData para toda a
rede Chevrolet.

Waldey Sanchez
(esquerda) e Paulo
Butori: executivos

que participaram da
histdria e foram fontes
frequentes nas paginas
de AutoData.

Fotos: Ricardo Rollo

boas noticias a AutoData: “Tenho a ale-
gria de ter trazido, e espero continuar
trazendo, novos investimentos, novos
produtos, novas fabricas e trabalhando
com os fornecedores. Procuramos isso
em nossa jornada e esperamos continuar
Com voceés nessa caminhada de sucesso”.

Quando Marcio Stefani chamou ao
palco Anténio Megale lembrou que “foi
em um seminario de AutoData que ele
[como presidente da Anfavea na ocasiaol
falou pela primeira vez do Rota 2030, que
mudou o patamar da industria automobi-
listica" Megale agradeceu a homenagem
e relembrou a contribuicao de AutoData
para o desenvolvimento do setor:

‘A publicacao é leitura obrigatoria para
todos que trabalham no setor. Em nos-
so periodo da Anfavea pegamos uma
industria declinante e foi um desafio li-
derar o processo do Rota 2030, a politica
industrial que sucederia ao Inovar-Auto,
visando ao desenvolvimento tecnologico,
a melhoria de nossos produtos. Voceés,
de AutoData, sempre nos prestigiaram
nisso, tivemos muitas discussoes, vocés
nos trouxeram varios problemas que nos
ajudaram a pensar o Rota 2030, como po-
deriamos melhorar, ajustar. Tenho muito
a agradecer a AutoData por sempre nos
ajudar a encontrar o melhor caminho”.

Ao receber sua placa o atual presiden-
te da Anfavea, Marcio de Lima Leite, citou

Dezembro 2022 | AutoData



0 escritor pernambucano Ariano Suassu-
na para definir suas expectativas para o
futuro da industria automotiva: "Quando
questionaram Suassuna ele respondeu
com um ponto certeiro: ‘O pessimista e
um chato, o otimista € um tolo, eu prefiro
ser um realista esperancoso’. Acho que
a frase de Suassuna representa bem o
Nnosso momento: o realismo esperancoso,
de quem espera dias melhores. Nosso
setor tem suas dificuldades, mas temos
motivos de sobra para acreditar em uma
retomada, em dias melhores, e investir”.

Ao lado de Lima Leite no palco Claudio
Sahad, presidente do Sindipecas, desta-
cou a importancia do entrosamento da
cadeia automotiva nacional: "Estamos

a sequéncia de homenagens com um
resumo da trajetoria de AutoData: ‘Dou
meus parabéns pela historia de todos vo-
cés da qual eu participei desde o comeco.
Estamos vivendo as consequéncias de
AutoData aqui hoje. Um trabalho profis-
sional, bem-feito, de sucesso, que vocés
fizeram nestes trinta anos, escrevendo a
historia da industria automotiva e todas
as nuangas que aconteceram, as crises
pelas quais passamos”.

Acesse o QR Code ao lado para co-
nhecer a historia de AutoData e do setor
automotivo na edicao especial comemo-
rativa dos 30 anos da publicacao. m

Foto: Fabio Arantes

L

olhando o nosso setor cada vez como Claudio Sahad (esquerda), José Mauricio Andreta Jr. (centro) e Marcio de Lima Leite:
cadeia e entendemos que nao adianta presidentes do Sindipegas, da Fenabrave e da Anfavea representaram todos os elos da

um lado estar bem se o outro nao estiver.
Temos trabalhado nesse sentido, para
que todos os elos dessa cadeia estejam
bem e a sintonia € muito grande. Estamos
vivendo um momento impar no mundo,
de oportunidades para o Brasil, que e
candidato a ter uma participacao muito
maior no setor automotivo do que temos
hoje. Temos de trabalhar a nossa compe-
titividade para assumir esse posto”.
Dividindo o palco com os represen-
tantes dos fabricantes de veiculos e o de
seus fornecedores Jose Mauricio Andreta
Junior, presidente da Fenabrave, encerrou

cadeia automotiva no evento de comemoracao dos 30 anos de AutoData.

AutoData | Dezembro 2022

Foto: RiCardo Rollo
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VOCE SABE
PRA ONDE
VAI SUA
SUCATA?

estinacdo é uma das palavras de ordem Caminho percorrido pe|e| coleta de
para qualquer empresa que eve ESG 2 residuos nas industrias, reciclagem
sério. Se a empresa ndo tem controle so- .
bre os residuos gerados por seu processo dos materiais e venda desse
produtivo (que pode ser descartado incor- conteudo transformado como
retamente), causando prejuizos ao meio ambiente, matéria-prima para fundic;ées e
ComeEt";'SG um erro bZS‘CO- o dever siderdrgicas revela a engenhosa
é mais comum do que parece e/ou deveria. ;g .
Os potencias riscos pela destinacdo irregular de |OgIStIC8 promOVIda por empresas
residuos alastram-se por agressdes ambientais ou como a TrUfer: que atua como
uma questdo sanitaria que coloca em risco a saude parceira da industria automotiva

publica. A destinagdo irregular pode comprometer a desde o inicio de sua atividade
qualidade do solo, dgua e ar, até expor a populagdo

a substancias toxicas.
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Os residuos oriundos das linhas de producdo
de montadoras, autopecas e diversos outros seg-
mentos de manufatura, precisa ser tratada de forma
adequada. E isso, mais do que se imagina, envolve
alta tecnologia nos processos, na selecao dos mais
variados residuos e na destinacdo documentada de
cada quilograma de material reciclado.

Por permitir a reciclagem, o aco e o ferro po-
dem (e devem) ser reutilizados. Devem, e muito,
ressalte-se. Calculos da EPA (Environmental Protect
Agency), a agéncia ambiental norte-americana, dao
conta que a reciclagem de uma tonelada de ago
gera a economia de 1.115 kg de minério de ferro,
625 kg de carvdo e 53 kg de calcdrio. Cada tonelada
de aco obtida por fornos elétricos nas siderurgicas,
que utiliza as sucatas, consome 1.700 kWh a menos
do que em altos-fornos.

Mas antes de chegar ao destino e ganhar nova
utilizacdo pela sociedade sob a forma de uma nova
“peca”, os conteudos reciclados iniciam um lon-
go caminho que se inicia 13 atras, nas linhas de

PRODUZIDO POR H“TonHT“ I

montagem das manufaturas. Na opinido de Marcio
Trujillo, CEO da Trufer Comércio de Sucatas, gigante
do setor que atua ha 60 anos como parceira da
indUstria automotiva, as empresas de recolhimento
e reciclagem de sucatas funcionam como um elo
importantissimo da cadeia produtiva de qualquer
empresa.

“Somos especialistas em just in time. Se eu
deixar de coletar a sucata na ponta de uma linha
de montagem de qualquer fabricante por algumas
horas, a producdo para. Simples assim. Hd monta-
doras em que chegamos a resgatar dez cacambas
de sucata por dia”, explica, ressaltando que cada
cacamba acondiciona dez toneladas de residuos.
“No total, a Trufer possui cerca de 3 mil cagambas”.
A empresa recicla dezenas de milhares de toneladas
de materiais mensalmente, com rigoroso controle
de qualidade.

Essa sucata toda é recolhida dos “fornece-
dores” pela frota de 150 veiculos da Trufer e di-
recionada a um dos sete pontos de reciclagem da
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‘Somos especialistas em just

in time. Se eu deixar de coletar
a sucata na ponta de uma linha
de montagem de qualquer
fabricante por algumas horas, a
producao para. Simples assim”

empresa, posicionados estrategicamente junto
aos principais polos automotivos do pais. L3, apds
serem descarregados, sdo separados por origem
de materiais, tamanho, densidade, composicdo
quimica e empilhados.

E quando entra em acdo uma maquina para
os residuos graudos, que a Trufer ja possui ha mais
de 20 anos, chamada Shredder. Capaz de trabalhar
80 toneladas de sucata por hora e processar um
automaovel inteiro em impressionantes 30 segundos,
ela faz uma segunda e rigorosa, selecdo de mate-
riais, triturando o conteudo. Além disso, ha outros
equipamentos de prensagem ou beneficiamento
da sucata, capazes de compactar e/ou enfardar
em pacotes de 30 cm até 60 cm, direcionados a
fundicdes e siderurgicas, respectivamente.

“A Shredder é apenas um dos N0ssos recursos
para reaproveitar a sucata gerada na producdo dos
nossos parceiros, bem como é capaz de agir na
sucata de obsolescéncia e na destruicao de pecas
e automaoveis velhos, proporcionando um produto
final de sucata limpa, de alta densidade e qualida-
de”, explica Trujillo.

Ou seja, as possibilidades de reaproveitamento
e reutilizagcdo dos residuos sdo incontaveis. Objeto
direto do conceito de economia circular, a aquisicao
desse tipo de matéria-prima baseia-se no prolon-
gamento da vida Uutil dos residuos de produzidos
pelas mais diversas manufaturas.

Para quem vende a sucata gerada em sua linha
de producdo, a contratacdo de parceiros responsa-
veis na destinacdo dos residuos é preponderante, de
acordo com as regras basicas do ESG. “Um descarte
mal feito, que exponha um conteldo qualquer
ao meio ambiente, pode ocasionar um arranhdo
de imagem serissimo em qualquer montadora”,
adverte o executivo da Trufer.

Licenciada pela Cetesb e possuidora de todas
as certificacBes exigidas para sua atividade, a Trufer
sofre auditorias constantes em seus patios, sendo
capaz de apurar, através de seus registros internos,
cada quilograma recolhido de uma linha de monta-
gem, sua exata composicao, quando foi reciclado e
qual o cliente que o reaproveitou.
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A Trufer executa
areciclagem de
qualquer material
ferroso extraido das
linhas de montagem
de montadoras:
desde sobras de
bobinas de ago até
cavacos gerados na
estamparia

O mercado de reciclagem tem sofrido um periodo de baixa ao longo dos ultimos
meses por varios fatores como a guerra entre Russia e Ucrania, que fez cair o
preco das commodities, a crise energética e consequente inflacdo na Europa,
mudanca de governo no Brasil...

Diante desse cenario, principalmente motivados pela grande oferta de gusa, os
compradores vém optando por deixar de dar preferéncia ao material reciclado
em razdo do custo, conforme explica Trujillo: “Ora, o lucro ainda fala bem mais
alto do que o ESG. Por mais que a aquisicao de ferro reciclado garanta as boas
praticas relacionadas ao meio ambiente, na pratica as empresas redirecionaram
suas compras para o gusa”.

A tendéncia é que esse cenario ainda persista por mais alguns meses, quando
se espera que o preco internacional do ferro retorne a cotacao histérica e a con-
corréncia com as sucatas torne a compensar a aquisicao do ferro reaproveitado.
“ESG, como se vé, sé em 2023”, destaca o CEO da Trufer.
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Rapido crescimento do aluguel de automaveis por longo prazo atrai
investimentos de fabricantes e locadoras

Por Lucia Camargo Nunes

s assinaturas de veiculos leves,
locacoes de longo prazo por um
a quatro anos, existem no Brasil
ha pouco mais de cinco anos, mas
foi apos a pandemia que a modalidade
decolou. Este canal de escoamento de
carros ao mercado ganhou volume nas
locadoras e agora se consolida com as
proprias fabricantes de automoveis, que

tém, também, a companhia de empre-
sas seguradoras e grupos empresariais
ligados ao setor automotivo.

Céssio Pagliarini, diretor de estrate-
gia da Bright Consulting, aponta alguns
motivos para o crescimento: O aluguel
funciona para pessoas que nao tém re-
serva de dinheiro para dar na entrada de
um carro”. Outra vantagem, observa, € a

Divulgacdo/Osten
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inclusao na mensalidade da assinatura
dos custos de seguro e manutencao,
que sao negociados por empresas em
grandes volumes por valores baixos, que
o cliente individual nao conseguiria. E
ao fim do contrato ele nao precisa se
poreocupar com a revenda.

Para Pagliarini a operacao é lucrati-
va porque tudo esta sob o controle das
empresas: o preco do veiculo novo, valor
do usado ao fim do contrato, prémio do
seguro, custos de manutencao: ‘Entaoc o
custo para o cliente individual € um pou-
CO maior, mas ele tem varias segurancgas:
sabe o que vai acontecer, ao contrario
do que se ele fosse comprar o carro”.

Dentre os diversos segmentos de ve-
iculos Pagliarini enxerga maior potencial
das assinaturas para os modelos de luxo,
elétricos e comerciais leves populares:
*Mais no luxo porque essas pessoas sao
early adopters, querem ver novidade, di-
rigir um carro de alta tecnologia”

MAIS BARATO DO QUE FINANCIAMENTO
Para Milad Kalume Neto, diretor da
Jato, o crescimento das assinaturas de

A forca do pagamento
a vista nas vendas diretas

Marca Participagéo devendas | Pagamento é‘ vista das
diretas vendas diretas

Audi 92,1% 64,2%
Chevrolet 50,5% 12,0%
Fiat 66,5% 18,9%
Jeep 19,1% 58,5%
Renault 69,6% 1,5%
Toyota 23,2% 49,7%
Volkswagen 65,4% 41,7%

AutoData | Dezembro 2022

Fonte: Jato (novembro/2022)

veiculos no Brasil e forte e gradativo,
mas ainda nao consolidado: “O caminho
€ justamente o desta consolidacao” Na
sua opiniao os precos elevados dos car-
ros novos, o aumento da disponibilidade
dos servicos de locacao de longo prazo
pelas proprias montadoras e a mudan-
ca da mentalidade do consumidor sao
fatores que alavancarao este novo canal
de vendas.

A modalidade ¢ lucrativa e ao que
tudo indica so tende a crescer, segundo
avalia Kalume Neto: “E tao lucrativa que
grandes montadoras estao com opera-
coes ou planos de operacao de empresas
por assinatura, bem como instituicoes
financeiras e empresas tradicionais que
ja estao no mercado ha anos'".

Para o consultor as montadoras pre-
tendem atuar cada vez mais neste seg-
mento nao apenas como fornecedoras
de veiculos mas em todas as fases do
processo e buscar uma parte da partici-
pacao deste segmento competindo jus-
tamente com as empresas ja existentes
e consolidadas.

Outro aspecto observado por Kalume
Neto e que as fabricantes de veiculos
conseguem captar dinheiro no mercado
de capitais por custos muito menores
do que um consumidor pagaria para
financiar um veiculo, que hoje ja bate
nos 30% ano:

‘Os planos de assinatura estao se
tornando mais atrativos do que a aqui-
sicao do carro por financiamento, e talvez
tambéem seja por isso que as vendas a
vista estao aumentando significativa-
mente com relacao aos financiamentos"”.
Segundo levantamento da Anfavea as
vendas a vista atualmente representam
65% do faturamento. Historicamente este
porcentual era o oposto, com 65% a 70%
dos carros vendidos por financiamento.

Numeros sugerem que as assinaturas
tém ligacao direta com o aumento das
vendas diretas a vista (veja tabela ao lado),
pois em muitos casos as montadoras fa-
turam a vista os carros destinados a este
tipo de locacao diretamente para suas
divisdes ou empresas de assinaturas.

a1 B
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CRESCIMENTO ACELERADO

De acordo com o Sindipecas, que
reune os fabricantes ornecedores de
autopecas, o mercado brasileiro de car-
ros por assinatura cresceu 22% de 2021
a 2022. O porcentual representa o triplo
do crescimento de todo o mercado de
aluguel de veiculos, que no mesmo pe-
riodo foi de 7%.

A Abla, Associacao Brasileira das
Locadoras de Automoveis, informa que
atualmente o volume locado para as-
sinaturas por empresas do segmento
supera 0s 106 mil veiculos, alta de 16,4%
no periodo janeiro-setembro deste ano.
No mesmo periodo de 2021 o volume era
de 91 mil unidades assinadas.

Nem todas as fabricantes informam
0s numeros de suas divisdes de locacao,
portanto a quantidade de veiculos assi-
nados deve ser bem maior. As locado-
ras, que sao parceiras das montadoras
e ajudam a absorver volume importante
de veiculos no mercado nacional, ao
mesmo tempo também sao suas maiores
concorrentes na oferta de contratos de
assinaturas.

Marco Aurélio Nazare, presidente da
Abla, tem expectativa de que o volume
dos carros assinados dobre no medio
prazo: ‘E uma modalidade recente e
que veio para ficar’, diz, comparando
ao servicos de streaming de filmes e
series de TV.

Divulgacao/Toyota

O aluguel por um a quatro anos € uma
mudanca de comportamento do brasi-
leiro, que encontra alguma resisténcia,
mas aos poucos se rende ao jargao do
uso-ao-inves-da-posse.

‘O cliente acabou descobrindo, ex-
perimentando e aprovando beneficios
extras’, observa Paulo Miguel Junior,
conselheiro gestor da Abla. "Como os de
deixar de ter preocupacao e gastos com
seguro, manutencao, revisoes, tributos e,
principalmente, com os desgastes que
tinha na hora de revender o proprio carro!

MONTADORAS NO JOGO

Nos ultimos dois anos as empresas
fabricantes de veiculos decidiram entrar
para valer no mercado de assinaturas
de veiculos aproveitando o potencial de
expansao do mercado que até entao vi-
nha sendo aproveitado por seus maiores
clientes: concessionarios e locadoras.

Atualmente boa parte das marcas
de automoveis presentes no Pais tem
programas de locacao de longo prazo,
normalmente por meio da abertura de
empresas dedicadas a este negocio, em
associacao com as divisoes financeiras
desses grupos empresariais, que finan-
ciam a formacao da frota para locagao.
As vendas das assinaturas sao feitas por
meio on-line e nas proprias concessio-
narias das marcas,

A Toyota foi a primeira no Brasil a pi-
sar no terreno das locacoes, oferecendo
mobilidade como servico, no fim de 2019,
com a criacao da Toyota Mobility Service,
de compartilhamento de seus veiculos.

Em meados de 2020 surgiu a Kinto
Brasil, associacao da Toyota Financial
Services com a Mitsui. O programa de
assinaturas da empresa ¢ relativamente
novo: o Kinto One Personal foi lancado
em setembro de 2021 para pessoas fi-
sicas e juridicas e agora esta disponivel
em todas as concessionarias Toyota no
Brasil.

A Kinto ja locou mais de 6,5 mil uni-
dades no Brasil. Agora, com o fim de
contratos e retorno de carros seminovos
para serem ofertados em contratos de
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assinatura, cerca de quatrocentos con-
tratos de usados ja foram aprovados.
A expectativa € que 0s negocios com
assinatura dobrem de volume em 2023,
seguindo este ritmo nos proximos quatro
OU CiNCO anos.

Para Roger Armellini, diretor comer-
cial da Kinto e diretor de mobilidade,
transformacao digital e cadeia de valor
da Toyota para América Latina e Caribe,
‘a Toyota esta se transformando em uma
empresa de servicos de mobilidade e
nossa expectativa e crescer e integrar
0S servicos em nosso negocio. Cada vez
mais a Kinto fara parte do ecossistema
das concessionarias Toyota".

O executivo observa que a assinatu-
ra tem muito a ver com o momento do
cliente: "Depende da forma como ele usa,
da frequéncia com que troca de carro, da
taxa de juros, de quanto o banco paga
no investimento. Para o cliente, confor-
me a combinacgao, pode valer a pena
assinar’. Em um cenario de taxa de juros
nas alturas, como agora, a assinatura é
uma alternativa ao financiamento, prin-
cipalmente se o usuario roda pouco e
escolhe um plano de mais longo prazo,
o que influencia diretamente no calculo
da tarifa mensal:

"Para a locadora estao envolvidos os
custos da aquisicao, que também sao

Divulgacédo/Localiza

afetados pelos juros altos. S6 que a loca-
dora tem uma capacidade de captacao
de dinheiro no mercado melhor que um
cliente pessoa fisica, porque compra em
quantidade, tem linha de crédito com o
banco ou capital proprio. Entao tem custo
de aquisicao menor".

Da Toyota o Yaris, hatch ou seda, e o
modelo mais alugado pela Kinto. Hoje
€ um carro de alto giro dos seminovos
que voltam do primeiro ciclo de locacao
em alguma das modalidades de aluguel
da Kinto e sao ofertados para aluguel
de longo prazo por. Ha ofertas de Varis,
com pouco mais de 10 mil quildmetros
rodados, a partir de R$ 1.6 mil por més.

“Nosso modelo de negocio e diferen-
te das locadoras que compram carros
com altos descontos das montadoras
para depois ganhar na venda do semi-
novo', conta Armellini. “Nosso foco é na
cadeia de valor, de oferecer opcoes em
um portfolio completo, seja comprando,
financiando ou alugando um carro. Minha
preocupacao € estender a vida util deste
ativo, para atingir cada vez mais clientes!’

MAIS CONCORRENCIA

A Fiat e a Jeep lancaram o Flual no
mesmo momento em que nascia o Grupo
Stellantis. De & para ca o programa de
assinaturas agregou mais modelos ao
portfolio e multiplicou a presenca fisica de
seus pontos de venda nas concessiona-
rias das marcas. Em novembro acresceu a
lista de ofertas o elétrico Peugeot e-2008.

Sem revelar o volume de contratos a
empresa informa que a perspectiva e de
crescimento para 2023, pois este mer-
cado, de acordo com a Flual, € o que
mais cresce no Brasil, muito em funcao
da aceitacao do publico mais jovem.

O Grupo Caoa também criou uma sub-
divisao para alugar modelos Hyundai e
Caoa Chery. E foi além: em outubro anun-
ciou a oferta de um modelo inédito no
Pais, disponivel apenas para assinatura,
o Hyundai lonig Hybrid.

Jack Nunes, diretor executivo co-
mercial da Caoa Locadora, revelou que
a frota locada ja supera 4 mil veiculos e a
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As muitas ofertas de assinatura no mercado

o . Mensalidade
Empresa | Modelos disponiveis Prazos (meses) e franquias (km) (pregos minimos & méximos)
A3 Sedan, A3 Sportback, A4, Q3, Q3 Sportback, | 18 ou 24 meses com 1.500 km; 36 | De RS 5.980 (A3 Sedan) a RS
Audi Luxury Signature | A5, Q5, Q5 TFSe, Q7, e-tron, e-tron sporthack, | meses com 1.000 km 17.905 (e-tron S Sportback)

(8, e-tron S Sporthack

Caoa Locadora

Caoa Chery Tiggo 5x Pro Hibrido, Tiggo 7 Pro,
Tiggo 7 PRO Max Drive, Tiggo 8 TXS Max Drive,
iCar; Hyundai New Tucson GLS, lonig

12, 24 ou 36 meses com 1.000 a
2.500 km

De RS 2.876,64 (Tiggo 5x Pro
Hibrido em 36 meses com 1.000
km) a RS 6.545 (iCar em 12 meses
com 2.500 km)

Renegade, Compass, Commander, Gladiator

12, 24 ou 36 meses com 1.000

De RS 2.756 (Renegade Flex Sport)

|
Flual Jeep 2,000 ¢ 3000 km e vai até RS 19,500 (Gladiator)
Flual Fiat 500e, Mobi, Argo, Pulse, Strada, Toro, Fiorino, |12, 24 ou 36 meses com 1.000, De RS 1.999 (Mobi) a RS 7.063,90
uaat | et 2.000 e 3.000 km (Toro Flex Endurance)
Flual P i e-2008 12, 24 ou 36 meses com 1.000, RS 5.999 a R$8.599
LBl 2.000 ¢ 3.000 km

Ranger, Territory, Transit

12 meses com 2 mil ou 3 mil km

De RS 5.050 (Territory) a RS

Ford Go 9.400 (Bronco)
Kinito One P | Toyota Yaris hatch e sedd, Corolla, Corolla Cross, |12, 24 ou 36 meses com 1.000, De RS 2.492,21 (Varis) a RS
IR Hilux, RAV4, SW4 1.500,2.000,2.500 e 3.000 km | 13.307,87 (SW4)
. Mitsubishi Eclipse Cross, Pajero Sport, L200 12, 24 ou 36 meses a partir de De RS 3.975 (Eclipse Cross) a RS
MIT Assinatura 1000 km 9.250 (Pajero Sport)

Nissan Move

Kicks, Leaf, Frontier, Versa

12,18, 24 e 36 meses com 1.000,

De RS 2.299 (Versa) a RS 10.199

1.500 € 2.000 km (Frontier Pro-4X)
Renault on Demand Kwid, Duster, Oroch Logan, Stepway, Sandero, | 12,18, 24 e 36 meses com 1.000, | De RS 1.549 (Kwid) a RS 6.919
¢ Captur, Zoe E-Tech e Master 1.500 ¢ 2.000 km (Zoe E-Tech)
. .| Gol, Voyage, T-Cross, Nivus, Taos 12,18 ou 24 meses com 1.000, RS 1.669 (Voyage) a RS 5.949
VW Sign & Drive 1,800 ou 2,500 km (Taos)
Hyundai HB20, Nissan Kicks, VW Nivus, 12,18 ou 24 meses com 1.000, De RS 2.499 (Hyundai HB20

Porto Seguro Carro Facil

Chevrolet Tracker, VW T-Cross, Toyota Corolla e
Caoa Chery Tiggo 8

1.500,2.000 e 2.500 km

Comfort) a RS 5.469 (Fiat Toro
Freedom TD)

Econdmico (Kwid e Mobi), Intermedidrio (Onix e | 18,24, 36 & 48 meses com 1.000, | A partir de RS 1.599
Localiza M Cronos), Utilitdrio (Strada, Oroch), SUV (Pulse | 1.500, 2.000, 2.500 e 3.000 km

e e G4 Cactus), Executivo (Corolla, Cruze) e
Premium (Audi A3 e BMW 320)

Unidas Li Modelos de entrada, médios, sedas e SUVs, como | 12 a 24 meses, com 1.000, 1.500, | De RS 2.236 (Onix) a RS 4.464

fnidas Livre Onix, HB20, T-Cross, Pulse, Tracker, Nivus Taos | 2.000 ou 2.500 km (Taos)
Movida Zero Km Trabalha com todas as marcas disponiveis, novos | 12, 18, 24 ou 36 meses com 1,000, | A partir de RS 1.559 (Mobi

. e seminovos, incluindo elétricos e blindados 1.500¢ 2000 km Seminovo)

Modelos premium como BMW 320i e iX40, Mini | 24 meses e 1.000 km Nao divulgada. £ preciso preencher

Osten

Cooper e Jaguar F-Pace

cadastro e solicitar orcamento.

UseCar

Entrada (Voyage, Kwid), Intermedidrio (HB20S,
Onix Plus), Utilitdrio (Frontier 4x4, S10) e SUV
(Tracker)

12,18 ou 24 meses com 500 a
3.000 km

RS 1.620 (VW Gol) aRS 5.020
(VW T-Cross 1.0 Turbo)

Fonte: Locadoras / Montadoras (Valores cotados em 5/12/22)
Precos baseados em Brasilia, podem variar conforme o ICMS de cada Estado

AutoData | Dezembro 2022
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expectativa é de crescimento: "Em 2023
pretendemos expandir ainda mais nossa
operacao abrindo mais lojas e aumentan-
do a sua capilaridade com o objetivo de
dobrar nossa frota locada. Avancaremos,
tambem, na modalidade do car sharing”

A HPE, que monta veiculos Mitsubishi
e Suzuki em Goias, tem atualmente cer-
ca de 1,4 mil veiculos locados das duas
marcas, para pessoas fisicas e empresas.
Para explorar a falta de carros para pronta
entrega no mercado em setembro a em-
presa lancou o compromisso de entregar
ao cliente o veiculo assinado com prazo
maximo de sete dias uteis. O programa
abrange algumas concessionarias-piloto,
mas a intencao € expandir para toda a rede.

A Nissan € uma das mais recentes a
entrar no segmento de assinaturas com
0 programa Move, no mercado desde
julho em concessionarias de quarenta
cidades, diz Ana Marques, gerente de
inovacao, processos e sistemas e custo-
mer experience: "Aintencao € ampliar ao
Maximo os pontos. Temos pelo menos um
concessionario com o servico em cada
Estado brasileiro”. A empresa nao informa
o volume de modelos assinados: diz que
esta dentro das expectativas.

FINANCEIRA NO COMANDO
Marcas sob o guarda-chuva do Grupo
Volkswagen contam com programas de

Divulgacao/UseCar

assinaturas administrados pela VWFS,
Volkswagen Financial Services, incluindo
veiculos leves e pesados.

‘Estamos passando por uma fase
bastante intensa em nossos programas
por assinatura’, afirma Simone Moras,
diretora de marketing da VWFS. "Para
caminhdes lancamos recentemente o
VW Truck Rental. Para Volkswagen, que
tem o VW Sign&Drive, incluimos mais
modelos. Ja no Audi Luxury Signature
digitalizamos o processo de contratacao
na concessionaria.”

A perspectiva para 2023 € duplicar
as carteiras de clientes por assinatura:
‘Por um lado temos clientes cada vez
mais interessados na proposta de mobi-
lidade como servico. Por outro lado nos
estamos trabalhando fortemente para
evoluir cada vez mais 0s N0SSOs servicos
de assinatura”.

A empresa investe nos canais digitais
alinhados ao perfil de clientes que bus-
cam a assinatura: "“Queremos fomentar
e facilitar o acesso a contratacao e ao
autoatendimento em pos-vendas de
toda a proposta de mobilidade, desde
0 uso do carro ate, por exemplo, a gestao
de multas. Trabalhamos para 0s nossos
programas de assinatura serem, de fato,
solucdes de mobilidade, faceis e trans-
parentes”.

TECNOLOGIA E PARCERIAS

O programa Meoo, da Localiza, in-
veste em tecnologia e muita publicidade
- inclusive na TV aberta - para acelerar
a venda de contratos de assinatura. O
aplicativo da locadora dobrou o nume-
ro de funcionalidades disponiveis para
os clientes nos ultimos doze meses,
saltando de vinte para quarenta. Nele
consulta-se faturas, datas de vencimen-
to da mensalidade, multas e altera-se
meios de pagamento.

No segundo trimestre de 2022 a divisao
da Localiza dedicada a gestao de frotas
atingiu o maior nivel de venda trimestral,
especialmente no Meoo, que se manteve
com mais de 20 mil carros pedidos em
processo de fabricacao pelas montadoras.
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Glauco Zebral, diretor da Meoo, cita
um levantamento da Similarweb, plata-
forma de analise de dados de mercado:
a busca pelo servico de assinaturas de
veiculos cresceu 56,5% No inicio de 2021
e a tendéncia € de que cada vez mais
pessoas conhecam e prefiram o sistema
em vez da compra tradicional.

‘O programa tem evoluido para ofe-
recer ao cliente uma experiéncia que vai
alem de ter um carro zero-quildmetro
sem as dores de cabeca que o carro pro-
prio da, como gestao e gastos com mul-
tas, revisao e manutencao’, argumenta
Zebral, indicando os beneficios do Tudo
Meoo, clube de descontos da plataforma
que recebeu Novos parceiros: no ultimo
ano passaram de seis para 24 empresas,
nas quais o cliente economiza ao utilizar
0s servicos como descontos em aluguel
diario de carro, tag de passagem auto-
matica de pedagios e estacionamentos,
lavagem do veiculo.

MAIS OPGOES

Conforme crescem os servicos am-
pliam suas funcionalidades. A locadora
Movida, que langou o programa Movida
Zero KM, acrescentou recentemente no-
vas funcoes no portal do cliente, como
pagamento por PIX. O numero de assi-
nantes do servico avancou 40% em 2022

Divulgacao/Movida

na comparagcao com o mesmo periodo
de 2021. A estimativa € que a modalidade
continue com este ritmo de crescimento
em 2023.

‘Outra novidade € a locacao de vei-
culos seminovos’, lembra Marcelo Rosal,
gerente da Movida Zero KM, “para atender
quem busca opcdes com precos mais
acessiveis, tendo em vista a escalada dos
precos dos zero-quildmetro no Brasil”

Veiculos seminovos tambéem estao
entrando na lista de opcoes das mon-
tadoras que entraram no segmento das
assinaturas. Hoje muitas tém programas
proprios, com a criacao de novas empre-
sas ou servicos comandados por suas
divisdes financeiras. E o caso da Kinto,
divisao da Toyota, que incluiu seminovos
e ampliou sua oferta de locacoes para
todo o Pais, aproveitando a capilaridade
da sua rede.

Uma das pioneiras a oferecer assinatu-
ras de veiculos no Brasil foi a seguradora
Porto Seguro, por meio do Porto Seguro
Bank, divisao que administra o programa
Carro Facildesde 2016. Em 2022 o servico
foi expandido para mais quatro cidades,
que se juntam a cinco capitais e a todo o
Estado de Sao Paulo. Atualmente a frota
de assinaturas da Porto Seguro € de 12,4
mil veiculos.

Gustavo Fahlberg, CEO da MobiTech
Locadora de Veiculos, conta que “em
2021 tivemos aumento de novas ven-
das de 72%, comparado ao ano anterior.
Este ano continuamos registrando forte
crescimento. No segundo trimestre de
2022 atingimos aumento de 80% nas
receitas trimestrais do Carro Facil [vs
2T21l. A perspectiva € de expansao para
O Proximo ano e seguimos investindo
em novidades”

A oferta de assinaturas de veiculos
também ja é explorada por locadoras
que atuam na administracao de frotas
terceirizadas de empresas, como € 0 caso
da UseCar, uma das empresas do Gru-
po Carbel, que atende a clientes como
Correios, Banco do Brasil, governo da
Bahia, Andrade Gutierrez e Construtora
M Martins.
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‘Nascemos com a terceirizacao de
frotas e fomos pioneiros na oferta de as-
sinatura neste modelo. Metade de nossa
frota hoje € de assinaturas’, afirma Bruno
Linhares, diretor da UseCar. "E um merca-
do que triplicou em um ano. Acreditamos
muito nessa modalidade e o mercado
tambem

A UseCar tem quase 4 mil carros assi-
nados por todo o Pais. O grupo, sediado
em Minas Gerais, tem quinze concessio-
narias de veiculos, além de corretora de
seguros, consorcio, financeira e banco,
com faturamento anual em torno de R$
1,2 bilhao. Comercializa mais de 3 mil
veiculos por més. Linhares diz que os
volumes da UseCar ja fazem a empre-
sa ter relevancia na negociagcao com as
montadoras.

FOCO PREMIUM

Se uma das propostas da locacao
de veiculos por longo prazo & ofere-
cer uma experiéncia descomplicada e
comodidade ao cliente também € uma
oportunidade de o consumidor experi-
mentar um carro de alto valor, com nova
tecnologia de propulsao, que ele nao
tem certeza se compraria. A oferta de
carros elétricos por assinatura atende a
esta necessidade.

AutoData | Dezembro 2022

‘O Go Signature é pioneiro ao oferecer
Tesla em contrato de assinatura e ago-
ra o BMW ix40 100% elétrico. Estamos
trabalhando também com seminovos e
veiculos da linha premium’, conta Liandra
Boschiero, executiva responsavel pela
Osten GO.

A Osten GO é divisao do Grupo Os-
ten, que ha vinte anos abriu sua primeira
loja BMW na Zona Leste de Sao Paulo e
hoje € um grande grupo concessionario
premium representando, além de BMW,
Jaguar Land Rover, Jeep, Chrysler, Dodge
e Ram, e motos BMW Motorrad e Triumph.

O grupo enxergou rapido o potencial
dos contratos de assinatura para carros
de alto valor. Hoje a empresa conta com
510 contratos ativos, com alto valor medio,
incluindo modelos Volvo e Porsche. A
perspectiva & de crescimento, de acordo
com Liandra Boschiero, porque clientes
deste perfilnao quererem mais ter a ges-
tao da propriedade:

“Tivemos crescimento de 40% nos re-
sultados em relacao a 2021".

A Osten também passou a oferecer
carros por assinatura: ‘Nos ultimos me-
ses verificamos que surgiu esta demanda,
sendo uma estratégia para atendimento de
pedidos que nao estavam tendo producao
ou com demora no faturamento”. (]
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Voceé no radar

Seja socio do “Clube AutoData VIP”. IZI

Aproveite o mega desconto de 75% na compra
dos sete eventos promovidos por AutoData

em 2023. E receba tambeéem um newsletter
diario com as noticias do setor automotivo em
horario antecipado, acesso a memoria de todos
0S conteudos jornalisticos da editora e receba
um boletim especial, todas as tercas-feiras, que
abordara temas exclusivos.



Faca as contas

e confira as vantagens
do "Clube AutoData
VIP"

Dicas

Para participar

dos sete eventos

mais relevantes do
setor automotivo

de 2023 vocé vai ter
que desembolsar R$
7.100. Fazendo parte
do Clube, pagara
apenas R$ 1.777; ou
seja: 25% do valor ou o
equivalente a 75% de
desconto.

Promocao por
tempo limitado.

Informacoes/inscricoes:

(11) 93372 1801
vanvianna@autodata.com.br
seminarios@autodata.com.br
www.autodata.com.br
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*SEMINARIOS-

EVENTOS 2023

SEMINARIO MEGATENDENCIAS,
0S DESAFIOS DO NOVO BRASIL

Valor da inscrigdo: RS 825,00
FORUM AUTODATA

DE VEICULOS COMERCIAIS

Valor da inscrigdo: RS 625,00
SEMINARIO COMPRAS AUTOMOTIVAS,
A NORMALIZAGAO DA PRODUGAO
E AS NOVAS OPORTUNIDADES DE
NACIONALIZAGAO

Valor da inscrigdo: RS 625,00
SEMINARIO REVISAO

DAS PERSPECTIVAS 2023

Valor da inscrigdo: RS 825,00

59, CONGRESSO DE NEGOCIOS DO SETOR
AUTOMOTIVO LATINO-AMERICANO

Valor da inscrigdo: RS 825,00
SEMINI'\RIG' AUTODATA
BRASIL ELETRICO 4 + ESG

Valor da inscrigdo: RS 625,00
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E PERSPECTIVAS 2024 DO SETOR
AUTOMOTIVO BRASILEIRO

Valor da inscrigdo: RS 2.750,00
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Polo automotivo de
Pernambuco decola com
Incentivos e Stellantis

Com quase oito anos de operagao fabrica de
(oiana e fornecedores puxam crescimento
acelerado do PIB industrial no Estado

Por Pedro Kutney, de Belo Jardim, Goiana e Recife, PE

uito se questiona sobre a necessi-
dade e efetividade dos generosos
incentivos concedidos a industria
automotiva desde a primeira onda
de investimentos do setor no Pais, ainda
no fim dos anos 1950. O Regime Auto-
motivo, de 1995 - e seu recorte regional
para o Nordeste, de 1997 - trouxe novos
aportes bilionarios e mais que triplicaram
0 numero de fabricantes no Brasil, con-
tudo a opacidade de seus concedentes
publicos e beneficiarios privados deixam

Dezembro 2022 | AutoData



desconfiancas quanto a real contribuicao
que essas empresas trouxeram ao desen-
volvimento nacional.

No caso do mais novo polo automotivo
regional, em Pernambuco, devidamente
estimulado por beneficios tributarios fede-
rais e estaduais, os livros abertos mostram
que arenuncia fiscal garantiu, de fato, ara-
pida aceleracao do PIB industrial do Estado
e, 0 que € mais relevante, acompanhada
de importante evolucao social.

Puxado pela Fiat - FCA a partir de 2014
e Grupo Stellantis desde 2021 - que em
2011 decidiu instalar complexo industrial
em Goiana, PE, com investimentos de R$
11,2 bilhdes e mais de R$ 1 bilhao vindos de
fornecedores que se instalaram na mesma
fabrica, o setor automotivo decolou para
voos altos em Pernambuco, que ja conta
com cinquenta empresas fornecedoras
de pecas, sistemas e servicos.

O professor e economista Jorge Jatoba,
especialista em politicas publicas e diretor
da consultoria Ceplan, foi um dos coor-
denadores de recente estudo a respeito

| Dezembro 2022

dos impactos da Stellantis e seus forne-
cedores na economia de Pernambuco.
Ele afirma que o empreendimento atingiu
0s resultados esperados muito antes do
esperado: “Em apenas trés anos a fabrica
de Goiana atingiu capacidade maxima de
mais de 240 mil carros ano e atraiu uma
base de fornecedores importante, € um
sSucesso raro de acontecer em tao pouco
tempo em um local que nao tinha tradicao
industrial automotiva’.

Nos seis primeiros anos de operacao da
fabrica Jeep, inaugurada em abril de 2015,
foram produzidos mais de 1 milhao de
SUVs Renegade, Compass e Commander,
alem da picape Fiat Toro - todos modelos
na faixa de alto valor agregado - e 123 mil
deles foram exportados, o equivalente
a pouco mais de 10% da producao e da
exportacao de veiculos do Pais no periodo.

Operando no topo da capacidade com
14,7 milempregados diretos, trabalhando
em trés turnos desde marco de 2018, mon-
tando 48 carros por hora e, em média, 1 mil
por dia, a fabrica de Goiana deve produzir

Divulgagao/Moura
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222 milunidades neste 2022, com recorde
estimado de 28 mil carros exportados. E
tudo com elevado grau de produtivida-
de, segundo Mateus Marchioro, diretor
da planta: “Temos aqui o segundo melhor
custo de transformacao de todo o Grupo
Stellantis no mundo”.

Com 260 milm2 de area fabrila unidade
€ uma das mais produtivas do mundo, com
processos completos de estamparia, com
prensas automaticas que desferem dezoito
golpes por minuto, linhas de solda com
mais de seiscentos robods, pintura automa-
tizada comtintas a base d'agua e sem apli-
cacao de primer, montagem final compu-
tadorizada com mais de 2 mil funcionarios,
que alimenta ate 110 carretas-cegonhas por
dia, que saem carregadas de veiculos para
todo o Pais e para exportacao.

FORNECEDORES

O rapido crescimento da Stellantis
trouxe uma revoada de fornecedores a
Pernambuco, para muito alem dos poucos
que ja estavam no Estado, dentre eles

a Baterias Moura, fundada em 1957 em
Belo Jardim, no Agreste pernambucano,
e a fabricante de chicotes elétricos TCA,
que operava em uma antiga fabrica em
Jaboatao dos Guararapes, que nos anos
1980 produzia, vejam so, Jeep Willys. Coin-
cidéncia do destino a TCA foi comprada
pela Fiat em 2010, que assim herdou da
empresa os beneficios do Regime Nor-
deste para produzir os novos Jeep.

A politica de desenvolvimento regio-
nal foi aberta em 1997, com isencao de IPI
para produtos automotivos produzidos na
regiao, mas somente Moura, TCA e Troller -
esta no Ceara - aderiram ao programa, que
foi reaberto duas vezes, a primeira em 2006
para a Ford com a compra da Troller, que
assim gozou dos incentivos por vinte anos
em Camacari, BA, e a segunda vez para a
Fiat/FCA, hoje Grupo Stellantis, no fim de
2010, por meio da compra da TCA, dando
assim inicio ao novo polo automotivo.

De cara o empreendimento em Goiana
atraiu uma duzia de empresas que mon-
taram fabricas dentro do mesmo terreno.

Producao e Exportacao Stellantis Goiana
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Hoje dezesseis fornecedores de autope-
cas operam no Supplier Park, responsa-
veis por cerca de 70% do fornecimento de
componentes e sistemas para 0s modelos
produzidos bem ao lado. Apenas em 2019
as compras da Stellantis destes sistemistas
somaram R$ 3,1 bilhdes, o equivalente a
30% do PIB de Goiana, segundo o recente
estudo elaborado pela Ceplan.

Tambéem e relevante o aumento de for-
necedores de componentes externos a
planta em Pernambuco, cujo numero mais
do que dobrou, de cinco, em 2015, para
doze em 2022, somando assim atualmente
28 empresas fornecedoras de pecas no
Estado. Ainda segundo o levantamento da
Ceplan de 2015 a 2022 a fabrica de Goia-
na gastou R$ 91,6 bilhdes em aquisicao
de insumos e contratacao de servicos, o
equivalente a 46% do orcamento de com-
pras do Grupo Stellantis na América do Sul
no periodo, e 26,7% dos recursos foram
alocados em fornecedores instalados no
proprio Estado.

A veterana Moura, também signataria
do Regime Nordeste, € a mais antiga e
maior das fornecedoras automotivas em
Pernambuco. Fundada em 1957 por Edson
Morord Moura e sua esposa, Conceicao
Moura, em Belo Jardim, no Agreste de
Pernambuco, € uma das pioneiras repre-

| Dezembro 2022

sentantes da desconcentracao da indus-
tria automotiva do Sudeste do Pais, e ha
tempos fornece para todas as montadoras
no Pais e nao dependia de uma delas ins-
talada no Estado, mas a chegada do polo
deu ainda mais energia aos negocios: de
2007 a 2021 a receita liquida quadruplicou,
alcancando R$ 2 bilhdes no ultimo ano,
com producao de cerca de 10 milhdes
de baterias/ano, fazendo da empresa a
principal responsavel pela economia do
municipio, hoje o decimo-terceiro maior
PIB de Pernambuco.

Com 6 mil empregados no Brasil, 3.5
mil deles trabalhando em trés turnos nas
fabricas de Belo Jardim, a Moura responde
por 20% dos empregos e por 33% da massa
salarial de Belo Jardim. A empresa soma
investimentos de R$ 1,6 bilhao nos ultimos
doze anos. A mais nova unidade na cidade,
em area de 420 hectares, abriga linha de
producao que consumiu investimento de
R$ 290 milhdes, pode produzir 3 milhdes
de baterias/ano e tem espaco para dobrar
esta producao. Ja foram iniciadas as obras
de uma nova linha de reciclagem com
investimentos de R$ 600 milhdes, que
entra em operacao no fim de 2023.

Hoje a Moura € a maior fornecedora de
baterias ao Grupo Stellantis no Brasil e na
Argentina, fornece 100% das baterias EFB,
de maior valor, para sistemas start-stop dos
modelos Jeep produzidos em Goiana. A
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empresa tornou-se uma poténcia: € a maior
fabricante de baterias da América do Sul,
domina 45% do mercado de reposicao de
baterias e 55% do fornecimento direto de
baterias a montadoras no Pais, com partici-
pacao de 95% na Volkswagen, 90% na GM
e 70% no conjunto de marcas da Stellantis.

A empresa ja entrou na era do litio e
monta em Belo Jardim, com células im-
portadas CATL na China, modulos para o
primeiro caminhao eletrico projetado e
produzido no Brasil, o Volkswagen e-Deli-
very, que tem toda a montagem e ativagao
do powertrain elétrico feito pela propria
Moura em unidade avancada dentro da
propria fabrica da VWCO em Resende, RJ.
O proximo passo da eletrificacao devera
ser a producao de baterias de litio para
carros hibridos a serem produzidos no
Pais - inclusive pela Stellantis.

O diretor geralda Moura, ,
afirma que atualmente a empresa nao e
sO mais uma fabricante de baterias mas,
tambeém, uma desenvolvedora de tecno-
logias, com engenharia propria: “Temos o
ITEMM [Instituto Tecnologico Edson Mo-
rord Moural onde nossos engenheiros se
dedicam a desenvolver solucoes para o
futuro. Estamos evoluindo em varios proje-
tos, inclusive as baterias para hibridos que

devemos comecar a fornecer no horizonte
dos proximos trés anos”.

Nao faltam exemplos de empresas
estao sendo atraidas pela alta producao
da Stellantis, adensando a cadeia local de
suprimentos. Ja em 2012, antes mesmo
da conclusao do complexo de Goiana, a
WHB Automotive instalou unidade de usi-
nagem de bielas e virabrequins na vizinha
Gloria do Goita, que hoje fornece nao so
a Stellantis mas também a Volkswagen
e a CNH Industrial. No inicio de 2021 se
instalaram em Igarassu, municipio vizinho
de Goiana, Benteler e Itaesbra, que inves-
tiram R$ 357 milhdes em fabricas para
fornecer pecas estampadas. No mesmo
ano, em outubro, com investimento de R$
60 milhdes, a Yazaki inaugurou unidade
de chicotes eletricos em Bonito, a 200
quilometros da Stellantis, onde devera
empregar até 1,6 mil pessoas.

Presidente da Adepe, Agéncia de De-
senvolvimento Econdmico de Pernam-
buco, Roberto de Abreu e Lima Almeida
revela que ha mais fornecedores interes-
sados em instalar unidades no Estado
para aproveitar a demanda da Stellantis
em combinacao com os incentivos locais:

Dezembro 2022 |
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"Estamos muito felizes com a expansao
do polo automotivo. De 2021 para ca ja
conversamos com seis fornecedores in-
teressados em vir, trés deles apresenta-
dos pela Stellantis e outros trés que nos
fomos procurar. Mais dois devem confirmar
investimentos aqui. Queremos espalhar
mais este parque para o Interior do Estado”.

Dentre os beneficios oferecidos Al-
meida conta que, dependendo do local
escolhido, a Adepe oferece de 30% a 80%
de desconto no valor do terrenos para as
fabricas, e os fornecedores da Stellantis
pagam aliquota de ICMS de 4%.

O relatorio da Ceplan aponta que, com
aumento ano a ano de nacionalizacao, em
2022 quase 30% das compras de insumos
e servicos da fabrica de Goiana ja sao feitas
em Pernambuco, sendo 22,4% de empre-
sas instaladas no Supplier Park e 6,3% em
outras localidades do Estado, 34.2% sao
de fornecedores de outros estados e 37,1%
sao importacoes — a maioria dos compo-
nentes importados chega pelo Porto de
Suape, 111 quildmetros ao Sul de Goiana.

O estudo da Ceplan demonstra muito
visiveis e robustos os impactos socioeco-
nomicos positivos a partir do adensamento
do polo automotivo em Pernambuco, a
comecar pela geracao de empregos. En-
quanto no Estado, de 2015 a 2022, houve

| Dezembro 2022
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declinio de 3,5% no numero de vagas, no
complexo da Stellantis houve aumento
de 46% no periodo, totalizando 14,8 mil
funcionarios trabalhando na fabricante e
no parque de fornecedores.

Em Goiana, de onde vém 21% dos tra-
balhadores da Stellantis e seu Supplier
Park, o numero de empregos formais evo-
luiu de 12,5 mil, em 2013, para mais de 20
mil, em 2015, no primeiro ano de atividade
do complexo industrial, que neste 2022 ja
responde por cerca de metade das vagas
de trabalho ocupadas no municipio, pre-
enchidas também por pessoas de mais
de dez cidades vizinhas, que representam
50% da forca de trabalho da montadora e
fabricantes de componentes.

Em 2010 Goiana representava menos
de 1% do PIB de Pernambuco, era a vige-
sima-quarta economia do Estado, e hoje
€ a quarta, respondendo por 5,2% do PIB
estadual, o que correspondeu a cerca de
R$ 10 bilhdes em 2019, em crescimento
de 110% em uma decada.

Enquanto o PIB medio de Pernambuco
avancou 0,5% ao ano de 2015 a 2019 na re-
giao sob influéncia da Stellantis a evolucao
foi de 6,3% ao ano, e de 20,5% aoc ano em
Goiana. Tamanho desempenho econo-
mico se reflete nas contas publicas: hoje
O MunICipio & superavitario, com receitas
registradas em 2021 de R$ 505 milhdes
- 60% dos recursos vieram da cota de

3.1
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participacao no recolhimento de ICMS do
Estado - e despesas de R$ 337.3 milhdes.
Aarrecadacao de ICMS de Pernambu-
co evidencia a forte contribuicao do polo
automotivo para a economia do Estado.
Apesar dos generosos descontos tributa-
rios oferecidos pelo governo estadual as
empresas - no caso da Stellantis & cobra-
do apenas 5% do ICMS devido - de 2015 a
2021 0 recolhimento do imposto estadual
arrecadado do setor cresceu 28,4% ao ano,
de R$ 204 milhdes para R$ 917 milhdes.
‘Mesmo com desconto de 95% a Stellan-
tis € sempre uma das trés maiores pagado-
ras de ICMS do Estado’, endossa Roberto
Almeida, da Adepe, ‘0 que comprova o
acerto na concessao dos beneficios!”

O crescimento econémico, trazido por
mais empregos qualificados e aumento
exponencial da arrecadacao dos muni-
cipios sob influéncia do polo automotivo,
impulsiona todas as atividades e é trans-
mitido aos indicadores sociais, com me-
lhoria da qualidade de vida da populacao
de varias cidades. A abertura de vagas de
emprego que exigem melhor qualificacao,
€ sao mais bem remuneradas, abriu pers-
pectivas de evolugao profissional antes
inexistentes nessas regides.

Esta evolucao é refletida nos crescen-
tes niveis educacionais na regiao. Dados
consolidados pela Ceplan demonstram
que, nos dez municipios sob influéncia da
Stellantis, nos ultimos dez anos houve au-
mento nas taxas de aprovacao, que passam
dos 90% no ensino fundamental e médio,
com substancial reducao da evasao esco-
lar, cujo indice em 2010 chegava a 6%, caso
de Goiana, e baixou em 2021 para menos
de 1% em quase todas essas cidades - foi
zerado no ensino médio de Goiana.

Filha de mae lavadeira e pai fotografo
em uma familia de oito irmaos

& um exemplo humano
de transformacao social patrocinada pela
Stellantis. Ela era balconista de uma padaria
em Recife, PE, e perdia, todos os dias, seis
horas no transporte publico para ir e voltar
do trabalho.

‘Nao tive muitas oportunidades. Quan-
do a fabrica da Jeep chegou me inscrevi
no processo seletivo sem muita esperanca.
Mas em 2016 fui contratada como auxiliar
de producao. Nem sabia como se fazia
um carro € nem tinha habilitacao’, relata
Elizabeth, aos 40 anos e mae de trés filhos.
‘Aprendi tudo aqui. Hoje sou lider na linha
de montagem final, tirei a carteira de habi-
litacao e estou terminando a faculdade de
administracao de empresas. sou a primeira
da familia com curso superior'

Assim como a de Elisabeth é crescente
a procura por formacao em cursos supe-
riores, que vém sendo alimentados por
programas de parcerias da Stellantis com
universidades federais de Pernambuco
e da vizinha Paraiba, envolvendo UFPE,
UFRPE, UFPB e UFCG. De 2015 a 2022 a
empresa ja investiu cerca de R$ 8 milhdes
em iniciativas de extensao profissional e
desenvolvimento tecnologico para o setor
automotivo — a maior parte dos recursos ja
aplicados, R$ 6,6 milhdes, foi para a insta-
lacao do Laboratorio de Inovacao Veicular
da UFPE em Recife.

Em Belo Jardim a Moura investe anual-
mente cerca de R$ 2 milhdes em projetos
de educacao, como o patrocinio de cur-
sos técnicos para filhos de funcionarios,
programas de estagio com oferta de resi-
déncia em republicas na cidade, captacao
de novos talentos e transformacao de
escolas municipais em integrais. O Insti-
tuto Conceicao Moura desenvolve mais
de cinquenta projetos de transformacao
social ho municipio, com atuacao desde
a primeira infancia até a capacitacao de
jovens para o mercado de trabalho. De
2017 a 2022 o instituto investiu R$ 20 mi-
lhdes em seus programas.

Assim o mais novo polo automotivo do
Pais evolue fazendo jus acs incentivos que
recebe. Conforme conclui o relatoria da
Ceplan “os resultados revelados reafirmam
a importancia de politicas de estimulo a
iniciativas estruturantes e de potencial
transformador das realidades regionais”.
De fato, transformacao € o que nao faltou
nas cidades automotivas de Pernambuco
em menos de uma década.

Dezembro 2022 |
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hospital pediatrico do Brasil, pode contribuir para mudar essa realidade, de
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Great Wall aposta
em plano comercial
inovador no Brasil

Empresa nomeia concessionarios e vai vender
0 SUV hibrido plug-in Haval H6 importado.
Producao nacional so comeca em 2024.

Por Pedro Kutney, do Rio de Janeiro, RJ

Divulgacao/Creat Wall Motor

erca de um ano apos comprar a fa-
brica da Mercedes-Benz em Irace-
mapolis, SP, a Great Wall Motor fez
o lancamento oficial de sua marca
e de seu plano comercial no mercado
brasileiro, no fim de novembro, em evento
no Museu do Amanha, no Rio de Janeiro,
RJ, para concessionarios, convidados,
imprensa e futuros fornecedores. Aideia &
apostar em um modelo inovador, em que

Dezembro 2022 | AutoData



AutoData | Dezembro 2022

concessionarias oferecerao atendimento
remoto e poderao, com a mesma margem
de ganho, tanto vender os veiculos como
aluga-los em planos de assinaturas, que
serao financiados com recursos da propria
fabricante.

A GWM também aproveitou o evento
para apresentar seu primeiro produto a
servendido por aqui, o SUV urbano médio
Haval HB, que chega as concessionarias
brasileiras da marca no inicio de 2023,
ainda importado da China.

Inicialmente o modelo vira em versao
unica, sem opcionais, recheada de siste-
mas de seguranca ativa e assisténcia a
direcao, com powetrain plug-in hibrido
que combina motor 1.5 turbo a gasolina
e dois elétricos, um em cada eixo, que
somam poténcia de 393 cv.

A autonomia do H6 em modo elétrico
chega a 170 quildmetros - ja medida pelo
padrao brasileiro NBR -, a maior do mun-
do para um hibrido plug-in, cerca de qua-
tro vezes maior do que outros fabricantes
oferecem em modo 100% elétrico, e que

poristo tem consumo cinco vezes menor
e emite dez vezes menos CO2 do que
qualquer outro carro do mesmo porte,
segundo medicoes da propria fabricante.

PRODUGAO NACIONAL SO EM 2024

Ao contrario do que muitos esperavam
a producao nacional da fabricante no In-
terior paulista so sera iniciada no primeiro
semestre de 2024, e nao sera com um
SUV Haval, mas com uma picape media
Poer. Para concorrer com as picapes a
diesel, que hoje dominam este segmento
de mercado no Brasil, a GWM aposta em
oferecer mais economia de combustivel
com seu sistema hibrido eletrico com
motor a gasolina ou flex.

O chefe comercial da GWM Brasil,
Oswaldo Ramos, confirma o plano de
lancar dez modelos, todos de carroce-
rias diferentes, nos proximos trés anos,
incluindo os diversos tipos de SUVs Haval
e Tank e as picapes Poer, todos somente
em versoes hibridas, com sistema fecha-
do ou plug-in recarregavel na tomada.

Haroldo Nogueira Jr

67 B



68

INDUSTRIA » ESTRATEGIA

Em 2023, segundo Ramos, serao lan-
cados somente os SUVs urbanos Haval
importados. Os modelos Tank - utilitarios
4x4 de luxo para encarar terrenos mais di-
ficeis - so devem chegar a partir de 2024,
assim como as picapes Poer, a comecar
pelo modelo nacional.

A producao de nossos veiculos em
lracemapolis sera decidida pela demanda
dos consumidores brasileiros”, informa
Ramos, indicando que o volume esperado
para iniciar a montagem no Brasil "€ algo
a partir de cinco digitos'

Algo acima de 10 mil unidades/ano
portanto.

REDE DE RS 1 BILHAO

Para vender seus carros aqui a GWM
afirma ter feito uma criteriosa escolha de
concessionarios, que insiste em chamar
de partners, dispostos a embarcar em
um novo modelo de negocio de distri-
buicao. Apos reunidoes com 122 candida-
tos a distribuidores 28 foram nomeados.
Eles abrirao 51 concessionarias em todas

as regides do Pais até o fim do primei-
ro semestre de 2023. Também serao os
mesmos escalados para abrir 133 pontos
de vendas e de atendimento até o fim
de 2024.

Segundo Alexandre Oliveira, respon-
savel por vendas e desenvolvimento de
rede, "os partners investirao, até 2025, R$
1 bilhao nas novas lojas, que empregarao
diretamente cerca de 2 mil pessoas em
todo o Pais”. Oliveira contou que a ideia @
ficar somente com estes 28 distribuido-
res, alinhados com a proposta da marca:
"‘Acreditamos em menos grupos com area
maior de atuacao para cada um. Nao te-
mos pretensao de aumentar o numero
[de concessionariosl”.

Todas as concessionarias Great Wall
venderao e prestarao assisténcia tecnica
para os modelos Haval, Poer e Tank, tan-
to para vendas como para contratos de
assinatura, que serao oferecidos igualita-
riamente em toda a rede. O atendimento
sera digitalizado e arecepcao € a mesma
para vendas ou servicos.

Dezembro 2022 | AutoData



Hoje, somos lideres globais em desenvolvimento e fornecimento de tecnologia para veiculos
comerciais e de passageiros. Contamos com um time de mais de 150 mil colaboradores,
trabalhando nos 5 continentes e comprometidos com o objetivo de promover o melhor para
a humanidade.

Mais que o discurso, vemos, pensamos e agimos por um mundo com mais autonomia e
sustentabilidade, viabilizando o crescimento da eletromobilidade e de veiculos autbnomos.

Com gestos que vao dos mais simples aos grandiosos, nosso maior orgulho é saber que,

quando o assunto é mobilidade, estamos trazendo para o hoje o amanha que queremos para
todos.
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Para aumentar o raio de acao das
concessionarias em suas areas de atu-
acao regional todas elas prestarao ser-
ViCOS remotos, como entrega de carros
e busca para manutencao. Os veiculos
terao garantia de cinco anos sem limite
de quilometragem e a GWM promete
nao deixar faltar pecas e nem empurrar
itens desnecessarios.

TOPO DE LINHA

Conforme ja havia sido adiantado no
comeco de 2022, quando a GWM assumiu
a fabrica de Iracemapolis, o foco no Brasil
sera em veiculos topo de linha, de alto
valor, todos hibridos e fartamente equi-
pados com sistemas de assisténcia ao
motorista e infoentretenimento de ultima
geracao: praticamente nao ha opcionais,
exatamente como o Haval H6 que sera
vendido a partir de 2023: "“Competiremos
com os produtos topo de gama no Brasil
de Toyota, Volkswagen e Jeep’, garante
Ramos.

E todos, diz 0 executivo, serao adapta-
dos para as condicoes do mercado brasi-

leiro: "O Brasil € tao importante para o pla-
no de internacionalizacao da Great Wall
que a matriz chinesa nos deu prioridade
total. Teremos quantos carros pedirmos
e, mais importante, eles fizeram todas as
alteracoes de projeto que propusemos
para agradar ao consumidor brasileiro.
E gostaram tanto que vao adotar essas
modificacdes globalmente”.

O Haval H6 que esta dando suas voltas
no Brasil, ainda na forma de prototipo em
desenvolvimento, € exatamente como
foi prometido, ja conta com as modifica-
coes propostas pela subsidiaria brasileira,
principalmente no acerto de suspensao,
ajuste de rigidez da direcao elétrica, uso
de dois motores elétricos - um em cada
eixo, em vez de um como na versao ori-
ginal -, bem como diferenciacoes visuais
das rodas e substituicao de cromados por
acabamento em preto.

O preco do Haval H6 so sera divulga-
do em janeiro mas a GWM deu algumas
pistas: como SUV de porte medio com-
petird em tamanho com Jeep Compass,
Volkswagen Taos e Chevrolet Equinox

Dezembro 2022 | AutoData
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Esfor¢o dobrado todo dia. Reconhecimento
triplicado por vocés. Obrigado.

Mercedes-Benz, vencedora em 3 categorias do Prémio AutoData 2022.

* Categoria - Montadora de Veiculos Comerciais

* Categoria - Exportador

* Categoria - Lideranca Empresarial

Continuaremos trabalhando em dobro para merecer sua confianca.
Obrigado pelos votos.

Mercedes-Benz
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mas, em preco, o alvo parece ser o con-
terraneo hibrido plug-in Song Plus DM-i,
recém-lancado pela BYD no Brasil em
pré-venda por R$ 270 mil. Segundo cons-
ta o esforco da equipe comercial da GWM
€ lancar o H6 abaixo deste valor.

FALANDO PORTUGUES

Outra modificacao em curso € a tradu-
Cao para o portugués de toda a inteligén-
cia artificial do carro, inserida nos muitos
sistemas embarcados, incluindo a inter-
face do quadro de instrumentos digital,
do head up display - que projeta a frente
dos olhos do motorista informacoes de
navegacao, velocidade e monitoramento
de faixa - e da tela tatil central de 12,3
polegadas de alta definicao, que integra
configuracoes do veiculo e o sistema mul-
timidia, bem como os muitos comandos
de voz que podem acionar vidros, teto
solar, climatizacao ou volume do som e
escolha da musica.

O H6 é programado como um chatbot
para entender expressoes, sotaques e
atender pedidos: basta dizer "ola Haval’
e ordenar acoes como “abrir o vidro" ou
‘estou com calor” para reduzir a tempe-
ratura do ar-condicionado.

Também esta sendo selada parce-
ria com a Claro para instalacao de chip
que vai conectar o Haval H6 a rede de
telefonia movel e fornecer conexao wi-
-fi para os ocupantes. Os sistemas do
carro serao atualizados via internet e um
aplicativo de smartphone monitora as
informacoes do veiculo e pode acionar
controles a distancia, como ligar o motor
para climatizar a cabine.

ALTO NiVEL TECNOLOGICO

Um SUV elétrico com motor a gaso-
lina — e nao o contrario. Assim a GWM
define seu SUV hibrido plug-in equi-
pado com o sistema E-Traction, que
pode rodar até 170 quildometros s6 com
tracao eléetrica, alimentada pela longa
autonomia de sua bateria de litio de 34
kW/h, que é recarregada pelo motor
a combustao a partir dos 60 km/h ou
na tomada de casa em 10 horas, ou 5
horas no wall box, que sera vendido a
parte com servico de consultoria para
instalacao, ou em 29 minutos em uma
estacao de carga rapida.

Ao que parece a GWM embarca no
Haval H6 toda a tecnologia que tem dis-
ponivel, acima do nivel 2 de conducao

Dezembro 2022 | AutoData
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semiautdbnoma, que envolve controle de
velocidade adaptativo com relacao do
veiculo a frente, com funcao anda-e-para
no transito, e assisténcia no volante para
permanéncia na faixa de rodagem, pos-
sibilitando que o motorista dirija sem os
pes e as maos levemente apoiadas na
direcao, so por segurancga.

E bastante refinado o sistema de ra-
dares e camaras que conduz a direcao
autbnoma ou aciona o sistema de fre-
nagem automatica de emergéncia, com
reconhecimento do tipo de veiculo que
vai a frente - carro, caminhao ou moto - e
de pedestres, ciclistas ou objetos, como
cones de sinalizacao. Em conducao lenta,
nas manobras, sao acionadas camaras
que simulam na tela central a projecao
do alto de todo o entorno do veiculo, bem
como imagens da traseira e da dianteira.

Os refinados sensores também orien-
tam o sistema de estacionamento auto-
matico, que identifica com precisao vagas
laterais ou perpendiculares e, ao toque
de um botao, estaciona o veiculo sem
que o motorista precise colocar a mao
no volante ou o pée no freio.

O sistema também grava na memoria
da central de gerenciamento os ultimos
50 metros percorridos pelo carro a até 30
km/h, guardando os angulos exatos de
todas as curvas feitas. Se quiser o motorista
pode acionar o Autoreversing que faz o
veiculo voltar de ré pelo mesmo cami-
nho que percorreu, sem necessidade de
colocar as maos no volante,

Combinando a tracao elétrica com o
motor a gasolina turbo 1.5, que entra em
acao em velocidades superiores a 70 km/h
ou quando o pedaldo acelerador passa da
metade de seu curso, o Haval H6 mostra
na primeira pisada no acelerador toda a
disposicao de seus 393 cv bem-distribuidos
na tracao integral. Foi o que sentiu este e
os demais jornalistas que tiveram oportuni-
dade de dirigir o prototipo brasileiro do H6
em curto trajeto na pista expressa do Aterro
do Flamengo, no Rio de Janeiro.

Conforme afericao da GWM na com-
paragaoc com a concorréncia o Haval H6
tem a maior poténcia e 0 menor gasto
de combustivel, de R$ 17,40 a cada 100
quilémetros rodados, contra R$ 35,02 do
Jeep Compass 4xE, também um hibrido
plug-in, e R$ 34,15 do Toyota Corolla Cross
hibrido flex fechado. Isto porque devido
a maior autonomia de sua bateria a fabri-
cante estima que 80% do uso do veiculo
sera com tracao 100% elétrica.

Além da tecnologia a GWM tambem
caprichou no desenho e acabamento do
novo Haval H6, o SUV mais vendido da
China e o sétimo no mundo. As formas do
veiculo usam formula ja bem conhecida
para o segmento, que mistura tracos flu-
idos com linha de cintura alta e vincos na
carroceria, para denotar robustez que um
utilitario esportivo deve ter. A dianteira com
a grade avantajada reforca este aspecto,
com trama que lembra o Peugeot 3008,
que tem proporcoes paredidas. ]
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A MODERNIZAGAO DO ACO COM
VISAO DE FUTURO

Gerdau é a maior multinacional brasilei-

ra produtora de aco. Com mais de 120

anos de atuacdo, a empresa fornece

acos de alta qualidade para todos os

segmentos industriais e, naturalmente, também

para o setor automotivo que, segundo a empresa,

ainda tem muito espaco para crescimento no Brasil.

Com um mercado cada vez mais exigente e

inovador, aliado com a aspiracdo da Gerdau de ser

uma das empresas da cadeia de agco mais rentaveis

e admiradas do mundo, e uma das mais relevantes

nas Américas, a Gerdau inicia, em 2022, a operacdo

de dois dos seus principais investimentos em acos
especiais que superam meio bilhdo de reais.

O primeiro, na Usina de Pindamonhangaba

(SP), com a ativacdo do novo lingotamento con-

74

tinuo de blocos e tarugos. Esse investimento ird
proporcionar ao mercado produtos com qualidade
superior devido a tecnologia aplicada no processo
de fabricacdo na aciaria. O segundo, na usina de
Charqueadas (RS) compreende a ativacdo do novo
forno de tratamento térmico.

“Estamos acompanhando a evolucdo da
demanda e da transformacado tecnoldgica dessa
industria e investimos fortemente para oferecer
produtos com maior grau de reducdo, permitindo
uma melhoria da limpeza inclusionaria do aco além
de aumentar sua resisténcia, em atendimento a
demanda por automodveis mais leves, seguros e
uma cadeia mais sustentavel”, explica Vinicius An-
tunes Coelho Junior, gerente executivo das usinas
de Pindamonhangaba e Mogi das Cruzes




A Gerdau inicia,
em 2022, a
operacao de dois
dos seus principais
iInvestimentos em
acos especiais

gue superam meio
bilhao de reais

APRESENTA: HCISDINUE

“A Gerdau trabalha com foco em inovacdo e
estabelece uma relagdo préxima com os clientes
com o intuito de gerar cada vez mais valor para
estes consumidores e de entender como pode
contribuir para o aumento de sua competitividade,
além de melhorar o nivel de qualidade e trazer uma
diferenciacdo para que o cliente tenha um produto
unico”, Rubens Fernandes Pereira, vice-presidente
da Gerdau.

Com fortes investimentos em novas tecnolo-
gias e em seus processos industriais visando mais
eficiéncia com respeito as pessoas e ao meio am-
biente, a Gerdau é uma das empresas mais inova-
doras do mundo na produgdo de agos especiais. m

75 —
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Primeira temporada da
Montana chega ao fim

Apos dezoito meses de apresentacdes a conta-gotas GM revela visual e prego
da nova picape que sera langada em fevereiro

Por Leandro Alves

s series nas plataformas de strea-
ming tem feito sucesso, viraram febre
mundial e se tornaram temas obri-
gatorios para longas conversas com
0S amigos: ja assistiu todas as temporadas
de House of Cards? O que achou de The
Walking Dead? Quem esta acompanhando
A Casa do Dragao, umas das mais acessa-
das este ano? No setor automotivo a série
da vez ¢ a tatica da General Motors para
apresentar e lancar a Chevrolet Montana.

A picape, que da versao anterior car-
rega apenas o nome, ja teve mais de dez
episodios veiculados, somente em Auto-
Data, em reportagens que vao desde o
anuncio da producao do novo veiculo em
Sao Caetano do Sul, SP, em maio de 2021,
ate a curiosa informacao do desenvolvi-
mento de um novo sistema de vedacao
da cacamba, meses atras.

O plano de comunicacao nao € Novo.
Foi inaugurado no Brasil pela Ford no lan-

Dezembro 2022 | AutoData
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camento do EcoSport global, em 2012. A
ideia de apresentar o produto a conta-
-gotas em diversos capitulos cumpre uma
funcao importante: mostrar pormenores
que certamente ficariam perdidos ou re-
legados a um segundo plano em apenas
um evento de lancamento. Alem de a em-
presa fabricante ganhar mais espaco na
midia o consumidor tem a oportunidade
de conhecer cada novidade e comparar
com produtos ja disponiveis no mercado,
antes mesmo do lancamento.

No caso da Montana a revelacao de seu
visual, bem como as informacoes técni-
cas e o preco, ocorreram, finalmente, no
inicio deste dezembro, apos quase dois
anos inteiros de divulgacoes aqui e ali.
Porem o consumidor tera de esperar até
o episodio final, em fevereiro, quando o
veiculo comeca, finalmente, a ser entregue
aos clientes.

Em 1° de dezembro a GM iniciou um
programa de pre-venda das versoes LTZ
e datopo de linha Premier da nova Monta-
na - outras configuracoes serao lancadas
no ano que vem. O preco sugerido e de
RS 134 mil 490 pela LTZ e de R$ 140 mil
490 para Premier, mas poucos puderam
reservar o veiculo nesta primeira rodada.
O interessado precisava depositar sinal de
R$ 2 mil para entrar na fila, mas, segundo

AutoData | Dezembro 2022

a GM, as 2 mil unidades disponiveis se
esgotaram em apenas trés horas.

Ao longo dos ultimos dezoito meses,
de fato, a campanha de apresentacao da
nova Montana gerou bastante interesse.
As primeiras fotos camufladas, a revelagao
da cacamba prometendo versatilidade no
compartimento para cargas, a possibilidade
de atualizacao remota dos softwares - o
primeiro veiculo nacional com esta funcao
- e 0 processo de desenvolvimento do in-
terior com ergonomia e espaco interno de
SUV criaram certa expectativa no mercado.

COMPARAGAO DE PRIMEIRO GRAU

Ja a divulgacao da picape sem a ca-
muflagem nao deve ter causado tanta
surpresa, pois a dianteira - que a GM in-
forma incorporar a nova identidade visual
global da Chevrolet - € muito parecida
com a face do que deve ser sua principal
rival no mercado brasileiro, a Fiat Toro. A
nova Montana tem farois duplos e desenho
que, nao fosse pela gravata no centro da
grade frontal, bem poderia ser confundida
com a concorrente, quase uma prima de
primeiro grau.

Esta nova Montana tem cabine dupla,
pela primeira vez incorporada numa pi-
cape compacta Chevrolet, assim como a
Toro e a outra rival, a Renault Oroch.

n B
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Produzida sobre a plataforma GEM
da GM, para mercados emergentes, a
mesma do SUV Tracker e dos lideres Onix
e Onix Plus, a Montana tem 4 m 72 de
comprimento, 2 centimetros maior do
que a Oroch e 23 centimetros mais curta
do que a Toro. Olhando de perto, como
aconteceu em setembro, quando este
reporter teve contato com uma unidade
camuflada, no Campo de Provas de Cruz
Alta da GM, em Indaiatuba, SP, deu para
perceber que ela € um palmo menor do
que a Fiat lider do segmento.

Mesmo sendo a picape com as me-
nores medidas na largura - sao 1,8 m
contra1m 82 da Oroch e 1 m 84 da Toro
- a Chevrolet informa que o interior da
Montana sera um diferencial. No material
distribuido para a imprensa a empresa
classifica o resultado como ‘o melhor
aproveitamento do espaco interno do
segmento’. A empresa diz que sao ‘pelo
menos 20 milimetros [de espacol a mais
para o joelho do passageiro traseiro com

relacao a concorréncia’ A GM promete
que a ergonomia € um dos destaques
deste projeto, que “se traduz na melhor
acomodacao dos até cinco ocupantes”.

Outra novidade que foi antecipada
em novembro € a opgao da motoriza-
cao 1.2 turboflex de 133 cv para todas as
versoes da Montana. Trata-se do motor
mais moderno da linha Chevrolet e que
faz sucesso no SUV Tracker.

Para a picape a fabricante fez uma
calibracao especifica para as condicoes
particulares de utilizacao multiuso do ve-
iculo. Assim como para o motor, trans-
missao automatica, direcao e suspensao
tiveram desenvolvimento e calibracao
especificos. De acordo com as projecoes
em testes a fabricante diz que oferecera a
melhor relacao de aceleracao e consumo
de combustivel do Pais. A conferir a partir
de fevereiro.

DISPUTA

Nesta primeira temporada da serie
Montana ficamos sabendo que a Chevrolet
pretende disputar as primeiras posicoes
no segmento de picapes compactas. Si-
tuou o preco das suas versoes de topo em
patamar intermediario da tabela da Toro,
a mais cara, da Oroch e ate das opgoes
mais equipadas da Fiat Strada - a lider de
vendas nao s em picapes mas de todo o
mercado brasileiro de veiculos.

A Montana tem em seu porte, a prin-
cipio, um argumento interessante para o
consumidor deste tipo de picape: pouca
coisa menor que a Toro. Oferecera espaco
e um bom convivio no interior, incluido ai
0 sistema multimidia MyLink atualizado
em uma tela integrada no painel de 8
polegadas, conexao sem fio para smar-
tphones e wifi a bordo para conectar ate
doze dispositivos. A cacamba, com 874
litros, deve ser a maior da categoria e por
isto tera muitos acessorios multitarefas
para explorar essa vantagem.

A segunda temporada da nova Monta-
na comega em fevereiro, quando colocara
a prova no mercado todos os atributos
apresentados em muitos capitulos ate
agora. m

Dezembro 2022 | AutoData



Q

4

4
)

"/

el
antomotivo

BAMA
PROCONVE

HOMOLOGADO


https://marcopolo.com.br/

EVENTO » BRASIL ELETRICO + ESG

Seminario debate rumos da
eletrificacao e governanga
socioambiental

Executivos e consultores discutiram os dois temas da moda no mundo da industria

Redacao AutoData

m dois dias de debates o ESG, sigla
em inglés para governanga socio-
ambiental, tema que esta na moda
em todas as empresas e governos,
foi pauta do seminario Brasil Eletrico +
ESG, organizado pela AutoData Editora
em formato on-line no fim de novembro.
Executivos e executivas de empresas, en-
tidades e consultores apresentaram seus

cases e opinioes, apontando caminhos
para o desenvolvimento da industria au-
tomotiva no Pais em consonancia com a
agenda combinada de descarbonizacao
e responsabilidade social

O presidente da Anfavea, Marcio de
Lima Leite, apresentou ponto que considera
essencial: 0 S do ESG. Segundo ele muito
se fala em responsabilidade ambiental e

Dezembro 2022 | AutoData
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governanca corporativa, mas a integracao
do setor com a sociedade nao pode ser
deixado de lado pois, apenas no Brasil,
530 1,2 milhao de profissionais, ac menos,
diretamente ligados a cadeia automotiva.

‘Nao dizemos nao a eletrificacao, ate
porque elaja € presente e esta no futuro da
mobilidade, mas temos algumas opcoes a
mais com caracteristicas verdes que nos
permitem fazer uma transicao mais lenta”

Ele ponderou que e preciso que a ele-
trificacao venha combinada com a sigla
ESG como um todo, com a mesma vee-
meéncia que para as questoes ambientais:
‘A eletrificacao custa dinheiro e, se a po-
pulacao ja tem dificuldade para comprar
seu carro a combustao, imagine o elétrico.
Nao adianta criar tecnologia para descar-
bonizar e, por outro lado, criar um rombo
no S do ESG, que é o social. Além dos 1,2
milhao de empregos no setor temos pelo
menos quinhentas empresas que forne-
cem componentes as montadoras e que
tem capacidade global, geram trabalho e
conhecimento, e que seriam ameacadas
por uma transicao apressada. Vale lembrar
que um carro elétrico tem, em media, 3
mil componentes a menos”

NOVOS EMPREGOS

Para a socia especialista em ESG da
KPMG, Nelmara Arbex, essa transforma-
cao por certo eliminara empregos, mas
criara outros:

"Precisaremos de muito mais gente que
entenda como adaptar um edificio inteiro
para que seja abastecido com energia
renovavel ou que descubra como se pro-
duz eletricidade em todos os corredores
de agua’, ela, que e fisica por formacao,
exemplificou.

Este movimento propiciara o surgimen-
to de novas profissoes com a demanda de
pessoas para trabalhar com economias
de baixo carbono, circular, regenerativa
dos ecossistemas e inclusiva: “A agen-
da como um todo € promissora para o
desenvolvimento, mas, por se tratar de
uma transicao, tem disrupcoes. Algumas
cidades na Alemanha levaram vinte anos
para fechar as minas de carvao e as usinas
de energia com base nuclear”

Esse periodo de adaptacgao € carrega-
do de discussdes sobre como preparar a
proxima geracao de trabalhadores para
servir as demandas que se imagina que
existirao, ao mesmo tempo em que e

81
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preciso pensar tambéem como manter
esses profissionais incluidos socialmente.

‘A Idade da Pedra nao terminou por
falta de pedra. Encontramos outras tec-
nologias e comegcamos a aprender outras
habilidades para mover a historia da hu-
manidade para a frente. E estamos em um
momento desses!’

OPORTUNIDADES

Fornecedores enxergam duas opor-
tunidades para o mercado brasileiro, que
tambeém preservariam e criariam novos
empregos: tornar-se polo de exportacao
para pecas e componentes de veiculos a
combustao e, tambem, elétricos.

No ponto da combustao o pensamento
e de que muitos mercados seguirao por
muito tempo utilizando essas tecnologias,
pois suas populacdes nao tém poder aqui-
sitivo para uma transicao direta para os
elétricos - a0 menos nao por enquanto.
Assim o Brasil, que tem conhecimento e
qualidade, poderia ser base de forneci-
mento global.

Outro argumento valido para alongar
avida dos motores a combustao por aqui
€ o etanol, pois o biocombustivel € uma

solucao tao ou mais limpa que a eletrifi-
cacao, dependendo da forma de medir
as emissoes.

“Teremos muitos mercados ainda usan-
do motores a combustao interna’, afirmou
César Alarcon, presidente da Pirelli. “No
Hemisferio Sul o Brasil pode liderar esse
fornecimento!”

Gilson Piovesan, gerente comercial
de e-mobility da WEG, empresa nacional
que produz motores elétricos, levantou a
possibilidade de, também, criar este polo
de componentes elétricos: “Temos a pos-
sibilidade de criar uma cadeia de subfor-
necedores no Brasil para que a industria
nao faca apenas a montagem final, como
hoje, mas passe a fornecer mais compo-
nentes. Temos litio, temos imas de terras
raras, podemos fazer essa mineracao e
industrializar estes metais para a industria
local e exportacao”

MONTADORAS

Representantes de trés montadoras
trouxeram visoes distintas de seus planos
para a eletrificacao. No caso da General
Motors nao ha alternativa: o caminho € o
100% elétrico.
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"Aeletrificacao vira de cima para baixo,
comecando em veiculos mais premium e
avancando para os demais segmentos’,
disse Paulo Leandro Santos, gerente de
marketing de produto. “Nossa nova pla-
taforma modular de modelos elétricos
pode produzir desde um compacto ate
um comercial, com custos 40% menores
na comparacac com a primeira plataforma
do Bolt”

O posicionamento de Claudio Rawicz,
diretor de comunicacao e marketing da
Audi, uma marca premium, corrobora com
a opiniao de Santos: no caso da empresa o
plano ja esta bem definido, com o lanca-
mento do ultimo modelo dotado de mo-
tor a combustao interna em 2025, A partir
de 2026 novos modelos Audi serao 100%
eletricos e, em 2033, sairao de linha os
modelos a combustao e hibridos plug-in,
quando a marca se tornara 100% elétrica.

“No mercado de luxo existe uma ten-
déncia de aceleracao por hibridos e ele-
tricos na comparacao com o segmento
de maior volume. Em 2024, falando do
mercado premium global, 52% das vendas
serao de hibridos e elétricos. Em 2025 este
indice ja avanca para 66%."

AutoData | Dezembro 2022

Jaa Stellantis acredita que havera mais
um bom tempo de transicao tecnologi-
ca e o etanol surge como uma opcao de
descarbonizacao para esse periodo. De
acordo com Joao Irineu Medeiros, diretor
de compliance de produto e regulamen-
tacao no Brasil, a meta da companhia e
ser neutra em seus produtos e operacoes
até 2038, com uma reducao de 50% das
emissoes de CO2 em 2030 ante 2021.

Aqui o etanol sera umarota: “O trabalho
no Brasil e regiao passara pela evolucao
do etanol, melhorias nos motores de alta
eficiéncia, hibridos com etanol, veiculo ele-
trico a bateria e até celula de combustivel
a etanol. A curto prazo o hibrido a etanol e
uma otima oportunidade porque ja temos
infraestrutura para isso e a industria esta
preparada”.

ALTERNATIVA INOVADORA

Foram apresentados tambeém alguns
cases que pegam carona na rota da des-
carbonizacao e do cuidado com o meio-
-ambiente. O diretor da LMG Consulting,
Carlos Lamega, mostrou a proposta da
ESF Rio de La Plata, que patenteou tec-
nologia de um filtro ativo para carbono e
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hidrocarbonetos que, a partir do proces-
so de eletrossintese, promete neutralizar
emissodes de CO2,

‘Essa tecnologia, chamada de ciclo Ac-
cossato, em homenagem ao seu criador,
Sebastian Accossato, um argentino de 47
anos e CEO da ESF, pode ser aplicada em
motores a diesel e a gasolina. A proposta
€ que a emissao de CO2 segja reduzidaem
mais de 90% e, no caso de motores Euro
5, esse porcentual vai a 99%."

O custo, segundo Lamega, € muito
baixo se comparado aos dispositivos que
vao nos motores Euro 6: "Pode ser uma
tecnologia que substitua o Euro 6 e que
reduza os custos dessa adaptacao, que
encareceu, em media, em 15% 0S precos
dos veiculos”

CASE DE RECICLAGEM

A Trufer mostrou seu case de suces-
so na reciclagem de metais ferrosos. Seu
presidente, Marcio Trujillo, busca reconhe-
cimento para alem disso: “Hoje, na clas-
sificacao do IBGE, somos um comeércio
porque compramos material reciclavel, e
existem outras 6 mil empresas classifica-
das como a nossa. Mas 0 nosso trabalho

vai muito alem disso. Temos uma grande
estrutura dedicada a separacao correta
do material, nos preocupamos com a fon-
te dos materiais comprados e para onde
venderemos. E muito diferente de uma
pequena empresa que apenas compra e
vende material reciclado”.

Para atender aos clientes a Trufer ofere-
ce frota propria com mais de 110 veiculos
para retirada de residuos ferrosos recicla-
veis, oferecendo também a logistica para
esse trabalho de forma que nao afete a
operagao da fabrica, unidades de opera-
cao em pontos estrategicos, profissionais
capacitados e gestao profissionalizada dos
recursos: “Também mostramos para 0s
Nossos clientes como obter os creditos de
reciclagem que estao sendo regulamen-
tados pelo Ministerio do Meio Ambiente”

O trabalho da Trufer envolve a coleta
dos materiais nas industrias, a automotiva
e outras como a de linha branca, para de-
pois separar os tipos de ferro e vender no
mercado interno ou exportar. A operacao
da Trufer € reconhecida globalmente: por
duas vezes foi premiada como um das
dez melhores empresas de reciclagem
do mundo. m
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BMW premia iniciativas
socioambientais

Sete fornecedores do grupo no Brasil foram reconhecidos por adotar politicas
ambientais e sociais em suas operacoes

Por Redacao AutoData

Grupo BMW premiou sete fornece-

dores de suas operacoes no Brasil

por suas iniciativas de governanca

socioambiental, dedicadas a con-
servacao do meio ambiente e a responsa-
bilidade social. As empresas receberam o
reconhecimento no no Supplier Day 2022,
realizado no fim de novembro, na Acade-
mia BMW Group Brasil Senai SP.

Os fornecedores foram premiados em
duas categorias: trés empresas receberam
o reconhecimento por Diversidade e Inclu-
sao, outras quatro por Sustentabilidade.

Segundo o Grupo BMW, para a pre-
miacao, foram avaliados 34 projetos
conduzidos por fornecedores diretos
e indiretos. Scheila Hunsche, gerente
sénior de compras no Brasil, destacou a
importancia da agenda de diversidade,
inclusao, e sustentabilidade inserida na
cadeia de valor da fabricante de auto-
moveis e motos: “Gostaria de parabenizar
todos os inscritos, por entenderem que
esta iniciativa premia o alinhamento de
ideias de nossos fornecedores ao BMW
Group Brasil", ]

Divulgacao/BMW Group

Prémio
BMW
Group

Supplier

Day 2022

Diversidade e
Inclusao
Algar Tech
Lear
Netza
Sustentabilidade
Bosch
Porto de Itapoa
PW/C
Weidplas Brasil
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Breaking
New Ground

I N D U S T R I A L Innovation Sustainability Productivity

CNH Industrial. Eleita a Montadora
de MAaquinas Agricolas e de
Construcao do ano de 2022.

Impulsionada por seu proposito
Breaking New Ground, que é focado em

Inovacao, Sustentabilidade e Produtividade,

a CNH Industrial busca constantemente
solucdes sustentaveis para alimentar e
abrigar uma populacao em constante
crescimento, atuando nos segmentos
essenciais ao desenvolvimento do pais:
Agricultura e Construcao.

CASE Hil
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CRH
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Por Marcio Stéfani

Stellantis encerra produgao de motores em Campo Largo

A Stellantis anunciou o encerramento de producao
de motores E torQ em sua fabrica de Campo Largo,
PR. A unidade emprega cerca de duzentos colabo-
radores que poderao ser transferidos para outras
fabricas do grupo ou terao ajuda da companhia para
se recolocar no mercado. A planta, originalmente
chamada Tritec, foi construida no fim da década de
1090 a partir de associacao da BMW com a Chrysler,
depois DaimlerChrysler, que vendeu a unidade ao
Grupo Fiat, em 2008. Curiosamente, em 2010, a Fiat
juntou-se a propria Chrysler e formou a FCA, em 2014,
que tornou-se Stellantis a partir de 2021 apo6s a fusao
com o Grupo PSA. Agora a unidade esta novamente
a venda, pois o motor 1.8 aspirado que produzia la
nao e mais utilizado por nenhum carro da fabricante
€ nao houve interesse em renovar a linha. Segundo

a companhia a decisao segue o plangjamento global
de neutralizar globalmente suas emissoes ate 2038:
para isso a Stellantis investira na producao de motores
mais modernos e eficientes, como os das familias que
saem das linhas de Betim, MG, e equipam veiculos
Fiat, Jeep, Peugeot e Citroén.

Honda langara quatro importados

A Honda Automoveis anunciou o lancamento de
quatro modelos importados para 2023. Alem das novas
geracoes de Civic e CR-V, disponiveis tambéem em
versoes hibridas elHEV, os outros dois sao ineditos no
mercado brasileiro: o esportivo Type R e 0 SUV médio
ZR-V. O primeiro a desembarcar no Pais, importado
da Tailandia, sera a 112 geracao do Civic, em versao
hibrida, no inicio do ano que vem. Ainda no primeiro
semestre sera a vez do Civic Type R, esportivo fa-
bricado no Japao detentor de recorde de tempo de
volta em carros com tracao dianteira no autodromo
de Suzuka. No segundo semestre o ZR-V sera trazido
do México. O veiculo, com porte intermediario do New
HR-V ao CR-V, foi desenvolvido com base no novo
Civic. Ja o CR-V hibrido também chegara ate o fim do
ano, para que a montadora cumpra compromisso de
oferecer no Pais trés hibridos até 2023.

Divulgacao/Honda

Mercedes-Benz quer eletrificar 10%
das vendas no Brasil em 2023

A Mercedes-Benz Cars e Vans tracou meta de ter
ao menos 10% do seu volume de vendas no Brasil,
em 2023, de veiculos elétricos, cinco vezes acima
dos 2% que devera somar em 2022. Para isto a mar-
ca anunciou, no inicio de novembro, a chegada ao
Brasil de mais trés modelos a bateria: o EQA 250, o
EQB 250 e o EQE 300. Agora o portfolio local conta
com cinco opcdes 100% elétricas - alem deles tém
0 EQC e 0 EQS. Os cinco serao comercializados por
treze concessionarias certificadas como EQ.

Dezembro 2022 | AutoData
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BorgWarner prestes a produzir baterias no Brasil para veiculos comerciais elétricos

A BorgWarner vai produzir em Piracicaba, SP, na
antiga Delphi, sistemas de baterias para veiculos
comerciais elétricos. O primeiro cliente no Pais € a
Mercedes-Benz, que vai usar os modulos em seu
chassi elétrico eO500U, que comecga a ser produ-

Divulgacao/BorgWarner

zido em Sao Bernardo do Campo, SP, no proximo
semestre. A BorgWarner reconfigurou um dos predios
no Interior paulista para iniciar a operagao da Akasol,
empresa especializada na fabricacao de baterias de
litio que foi adquirida pelo grupo em fevereiro. Sera
a quarta planta da Akasol no mundo. Na fase inicial,
no primeiro trimestre de 2023, as células serao im-
portadas e integradas a outros trés componentes do
sistema: 0 BMS, modulo de gerenciamento da bateria,
o DCU, que regula a energia vinda do carregador, e
o Junction Box, caixa que integra todos os sistemas
eletricos do veiculo. Nesta fase a capacidade sera de
4 mil conjuntos por ano. O desenvolvimento de forne-
cedores locais esta programado para a segunda fase
de producao, ainda sem data, quando a Borg\Warner
planeja iniciar a producao local das baterias.

Randon vende trés primeiros implementos
com eixo elétrico

A Randon deu o primeiro passo na venda de carretas
com eixo auxiliar elétrico, o e-Sys, desenvolvido pela
Suspensys, uma das empresas do grupo gaucho.
Foram comercializadas trés unidades: dois semirre-
boques da linha Hybrid R da Randon foram vendidos
para a mineradora chilena SQM, que aplicara as uni-
dades em operacoes de minério de litio no Deserto
do Atacama; e um modelo florestal foi comercializado
para a produtora de celulose CMPC, que o utilizara
para o transporte de cargas. Segundo a fabricante de
implementos rodoviarios, o uso dos semirreboques
Hybrid R proporciona reducao estimada em 60% nos
custos operacionais do cliente.

AutoData | Dezembro 2022
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TEVX Higer aumenta produgao de onibus
elétrico para atender demanda em Sao Paulo

ATEVXHigeraumentou a producao do onibus elé-
trico Azure A12BR, na China, para atender a demanda
da cidade de Sao Paulo, que decidiu so aceitar a
entrada de novos modelos elétricos para operar no
transporte publico da cidade. A intencao da empresa
€ conseguir atender boa parte da demanda dos 2,6
milveiculos que as operadoras deverao comprar até
2024. Segundo a empresa, ja existe programagao
com fornecedores de componentes e baterias para
atender, em curtissimo prazo, até duzentas unidades.
O Azure A12BR ja foi homologado pela SPTrans € a
Higer Bus trara mais dez unidades do modelo para
testes. No mundo este modelo soma 6 mil unidades
em operacao.

Divulgacao/TEVX Higer
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BMW i4 chega ao Brasil em versio M inédita

Mais um modelo elétrico BMW chega ao Brasil: o
i4. O seda-cupé foi apresentado a imprensa no fim de
novembro e chegara em duas versoes, sendo que a
mais cara e o primeiro elétrico M, marca da divisao
esportiva da fabricante, que completou 50 anos em
2022. Para 0s proximos anos novos eletricos M po-
derao chegar ao Brasil, de acordo com o presidente
para America Latina, Reiner Braun. O i4 € o quinto
eletrico do Grupo BMW no mercado brasileiro, que
tambem oferta aqui 0 i3, iX, iX3 e Mini Cooper SE. O
i4 € equipado com baterias de cobalto e litio mais
modernas do que as usadas no passado, consumindo
menos materiais raros, de acordo com a companhia.
Na versao de entrada, a eDrive40, a autonomia € de
590 km, equipada com motor elétrico no eixo dianteiro
de 340 cv e preco de R$ 496,9 mil. Atopo de linha é
a M50, por R$ 596,9 mil com dois motores elétricos,
um em cada eixo, que geram 544 cv.

BMW comeca a produzir a F 900 R em Manaus

O Grupo BMW anunciou a producao de sua nona
motocicleta em Manaus, AM, a F Q00 R, que chega a
rede em janeiro, abrindo a fila de sete lancamentos de
motos montadas no Pais. A fabrica comeca a receber
pacote de investimento de R$ 50 milhdes até 2025,
que prevé aumento de mais de 25% na capacidade
produtiva, que saltara de 15 mil para 19 milunidades/
ano. O numero de empregados sera ampliado em
20% e a area util de producao crescera 50%.

Divulgacao/BMW

Chevrolet Tracker recebe cinco estrelas do Latin NCAP

O SUV compacto Chevrolet Tracker, produzido no Brasil € na
Argentina, com seis airbags e controle eletronico de estabilida-
de como itens de série, recebeu cinco estrelas apos testes de
seguranca realizados pelo Latin NCAP, na Alemanha. O carro
atingiu 91,1% de seguranca para ocupantes adultos e 91,2% para
criancas, de acordo com comunicado divulgado pela entidade
independente. O modelo da GM foi avaliado em testes de impacto
frontal, lateral, lateral em poste, traseiro, protecao de pedes-

Divulgacdo/GM

tres, frenagem autdonoma de emergéncia urbana e interurbana,
controle de estabilidade, deteccao de ponto cego e sistemas
assistentes a velocidade.

Jeep alcanga 400 mil Compass produzidos em Goiana

O Jeep Compass alcancou a marca de 400 mil unidades
produzidas em Goiana, PE, desde 2016. Cinco anos depois o
modelo passou por reestilizacao, que o manteve com bom
volume de vendas: de janeiro a outubro foram mais de 51 mil
emplacamentos no mercado nacional. Aléem do Brasil, o Com-
pass produzido em Goiana € vendido em dezesseis paises:
Argentina, Bolivia, Chile, Coldmbia, Costa Rica, El Salvador,
Equador, Guatemala, Honduras, Meéxico, Nicaragua, Panama,

Paraguai, Peru, Uruguai e Venezuela.
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Neo Rodas investe em fabrica de rodas de aluminio na Argentina

ANeo Rodas anunciou a instalacao de sua primeira
fabrica fora do Brasil: na Argentina. Aempresa, que faz
parte do Grupo ABG, tem parceria com produtor local
para construir uma unidade na regiao de Buenos Aires,
onde vai produzir rodas de aluminio. A expectativa &
que o atendimento as montadoras locais seja iniciado
em até dois anos, prazo estipulado para que a planta
fique pronta, quando devera empregar em torno de
trezentas pessoas. Segundo a Neo Rodas a demanda
do pais vizinho esta na casa das 2 milhdes de rodas
por ano e quase todo o volume, hoje, € atendido por
meio de importacao. De acordo com o CEO do Grupo
ABG, Alexandre Abage, “produzir rodas de aluminio
em solo argentino nos permite aumentar os lacos

com as montadoras e promover o desenvolvimento
da economia e da geracao de postos de trabalho
no pais vizinho. Esse contexto torna a Neo Rodas € o
Grupo ABG ainda mais relevantes na America Latina”.

Volkswagen utiliza energia elétrica renovavel e certificada

Divulgacao/VW

As quatro fabricas e o centro de pecas e acessorios
da Volkswagen no Brasil sao totalmente abastecidos
por eletricidade gerada por fontes renovaveis e certi-
ficadas. A companhia anunciou a obtencao da I-REC,
certificacao internacional de energia renovavel. Alem
de comprovar que toda a energia elétrica consumida
na unidades provem de fonte renovavel o documento
ainda demonstra compromisso da empresa com a
reducao da emissao de gases que poluem e que
causam efeito estufa. Todas as unidades contam,
igualmente, com ISO 50.001, outro reconhecimento
internacional de que a montadora € energeticamente
responsavel

Castertech adquire fundigao por
R$ 40 milhdes em Mogi Guacu

A Castertech Fundicao e Tecnologia, uma das Em-
presas Randon, comprou unidade de fundicao em
Mogi Guacu, SP, com investimento de R$ 40 milhoes.
A compra foi realizada por meio de arremate em leilao
das instalacdes industriais da Fundicao Balancins. O
negocio faz parte do plano da Castertech de elevar sua
capacidade. A expectativa € de que a nova unidade
comece a operar no segundo semestre do ano que
vem, dedicada ao desenvolvimento de novas tecno-
logias de ligas fundidas por meio de nanoparticulas.

AutoData | Dezembro 2022

Parque edlico da Honda em Xangri-La
completa oito anos

O parque eolico da Honda Energy em Xangri-La,
RS, esta completando oito anos de operacao. Os dez
aerogeradores instalados suprem toda a demanda de
energia elétrica das duas fabricas da Honda Automo-
veis no Brasil, no Interior de Sao Paulo, e do escritorio
administrativo da Capital. A eletricidade produzida no
Sul do Pais ja foi empregada na fabricacao de 900
mil carros Honda. A usina eolica foi iniciativa pioneira
do Grupo Honda em todo o mundo e no setor auto-
motivo nacional.

Divulgacéo/Neo Rodas
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NISSAN:
AIRTON COSSEAU
ApOS pouco
menos de
dois anos na
presidéncia
da Nissan do
Brasil, Airton
Cousseau deixou
a companhia no
fim de novembro,
alegando motivos
pessoais. Até que
seja nomeado
um substituto as
operacoes locais
estarao nas maos
de Guy Rodriguez.
Cousseau assumiu
a operacao local
em marco de 2021,
no lugar de Marco
Silva, que aceitou
um convite para
ser presidente da
Nidec Automotive,
em Auburn Hills,
nos Estados
Unidos. Na ocasiao
o brasileiro
ocupava o posto
de vice-chairman
da Nissan para a
Ameérica Latina.

Divulgacao/Nissan
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DAIMLER TRUCK:
JOANNA BUTTLER
Joanna Buttler
foi nomeada
em novembro
chefe do Grupo
de Tecnologia
Auténoma Global
da Daimler Truck.
Em sua nova
funcao, baseada
em Portland,
Estados Unidos,
ela vai liderar a
estratégia global
de tecnologia de
direcao autbnoma
da empresa.

O objetivo e
tornar viavel a
producao em serie
de caminhoes
autdnomos nivel
4 nos Estados
Unidos ainda nesta
década. Bacharel
em administracao
de empresas e
comunicacao
pela Universidade
de Ciéncias
Aplicadas em
Mainz, Alemanha,
a executiva
ingressou na
empresa em 2006.

Divulgacdo/Daimler Truck
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GUMMINS MERITOR:
ADALBERTO MOMI
Adalberto Momi,
vice-presidente da
Cummins Meritor
América do Sul,
anunciou sua
aposentadoria a
partir de janeiro,
apos 46 anos
na companhia.
Ele ingressou na
Meritor em 1976
€ passou por
diversas funcoes
na area de
controladoria até
assumir o posto de
CFO naregiao. Em
2017 foi nomeado
diretor geral e, em
2021, tornou-se
vice-presidente
da Meritor até a
conclusao de sua
aquisicao pela
Cummins. Com
a aposentadoria
de Momi o diretor
devendas e
marketing Kleber
Assanti passa
a responder
pelas demandas
comerciais da
fabricante de eixos
na regiao.

Divulgacao/Cummins Meritor
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SAE BRASIL:
ANDRE GASPAROTTI
Em 1° de janeiro
0 engenheiro civil
André Gasparotti,
de 46 anos,
sucede a Camilo
Adas e assume
a presidéncia
da SAE Brasil no
biénio 2023-2025,
Responsavel pela
estratégia de
desenvolvimento
tecnologico
da Embraer,
Gasparotti e
formado pela
Unicamp e tem
MBA em gestao
empresarial
pela FAAP. Ele
integra tambem
o conselho de
administracao da
Anpei, Associacao
Nacional de
Pesquisa e
Desenvolvimento
das Empresas
Inovadoras.

Divulgacao/SAE Brasil
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VOLKSWAGEN:
CRISTINA CESTARI
Cristina Cestari e
a nova CIO, Chief

Information Officer,
da Volkswagen
Ameérica do Sul.
A executiva, que

trabalhou por
duas decadas
no Banco Itau e,
nos ultimos cinco
anos, no Brasil
Warrant, chega
com a missao de
contribuir com
a transformacao
digital realizada
pela montadora.
Graduada em
processamento de
dados pela Fatec
Santos, Cristina
Cestari tem MBA
em gerenciamento
de processos pela

ESPM e certificado
de formacao de
conselheiros de

administracao no
IBGC.
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CNH INDUSTRIAL: VILMAR FISTAROL + RAFAEL MIOTO
Rafael Miotto assumira a presidéncia da CNH Industrial América
Latina em janeiro, sucedendo a Vilmar Fistarol, que ja ocupava a
* posicao desde antes da cisao da lveco do grupo. Fistarol vai liderar
as operacoes da companhia na America do Norte, no lugar de
Brad Crews, que ocupara nova funcao na empresa. Miotto estava
a frente da New Holland Agriculture nos ultimos cinco anos. Em
dezoito anos na CNH passou por posicoes em vendas, marketing,
pos-vendas e operacdes comerciais. Ja Fistarol trabalha na CNH
e nas empresas predecessoras do Grupo Fiat ha mais de 31 anos,
ocupando diversos cargos de lideranca no periodo.

VWCO: LIVIA SIMOES

Pela primeira vez uma mulher integrara o board da Volkswagen Caminhées e Onibus:
Livia Simoes sera a nova vice-presidente de recursos humanos, a partir de 1° de janeiro,
no lugar Lineu Takayama, que vai se aposentar. Aos 40 anos tambéem sera a mais jovem
a integrar a diretoria da empresa. Engenheira de producao formada pela UERJ, com
especializacoes na ESMT Berlim, USP e FGV, Livia Simdes iniciou sua carreira na propria
VWCO, como estagiaria, e passou por diversas funcoes nas areas de engenharia, vendas
e marketing e, mais recentemente, servicos.

EATON: GUSTAVO ORRU + CARLOS CARVALHO
Gustavo Orru ocupa, a partir de dezembro, a diretoria geral de
aftermarket da Eaton nos mercados sul-americanos. Ele assume o
* posto de Carlos Carvalho, que foi nomeado para chefiar a diretoria
de compras, programas e desenvolvimento de fornecedores da
empresa na Ameérica do Sul. Orrd ingressou na Eaton em 2000, €
formado em engenharia mecanica pela Unicamp e tem MBA de
gestao de negocios pela FIA. Para a sua antiga funcao de diretor
industrial da fabrica de Valinhos, SP, foi escolhido Luciano Beltrame.

IVECO: REINALDO ROSSONI

A lveco nomeou Reinaldo Rossoni diretor comercial para os mercados importadores

da América Latina, o que engloba todos 0s paises da regiao com excecao de Brasil e
Argentina. Ele sucede a Daniel Calderoni, que passa a ser gerente comercial para a
Regiao Sul do mercado brasileiro. Rossoni € formado em comunicacao social e tem
pos-graduacao em gestao empresarial pela Universidade Metodista de Sao Paulo. Tem
mais de uma decada de experiéncia na industria automotiva, com passagens por Ford e
Daimler, e pelo Itau Unibanco.

AGEA: LUCA DE MEO

A diretoria da ACEA, associacao que representa as montadoras na Europa, elegeu o
CEO do Grupo Renault, Luca de Meo, seu novo presidente. Ele assume o cargo em 1°

de janeiro e sucedera a Oliver Zipse, CEO da BMW, que esteve a frente da entidade

nos ultimos dois anos. Nascido em Milao, Italia, De Meo acumula mais de trinta anos de
experiéncia no setor automotivo, com passagens por Toyota, Fiat, Volkswagen e Renault.
Desde julho de 2020 € o CEO e chairman do Grupo Renault.
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- ESG

0Os 10 maiores fundos

ESG do planeta,
compostos por agoes

de empresas com boas
praticas de governanca

socioambiental
e corporativa,
registraram perdas
bilionarias de janeiro
a novembro deste
ano, acima dos 15%,

segundo levantamento

da Bloomberg.

'16,9%

Perda de valor
acumulada de janeiro

a novembro do iShares

ESG Aware MSCI
USA, maior fundo de
acoes de empresas

estadunidenses
com boas praticas

de governanga
socioambiental,

avaliado em USS 20,7
bilhdes e administrado

pela BlackRock.

'20,6%

Perda de valor
acumulada de janeiro
a novembro do ESG

US Stock ETF, segundo

maior fundo de
acoes de empresas
estadunidenses
com hoas praticas
de governanca
socioambiental,
avaliado em USS 5,9

bilhoes de administrado

pelo Vanguard Group.

“A Idade da Pedra ndo terminou por falta de pedra.
Encontramos outras tecnologias e comecamos a aprender

- outras habilidades para mover a historia da humanidade para

frente. E estamos em um momento desses.”

Nelmara Arbex, sdcia-especialista em ESG da KPMG, sobre a eliminagao de empregos que os carros elétricos

podem provocar, durante o seminario Brasil Elétrico + ESG, organizado por AutoData Editora no fim de novembro.

“0s desafios sao grandes e as oportunidades maiores ainda.
Vamos fazer o Brasil crescer com responsabilidade e justica
social.”

Fernando Haddad, novo ministro da Fazenda a partir de 1° de janeiro, ao ser anunciado para o posto pelo
presidente eleito Luiz Indcio Lula da Silva.

"0 Estado brasileiro nunca parou para pensar no que a floresta

e capaz. Um projeto de Pais digno, que tenha ambicao de
ser relevante, seria compreender essa rigueza e a partir dela

transformar o Brasil naquilo que muito pouca gente pode ser,

que é uma poténcia ambiental dos tropicos.”

Jodo Moreira Salles, documentarista e autor do livro-reportagem Arrabalde -
Em Busca da Amazonia, em entrevista ao NeoFeed.

"0 Brasil vai se reindustrializar com o dinheiro ambiental
e com energia renovavel barata. O Pais tem dois ativos
imprescindiveis da economia do futuro: um € a natureza mais
produtiva do mundo - agua, plantas, vento, tudo isso produz
energia -, 0 segundo é que tem aqui 50% das florestas do
mundo, e elas estao valendo cada vez mais dinheiro.”

Jorge Caldeira, escritor, historiador e socidlogo especialista em desenvolvimento,
autor do livro Brasil, Paraiso Restauravel.
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QUANDO TUDO PARECE PERDIDO,

SUA AJUDA VAI FAZER A DIFERENCA

Ajude Médicos Sem Fronteiras a salvar milhares de vidas.

o
Seja um Doador Sem Fronteiras! ’/.‘

o . MEDECINS SANS FRONTIERES
Doe assim que chegar ao seu destino. MEDICOS SEM FRONTEIRAS

Acesse meoorgobr Prémio Nobel da Paz 1999

REPENSE


https://msf.org.br/

Ano 31| Dezembro 2022 | Edicdo 395

HUTOUATA

Os patrocinadores desta edicao




